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Introduccion

Introduccion.

Desde la promulgacion en diciembre de 1990 del Plan General de
Contabilidad dentro del proceso de reforma de la Legislacion Mercantil iniciado
a finales de los afios ochenta con la Ley 19/1989, la tributacion sobre el beneficio
empresarial deja de tener la naturaleza de reparto de resultados y pasa a

considerarse un gasto mas de los necesarios para el desarrollo de la actividad.

Asi, en la contabilidad de los ejercicios iniciados con posterioridad al 31
de diciembre de 1990, el Impuesto sobre Sociedades, como el resto de ingresos y
gastos del periodo, debe ser registrado atendiendo al Principio del Devengo,
obteniéndose su cuantia a partir del Resultado Contable debidamente ajustado en
funcion de las disposiciones fiscales vigentes. Para ello, se recurre a la aplicacion
del denominado Método del Efecto Impositivo’ que permite obtener un resultado
de la actividad empresarial neto de todo gasto y realmente disponible para los

socios, siempre que se cumplan las restricciones legales para su reparto.

En consecuencia, la informacion relativa al gasto devengado por el
Impuesto sobre Sociedades en las empresas espafiolas tiene su punto de partida

en las Cuentas Anuales correspondientes al ejercicio 1991 si bien, como se vera

! Sobre la aplicacion del Método del Efecto Impositivo puede verse Bukley (1972), Beechy (1983),
Bauernfeind (1987), Van der Tas (1992), Martinez Conesa (1994), Garcia-Olmedo (1997), Labatut
(1998), Garcia de las Hijas (1999), Garrido et al. (1999), Gonzalo Angulo (1999), Labatut (1999), Zamora
(1999) y Zamora y Sierra (2000), entre otros.
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La evolucion de la presion fiscal en las PYMEs

mas adelante al abordar la composicion de la muestra utilizada en el estudio
empirico realizado, la relevancia del cambio normativo y la necesidad de
reciclaje profesional de los responsables de la contabilidad de las empresas
inciden de manera significativa en el niimero de registros disponibles para los

primeros afios de la serie.

En este contexto de modernizacién y adaptacion a un entorno cada vez
mas globalizado de la economia espafiola, la reforma del Impuesto sobre
Sociedades constituia una asignatura pendiente para el sistema tributario espafol,
tanto por la evolucion de las teorias hacendisticas en los paises de nuestro
entorno como por la enorme dispersion que tradicionalmente caracterizaba a

nuestra normativa fiscal, especialmente, en lo relativo a los regimenes especiales.

Asi, cinco afios después de la entrada en vigor del Plan General de
Contabilidad, se promulga la Ley 43/95, de 27 de diciembre, del Impuesto sobre
Sociedades; en cuya exposicion de motivos, como uno de los aspectos relevantes
de la reforma, se destaca la incorporacion de un conjunto de incentivos fiscales

para las empresas de reducida dimension.

Sin embargo, ain mas importante que los propios incentivos resulta el
hecho en si de su inclusion en la norma con categoria de Régimen Especial dado
que hasta ese momento, como sefialan Mallado y Correa (1997, p. 45), el apoyo

del Sector Publico al mundo empresarial se habia centrado tradicionalmente en
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Introduccion

las grandes compafias, dejando al margen al amplio colectivo de pequefias y
medianas empresas. Las razones que los mismos autores encuentran para esta
situacidén son, basicamente, el enorme poder que las grandes empresas tienen
dentro de la economia de un pais, la capacidad para conseguir trasladar sus
demandas a los poderes publicos y que éstos las consideren y, finalmente, la
posibilidad de contar con personal cualificado para, una vez conseguidos,

aprovechar al maximo los incentivos fiscales.

A pesar de la obvia persistencia de este escenario, la incuestionable
evidencia de los datos macroecondmicos ha obligado al legislador a prestar una
mayor atencion a las empresas de menor tamafo. El propio Secretario de Estado
de Economia, José Folgado, sefala, en la presentacion del trabajo Las PYME
espaniolas con forma societaria, que “Espaiia, al igual que los paises del Sur de
Europa, es un territorio en el que predominan los autopatronos y las pequefias y
muy pequefias empresas con forma societaria” (Ministerio de Economia, 2002, p.
5); opiniéon secundada mas adelante por el Decano-Presidente del Colegio de
Registradores, Fernando J. Méndez, al manifestar “la enorme importancia que
para la actividad econdémica y el empleo, tanto en nuestro pais como en el resto
de la Union Europea, tiene este tipo de sociedades” (Ministerio de Economia,

2002, p. 8).
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La evolucion de la presion fiscal en las PYMEs

Asi pues, nos encontramos en un entorno en el que las empresas mas
pequeiias constituyen el verdadero motor de la economia, especialmente, en los
paises del sur de la Union Europea y, en particular, en algunas regiones como la

Comunidad Valenciana.

Por otra parte, se ha producido un cambio normativo que ha introducido
un régimen de tributacion especial para las empresas de reducida dimension que,
en principio, deberia traducirse en una reduccion de la presion fiscal a la que
estdn sometidas. Si a esto afiadimos la carencia de trabajos de investigacion
orientados al colectivo de las PYMEs, obtenemos un escenario idoneo para la
realizacion de un estudio sobre la evolucién de la presion fiscal de estas
empresas, cuyos resultados pueden permitir al legislador valorar la eficacia y
eficiencia de los incentivos fiscales concedidos por la Ley a estas sociedades, asi

como conocer los datos relativos a su tributacion efectiva real.

En linea con lo expuesto anteriormente, este trabajo tiene como objetivo
fundamental analizar cémo ha evolucionado la presion fiscal que soportan las
empresas de reducida dimension en la Comunidad Valenciana desde 1992 hasta
1999, con el fin de constatar si, realmente, la inclusion del Régimen Especial ha
contribuido a reducir su tributacion efectiva y, por tanto, se ha producido un

cambio significativo con la entrada en vigor de la Ley 43/1995.
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En segundo lugar, se pretende contrastar si dicha presion fiscal es sensible
a determinados atributos como la localizacion provincial o la actividad

desarrollada.

Finalmente, intentaremos establecer la relacion entre diversas variables
econdmico-financieras de la empresa y su tipo impositivo efectivo, de modo que
pueda caracterizarse la estructura econdémico-financiera de las empresas que

gozan de una menor presion fiscal.

De acuerdo con este planteamiento, el trabajo se estructurard en dos
secciones independientes. En la primera, integrada por cinco capitulos, se
establecera el marco tedrico que justifica la investigacién, mientras que los
cuatro capitulos de la segunda se destinaran a la exposicion del estudio empirico

y de las conclusiones alcanzadas.

El planteamiento tedrico de la primera seccidbn comenzara, en sus dos
primeros capitulos, con un analisis de la importancia del colectivo objeto de
estudio y del entorno econdémico en el que se ha desarrollado su actividad durante

el periodo investigado.

A continuacion, el tercer capitulo abordard la reforma del Impuesto sobre

Sociedades materializada en la Ley 43/1995, prestando especial atencion al

19
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contenido del Capitulo XII de su Titulo VIII: Incentivos fiscales para las

empresas de reducida dimension.

El objetivo del capitulo 4 sera fundamentar la validez del Tipo Impositivo
Efectivo como indicador de la presion fiscal, realizando un recorrido por las
diversas formulaciones utilizadas por otros investigadores y exponiendo las

razones que justifican la eleccion de las definiciones aplicadas en este estudio.

En el ultimo capitulo de esta seccidn, se presentard una extensa revision
bibliografica de los antecedentes que sustentan la realizacion de este trabajo,
resumiendo los principales aspectos de la metodologia utilizada en cada uno de

ellos y sus conclusiones mas relevantes.

El capitulo seis, primero de la segunda seccidn, acogerd el planteamiento
del estudio empirico describiendo los objetivos perseguidos, las caracteristicas de

los datos utilizados y la definicion de las variables analizadas.

El séptimo capitulo se ocupard del analisis de los efectos del cambio
normativo sobre la presion fiscal soportada por las PYMEs valencianas, asi como
de la relacion existente entre dicha tributacion y determinados atributos
empresariales como la localizacion provincial, la actividad desarrollada o el

tamano de la sociedad.
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Introduccion

A continuacion, en el capitulo octavo, se analizard la influencia de una
serie de indicadores de la situaciéon econdmico-financiera de la empresa en su
tributacion efectiva, prestando atencion a los cambios en dichas relaciones que

puedan derivarse de la reforma fiscal.

Finalmente, el capitulo nueve, se destinard a la exposicion de las
conclusiones finales del trabajo, de sus limitaciones y de las posibles

investigaciones futuras que pueda originar.
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CAPITULO1

LA PYME:

MOTOR DE LA ECONOMIA MUNDIAL






Seccion primera: Marco tedrico

1. Introduccion.

El aislamiento que, en mayor o menor grado, padecio la sociedad espainola
durante casi medio siglo, alimentd el pensamiento, ain hoy ampliamente
arraigado, que en los paises mas avanzados el peso de la produccion radicaba en
grandes complejos industriales con centenares de empleados y sofisticadas
instalaciones, asociando las pequefas empresas a economias mas

subdesarrolladas y con menores recursos como la espafiola.

Indudablemente, la escasez de medios de las empresas espafolas fue
patente durante muchos afios. Sin embargo, esta circunstancia, como puede
observarse en estos momentos, no era consecuencia directa de su tamafo sino de
la situacion socio-politica de nuestro pais. La apertura de la economia espafiola
iniciada en los afios sesenta y culminada en 1986 con la entrada en la, entonces,
Comunidad Econoémica Europea, posibilitd a las empresas espafiolas el acceso a
los mismos medios de produccidon que sus competidores europeos, facilitando la

reduccion paulatina de las diferencias relativas de productividad industrial.

En la actualidad, la proliferacion de datos estadisticos ofrecidos por
diferentes organismos permite conformar una vision del entorno econdémico
mucho mas acorde con la realidad. Y esa realidad no es otra que, como indica el

titulo de este capitulo, las PYMEs constituyen el motor de la economia mundial.
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La evolucion de la presion fiscal en las PYMEs

2. Concepto de PYME.

Basicamente, existen tres parametros fundamentales que, con distintos
criterios, se han venido utilizando para definir una PYME: el nimero de
trabajadores, la cifra de negocios y el volumen de su activo. A éstos, hay que
afadir un cuarto, la independencia, que trata de salvaguardar la equidad de la
definicion excluyendo aquellas empresas que, por su pertenencia a un grupo

mayor, disponen de medios muy superiores a los caracteristicos de su dimension.

Hasta 1996, como la propia Comision Europea reconoce al principio de su
Recomendacion 96/280/CE, existia ‘“una multiplicidad de definiciones
actualmente utilizadas en el ambito comunitario, ademas de las definiciones
utilizadas por el Banco Europeo de Inversiones (BEI) y el Fondo Europeo de
Inversiones (FEI), asi como una gama bastante amplia de definiciones en los
Estados miembros”. Esta situacién habia complicado considerablemente la
aplicacion de las politicas de apoyo contenidas en el Programa integrado a favor
de las PYME adoptado en mayo de 1994 por la Comision Europea, en
cumplimiento de la exhortacion realizada en el capitulo 8 del Libro Blanco sobre
el crecimiento, la competitividad y el empleo; para que los estados miembros
suprimieran las barreras que impedian el aprovechamiento maximo del potencial

de creacion de empleo de estas empresas.

28



Seccion primera: Marco tedrico

En este contexto, era incuestionable la necesidad de establecer un marco

coherente y eficaz en el que encuadrar las politicas transnacionales de

discriminacion positiva en favor de las PYMEs. Asi lo entendié la Comision

aprobando, en abril de 1996, la Recomendacion antes citada que contenia reglas

explicitas para la definicion y categorizacion de las pequefias y medianas

empresas. La fijacion de estos criterios se realizo atendiendo a una serie de

consideraciones previas recogidas en la exposicion de motivos entre las cuales,

por su relevancia, destacamos las siguientes:

“Considerando que aunque el criterio del nimero de empleados es sin
duda uno de los mas importantes y debe considerarse obligatorio, el
establecimiento de un criterio financiero es un complemento necesario
para comprender la importancia real de una empresa, su rendimiento y

su posicion respecto de sus competidores;

Considerando, sin embargo, que no seria oportuno adoptar como Unico
criterio financiero el volumen de negocio porque, por su propia
naturaleza, las empresas comerciales y de distribucion tienen un
volumen de negocio més elevado que las del sector manufacturero; por
lo que el criterio del volumen de negocio deberia combinarse con el del
balance general, que representa el patrimonio total de la empresa, de

forma que se pueda superar uno de estos dos criterios financieros;
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Considerando que la independencia es también un criterio bdsico
porque una PYME perteneciente a un grupo importante dispone de
medios y de una asistencia que no tienen sus competidores de igual
dimensidn; que también es necesario excluir a las entidades juridicas
compuestas por PYME que constituyen un grupo cuya potencia

economica supera en realidad a la de una PYME;

Considerando que el umbral de 500 asalariados no es verdaderamente
selectivo porque engloba a la casi totalidad de las empresas (el 99,9 %
de los 14 millones de empresas) y practicamente a las tres cuartas
partes de la economia europea en términos de empleo y volumen de
negocio; que una empresa de 500 asalariados dispone de recursos
humanos, financieros y técnicos que exceden del marco de las
medianas empresas, que se caracterizan por la identidad de propiedad y
direccion, el cardcter familiar de las mismas y la ausencia de una

posicion predominante en el mercado;

Considerando que las empresas de 250 a 500 asalariados tienen a
menudo una posicion muy fuerte en el mercado y también poseen unas
estructuras de gestion muy solidas en los aspectos de produccion,

venta, comercializacidn, investigacion y gestion de personal que las
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diferencian claramente de las medianas empresas de hasta 250
asalariados; que en este Ultimo grupo dichas estructuras son mucho
mas fragiles; que, por lo tanto, el umbral de 250 asalariados refleja de

modo mucho mas significativo la realidad de una PYME;

Considerando que el umbral de los 250 asalariados constituye ya el
criterio que prevalece en las definiciones utilizadas a nivel comunitario
y que ha sido recogido en las legislaciones de muchos Estados
miembros a raiz de las Directrices comunitarias sobre ayudas estatales
a las PYME; y que también el BEI utiliza esta definicion en una parte
sustancial de los préstamos que concede en el marco del «mecanismo

PYME» previsto en la Decision 94/217/CE;

Considerando que, segiin datos de Eurostat, el volumen de negocio de
una empresa de 250 asalariados no supera por término medio los 40
millones de ecus (cifras en 1994); que resulta, pues, apropiado aplicar
como umbral la cifra de 40 millones de ecus; que de acuerdo con unos
calculos recientes, la relacion media entre volumen de negocio y el
balance general en el caso de las PYME vy las pequefias empresas es de
1,5; que, por consiguiente, el umbral para el balance general deberia

fijarse en 27 millones de ecus; ...” (Recomendacion 96/280/CE).
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De acuerdo con estos planteamientos, la Comision establecid los limites

cuantitativos que se exponen a continuacion en la tabla 1.1.

Tabla 1.1. Limites cuantitativos para la definicion de PYME.

Criterio limitador Empresa Mediana | Empresa Pequeiia | Microempresa
Numero de empleados <250 <50 <10
Volumen de negocio anual maximo 40.000.000 ecus 7.000.000 ecus ~
Balance general anual maximo 27.000.000 ecus 5.000.000 ecus ~

Los términos anteriores tienen cardcter de maximos y a ellos hay que
afadir una limitacion de indole social, la exigencia de independencia accionarial
de la empresa. Dicha independencia implica “que el 25 % o mas de su capital o
de sus derechos de voto no pertenezca a otra empresa, o conjuntamente a varias
empresas que no respondan a la definicion de PYME o de pequefia empresa,
segln el caso” (Recomendacion 96/280/CE). No obstante, la Comision establece
dos excepciones a esta restriccion, permitiendo la superacion del porcentaje
maximo sefalado en aquellos casos en que la participacion esté en manos de
sociedades de capital riesgo o inversores institucionales, publicos o privados,
siempre que no ejerzan control alguno sobre la empresa; o bien no sea posible

determinar la composicion del accionariado.

En estos momentos, la evolucion de la economia junto con la experiencia

acumulada en algo mas de un lustro ha llevado a la Comision Europea a
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plantearse la necesidad de revisar y actualizar los limites anteriores. Con este
propdsito, la Direccion General de la Empresa ha realizado dos rondas de
consultas externas, la primera a finales de 2001 y la segunda concluida el 10 de
septiembre de 2002, en las que se trazaron las lineas maestras que deberian guiar
la reforma del concepto de PYME. Asi, la nueva definicion tendria que perseguir

tres objetivos basicos:

e Incluir toda clase de empresas, prestando especial atencion a las

empresas familiares y artesanales.

e Definir con precision las microempresas, lo que favoreceria el disefio y

aplicacion de politicas especificas de apoyo.

e C(larificar la metodologia de calculo de los limites reglamentarios, en

particular, en lo referente a la independencia.

La traslacion a propuestas concretas de estas pretensiones no parece, en
cuanto a los limites cuantitativos, presentar demasiados problemas. De hecho,
existe consenso en la preeminencia del criterio relativo al nimero de empleados
y en que éste no deberia modificarse. Respecto a los términos financieros, se

dispone ya de una propuesta que probablemente, acabara siendo definitiva.
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Sin embargo, la cuestion concerniente a la independencia resulta mucho
mas escabrosa. En este sentido, la Direccion General ha recibido sugerencias que
van desde la conveniencia de su eliminacion a una mayor especificacion

distinguiendo varios niveles de subordinacion.

A la espera de la resolucion de este tema, que parece requerira alguna
sesion mas de trabajo, la tabla 1.2 recoge la propuesta para la modificaciéon de los
limites cuantitativos de la definicion europea de PYME. Al margen de la logica
elevacion de las cifras con el fin de no penalizar la inversion, la novedad maés
relevante es la fijacion de topes financieros especificos para las microempresas

muy por debajo de los establecidos para las empresas pequeiias.

Tabla 1.2. Propuesta de modificacion de los limites cuantitativos para definir la PYME.

Criterio limitador Empresa Mediana | Empresa Pequeiia | Microempresa
Numero de empleados <250 <50 <10
Volumen de negocio anual maximo 50.000.000 € 10.000.000 € 2.000.000 €
Balance general anual maximo 43.000.000 € 10.000.000 € 2.000.000 €

A pesar de este intento armonizador, atin hoy podemos encontrar
numerosos organismos oficiales de paises miembros de la Unién que publican
informacion estadistica con baremos diferentes, dificultando asi la realizacion de
estudios en este campo. Por otro lado, la imparable globalizacion de la economia

junto con la existencia de instituciones de ambito mundial como el Fondo
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Monetario Internacional, el Banco Mundial o la Organizacion para la
Cooperacion y Desarrollo Economico (OCDE), por citar algunos de los maés
representativos; exigirian una unificaciéon de criterios de mayor calado que
permitiera la comparabilidad internacional y el disefio de politicas de apoyo

equitativas.

Sin embargo, este propdsito careceria de sentido si, previamente, no se
realiza un esfuerzo por homogeneizar las definiciones de PYME utilizadas en las
diferentes 4areas normativas, de manera que se obtenga una verdadera
caracterizacion de estas empresas que resulte independiente de cada objetivo en

particular.

Asi, en el ambito de la informacidon financiera, el propio Consejo de
Europa, en las consideraciones previas a la cuarta Directiva, sefiala que “podran
permitirse determinadas excepciones a favor de las pequefias y medianas
sociedades” (Directiva 78/660/CEE), estableciendo en el texto de la norma unos
limites para su identificacion que, excepto en lo relativo al nimero de empleados,
nada tienen que ver con los recogidos en la Recomendacion 96/280/CE, ni
siquiera tras las sucesivas modificaciones introducidas en la primera por las

Directivas 84/569/CEE, 90/604/CEE, 94/8/CEE y 1999/60/CE.

La cuarta Directiva tiene por finalidad establecer el marco normativo que

deben seguir las sociedades mercantiles para la elaboraciéon de sus estados
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contables. Ademas de detallar la estructura y el contenido especifico de cada uno
de los tres documentos que, indisolublemente, forman las Cuentas Anuales:
Balance, Cuenta de Pérdidas y Ganancias y Memoria; la norma regula la
posibilidad de presentacion de modelos simplificados en funcién del tamaiio de
las sociedades. Asi, las empresas mas pequefias podran reducir la informacién
ofrecida en todos los casos, mientras que las medianas s6lo tendran esa

posibilidad al elaborar la cuenta de Pérdidas y Ganancias.

De acuerdo con este planteamiento, el derecho de sociedades comunitario
considera pequefias empresas a todas aquellas entidades que no superen los
términos fijados para la formulacion del Balance abreviado, conceptuando como
medianas a las que rebasandolos, no excedan los definidos para la elaboracion de

la Cuenta de Pérdidas y Ganancias abreviada.

Las tablas 1.3 y 1.4 muestran la evolucién experimentada por los limites
para la presentacion de los modelos abreviados de Cuentas Anuales. Tanto en la
cuarta Directiva como en las revisiones posteriores de los afios 1984, 1990 y
1994; la moneda de referencia es la unidad de cuenta europea “ecu”. La tltima
modificacion, ademas de la actualizaciéon de las cifras, tuvo por objeto la

adopcion del euro.
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Tabla 1.3. Evolucién de los limites establecidos en las Directivas Europeas para la

presentacion del Balance y de la Memoria abreviados.

DIRECTIVA
BALANCE Y MEMORIA 78/660/CEE | 84/569/CEE | 90/604/CEE | 94/8/CEE | 1999/60/CE
Numero de empleados <50 <50 <50 <50 <50
Volumen de negocio anual maximo 2.000.000 3.200.000 4.000.000 | 5.000.000 6.250.000
Balance general anual maximo 1.000.000 1.550.000 2.000.000 | 2.500.000 3.125.000
Moneda de referencia Ecu Ecu Ecu Ecu Euro

Tabla 1.4. Evolucion de los limites establecidos en las Directivas Europeas para la

presentacion la Cuenta de Pérdidas y Ganancias abreviada.

DIRECTIVA
PERDIDAS Y GANANCIAS 78/660/CEE | 84/569/CEE | 90/604/CEE | 94/8/CEE | 1999/60/CE
Numero de empleados <250 <250 <250 <250 <250
Volumen de negocio anual maximo 8.000.000 | 12.800.000| 16.000.000 | 20.000.000| 25.000.000
Balance general anual maximo 4.000.000 6.200.000 8.000.000 | 10.000.000| 12.500.000
Moneda de referencia Ecu Ecu Ecu Ecu Euro

La incorporacion al derecho de sociedades y a la normativa contable

espafiola de las Directivas europeas, aunque iniciada en julio de 1988 con la Ley

de Auditoria, tuvo su maximo exponente en el proceso de reforma de la

legislacion mercantil emprendido, un afio mas tarde, por la Ley 19/1989 y que

culminaria con la aprobacion del Plan General de Contabilidad en diciembre de

1990.
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Consecuencia directa de la Ley 19/1989 fue la aprobacion del Texto
Refundido de la Ley de Sociedades Andnimas en cuyos articulos 181, 190 y 201,
se fijaron los limites para la presentacion de los modelos abreviados del Balance,
de la Cuenta de Pérdidas y Ganancias y de la Memoria, respectivamente. Estos
parametros se incorporaron a las Normas de Elaboracion de las Cuentas Anuales
del Plan General de Contabilidad y posteriormente, han sufrido algunas

variaciones en un proceso logico de adaptacion a las sucesivas Directivas.

Las tablas 1.5 y 1.6 presentan las cifras iniciales y los cambios
experimentados con mencioén de la normativa que los introdujo. En los cuatro
primeros casos, las cantidades aparecen en pesetas, mientras que el ultimo recoge

la conversion a euros de los limites establecidos en el R.D. 572/1997.

Tabla 1.5. Evolucion de los limites establecidos en la normativa espaifiola para la

presentacion del Balance y de la Memoria abreviados.

NORMA
BALANCE Y MEMORIA RDL 1564/89 PGC LEY 2/95 RD 572/97 | RD 2814/98
Numero de empleados <50 <50 <50 <50 <50
Volumen de negocio anual maximo 480.000.000 | 480.000.000 | 600.000.000| 790.000.000| 4.747.995,62
Balance general anual maximo 230.000.000 | 230.000.000 | 300.000.000| 395.000.000| 2.373.997,81
Moneda de referencia Peseta Peseta Peseta Peseta Euro
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Tabla 1.6. Evolucién de los limites establecidos en la normativa espaiiola para la

presentacion la Cuenta de Pérdidas y Ganancias abreviada.

NORMA
PERDIDAS Y GANANCIAS | RDL 1564/89 PGC LEY 2/95 RD 572/97 RD 2814/98
Numero de empleados <250 <250 <250 <250 <250
Volumen de negocio anual maximo | 1.920.000.000 | 1.920.000.000 | 2.400.000.000 | 3.160.000.000 | 18.991.982,50
Balance general anual maximo 920.000.000 |  920.000.000 | 1.200.000.000 | 1.580.000.000 |  9.495.991,25
Moneda de referencia Peseta Peseta Peseta Peseta Euro

Finalmente, la reforma tributaria de 1995 ha introducido una nueva figura
en nuestro ordenamiento juridico, la empresa de reducida dimension. Aunque a
juzgar por su definicion, aparentemente, el legislador pretende beneficiar a las
empresas mas pequeiias; el recurso a un sélo parametro para su delimitacion, la
cifra de negocios del ejercicio anterior, puede generar algunas incongruencias.
Probablemente, esta circunstancia unida a un planteamiento inicial
excesivamente restrictivo ha provocado los sucesivos incrementos del volumen
maximo de operaciones permitido para la inclusion en este colectivo. La tabla 1.7
recoge la evolucion normativa del limite establecido para la identificacion como

empresa de reducida dimension.
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Tabla 1.7. Evolucién de los limites establecidos para la consideracion como empresa de

reducida dimension.

NORMA
RDL 3/2000
CRITERIO LEY 43/1995 | (LEY 6/2000) | LEY 24/2001 | RDL 2/2003
Importe neto cifra de negocios aflo anterior | <250.000.000 | < 3.000.000 < 5.000.000 <6.000.000
Moneda de referencia Peseta Euro Euro Euro

Asi pues, al margen del analisis pormenorizado del régimen fiscal de las

empresas de reducida dimension que realizaremos en el proximo capitulo, resulta

evidente la disparidad de criterios vigentes para categorizar a las PYMEs.

En este trabajo,

dado que tiene un enfoque claramente fiscal,

identificaremos el concepto de PYME, precisamente, con el de empresa de

reducida dimension que aparece en el articulo 122 de la Ley 43/1995 del

Impuesto sobre Sociedades.

3. Relevancia econémica de las PYMEs.

Segun un informe publicado en marzo de 1999 por el Eurostat (Vigliarolo,

1999a), en el periodo 1994-95, es decir, cuando se inicia la reforma del impuesto

en Espaiia, dos terceras partes del empleo en la Union Europea se concentraba en

el ambito de la PYME y de cada diez empresas europeas, nueve tenian menos de

una decena de empleados.
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De acuerdo con la misma fuente, estas microempresas proporcionan cerca
del 60 % del empleo total en Grecia, entre el 40 y el 50 % en Italia, Espafia y

Bélgica, e incluso mas del 20 % en paises como Alemania o Luxemburgo.

Tabla 1.8. Porcentaje de empleo en empresas de 0 a 9 trabajadores en la UE en el periodo

1994-95.

Pais % Pais %
Grecia 56.6 Reino Unido 28.9
Italia 47.8 Suecia 26.7
Espaiia 47.5 Holanda 26.0
Bélgica 45.8 Finlandia 24.6
Portugal 38.4 Austria 24.0
Media UE 15 32.8 Alemania 23.5
Francia 324 Luxemburgo 22.9
Dinamarca 29.0 Irlanda 22.7

Fuente: Eurostat, SME database

En un trabajo posterior (Ortega, 2001), el mismo organismo constata la
existencia de mas de 18 millones de PYMEs con menos de 100 empleados en la
Union Europea, lo que supone una media de 51 empresas por cada 1.000
habitantes en 1997. Sin embargo, la distribucion no es homogénea en todos los
paises miembros, alcanzdndose los mayores indices de densidad en las naciones

del sur de la Union.

En Espafia, la totalidad de las regiones esta por encima de la media, si bien

La Rioja, Catalufia, Baleares, Canarias y la Comunidad Valenciana situan sus
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indices entre los mas altos de Europa por encima de las 75 PYMEs por cada

1.000 habitantes.

Datos mas recientes, relativos al afio 2000, indican que el 99,7 % de las
empresas de la Union Europea son PYMEs, las cuales concentran el 66,9 % del
empleo total y son responsables del 59,7 % del Valor Anadido generado por el

conjunto de los quince paises miembros.

Los graficos 1.1 a 1.3 muestran la descomposicion de algunos de los
principales indicadores econdmicos empresariales en el ambito de la Union para

el ano 2000.

Grifico 1.1. Distribucion de las empresas de la UE por niimero de empleados (2000).

Grandes (>250); 0,3%
Medianas (50-249); 1,5%
Pequefias (10-49); 9,1%

O Grandes (>250)

B Medianas (50-249)
OPequenas (10-49)
OMicro (1-9)

Micro (1-9); 89,1%
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Grafico 1.2. Distribucion del empleo en la UE por tamaiio de empresa (2000).

; o) 0
Micro (1-9); 27,9% Grandes (>250); 33,1%

O Grandes (>250)

B Medianas (50-249)
OPequenas (10-49)
OMicro (1-9)

Pequefias (10-49); 21,9% Medianas (50-249); 17,1%

Grafico 1.3. Distribucion del Valor Afiadido en la UE por tamaiio de empresa (2000).

Micro (1-9); 20,8%

Grandes (>250); 40,3%

O Grandes (>250)

B Medianas (50-249)
OPequeias (10-49)
O Micro (1-9)

Pequenas (10-49); 19,9%

Medianas (50-249); 19,0%

Fuente: Structural Business Statistics (theme 4/SBS/sizclass). Eurostat’.

2 Datos tomados de Schmiemann (2002).
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Los datos por paises ponen de manifiesto que en todos los estados de la
Union, las PYMEs superan el 99 % del tejido empresarial. No obstante, existen
diferencias importantes en cuanto a las caracteristicas y funcionamiento de estas
empresas. En general, en los paises del sur el tamafio medio es algo menor, hay
una presencia mas abrumadora de microempresas, la productividad y los costes
medios de personal son inferiores y tienen un menor acceso a las nuevas

tecnologias.

Las cifras del resto de paises industrializados confirman plenamente la
hegemonia de la PYME. En un estudio comparativo entre la Union Europea y
dos de sus mayores socios comerciales, Estados Unidos y Japdn, Vigliarolo
(1999b) senala que el 98 % de las empresas americanas y el 96 % de las
japonesas tienen menos de 100 empleados. Pese a ello, la autora constata
diferencias importantes en cuanto al tamafio y a su peso especifico en el mercado
laboral. Asi, mientras los 18 millones de empresas no agricolas de la Unién dan
trabajo a 112 millones de personas, los 5 millones de compaiiias estadounidenses
suman 100 millones de empleados y las 390 mil empresas japonesas totalizan 10

millones de asalariados.

En Espaiia, a finales de la década pasada, el 99,9 % de las empresas tenian
menos de 250 empleados, concentraban el 79,7 % del empleo, eran responsables

del 72,1 % de la cifra global de negocios y aportaban el 72,6 % del Valor
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Anadido generado. La distribucion de estas magnitudes atendiendo al tamafio de

las empresas se presenta en los graficos 1.4 a 1.7.

Grafico 1.4. Distribucion de las empresas espaiiolas por nimero de empleados (1999).

Grandes (>250); 0,1%
Medianas (50-249); 0,7%
equefias (10-49); 6,2%

O Grandes (>250)

B Medianas (50-249)
OPequenas (10-49)
OMicro (1-9)

Micro (1-9); 93,0%

Grafico 1.5. Distribucion del empleo en Espaiia por tamaiio de empresa (1999).

Grandes (>250); 20,2%
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B Medianas (50-249)
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Micro (1-9); 40,6%

Medianas (50-249); 14,8%

Pequenas (10-49); 24,4%
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Grafico 1.6. Distribucion Cifra de Negocios en Espaiia por tamaiio de empresa (1999).

Micro (1-9); 27,8% Grandes (>250); 27,9%

O Grandes (>250)

B Medianas (50-249)
OPequeiias (10-49)
OMicro (1-9)

Pequefias (10_49), 24.9% Medianas (50-249), 19,4%

Grifico 1.7. Distribucion del Valor Afiadido en Espaiia por tamaiio de empresa (1999).

Micro (1-9); 30.1% Grandes (>250); 27,4%

O Grandes (>250)

B Medianas (50-249)
OPequefias (10-49)
OMicro (1-9)

Medianas (50-249);
Pequefas (10-49); 23,9% 18,6%

Fuente: Structural Business Statistics (theme 4/SBS/sizclass). Eurostat’.

? Datos tomados de Schmiemann (2002).
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Por su parte, el censo de empresas elaborado por el Instituto Valenciano
de Estadistica en enero de 2001, aunque con criterios diferentes, corrobora la
posiciéon de la Comunidad Valenciana en la clasificacion europea. De las 281.932
empresas censadas en este territorio, solo 908 (apenas el 0,32 %) tenian 100 o

mas asalariados.

Tabla 1.9. Empresas de la Comunidad Valenciana por niimero de empleados a 1/01/2001.

N° de empleados Empresas %
Sin asalariados 142.809 50,65
Delas 106.244 37,69
De6al9 24.478 8,68
De 20299 7.493 2,66
De 100 o mas 908 0,32
Total 281.932 100.00

Fuente: Instituto Valenciano de Estadistica (2001)

En este contexto, la aprobacion de la Ley 43/1995 ha supuesto un hito
importante en la regulacién de la actividad empresarial en Espafia, ya que pone
de manifiesto un cambio radical de actitud de los poderes publicos hacia las
empresas mas pequeias, que se ha visto reforzado con la promulgacion posterior
de otras normativas. Este cambio de posicion se ha traducido, como ya se ha
comentado, en la inclusion en la Ley de un régimen de tributacion especial para
las empresas de reducida dimension que dispensa a estas entidades un
tratamiento especifico con el objetivo, al menos en teoria, de disminuir la presion

fiscal que soportan.
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1. Evolucion de la economia en el periodo 1992-1999.

Si el conocimiento del marco en el que se desarrolla es fundamental para
la adecuada comprension de cualquier tipo de investigacion, el caracter ciclico de
la economia hace que en el caso de este trabajo, la consideracion del entorno
resulte particularmente importante dada la indudable relacion existente entre la

situacion econdmica y la recaudacion tributaria de los estados.

Ademads, como veremos mas adelante, la mayor parte de los incentivos
que permiten reducir la factura fiscal estdn ligados a la realizacién de
inversiones, a la creacion de empleo o a ambos. Se trata pues, de medidas
gubernamentales tendentes a fomentar el aumento de la actividad mercantil vy,

por tanto, con mayor presencia en las etapas bajistas del ciclo economico.

Por todo lo anterior, como paso previo al analisis del cambio normativo
que ha motivado esta investigacion, describiremos brevemente la evolucion de la

situacidon econdmica experimentada a lo largo del periodo objeto de estudio.

La tabla 2.1 presenta las tasas de variacion del Producto Interior Bruto
(PIB) espafiol y de la Comunidad Valenciana entre los afios 1992 y 1999, que se

representan superpuestas en el grafico 2.1.
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Tabla 2.1. Variacion del PIB 1992-1999.

COMUNIDAD <
PERIODO VALENCIANA ESPANA
1992 -0,51 0,69
1993 -2,19 -1,20
1994 1,82 2,12
1995 3,45 2,78
1996 2,00 2,44
1997 5,41 4,03
1998 5,61 4,34
1999 4,29 4,13

Fuente: Contabilidad Regional de Espafa. Instituto Nacional de Estadistica.

Grafico 2.1. Evolucion anual de la tasa de variacion del PIB.
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Puede observarse la mayor sensibilidad del PIB de la Comunidad
Valenciana a los cambios en el ciclo econémico, apreciandose unos crecimientos
mas verticales en las fases de recuperacion de la economia y unas caidas mas

acusadas en los momentos de contraccion.

Si analizamos la variacion acumulada en los periodos anterior y posterior
a la reforma fiscal, 1992-1995 y 1996-1999, advertimos situaciones antagonicas.
En tres de los cuatro afios del primer periodo, el crecimiento nacional supera al
de la Comunidad, mientras que en el segundo periodo sucede justo lo contrario.
Esta circunstancia queda reflejada en el grafico 2.2 que muestra las tasas medias

acumuladas por periodos.

Grafico 2.2. Evolucion de la tasa de variacion del PIB por periodos.
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El primer periodo corresponde, en su mayor parte, a una etapa depresiva
del ciclo econdémico donde, corroborando la apreciacion anterior, el PIB nacional

crece a una tasa media acumulada mayor que el de la Comunidad Valenciana.

En el segundo, nos encontramos inmersos en una etapa de expansion con
unas cifras de crecimiento considerables. En este contexto, las cifras de la

Comunidad superan ampliamente a las del conjunto del Estado.

A pesar de las diferencias cuantitativas senaladas, el grafico 2.1 evidencia
un claro paralelismo en la evoluciéon de ambos indicadores. Sin embargo, las
constantes divergencias observadas entre las pendientes de las dos lineas de
tendencia representadas, ponen de manifiesto entornos econdmicos desiguales

que podrian dar lugar a decisiones de politica tributaria dispares.

Esta cuestion es importante dado que, si bien el &mbito geografico de este
trabajo se circunscribe a las empresas con domicilio en la Comunidad
Valenciana, el caricter estatal de la legislacion fiscal hace que los incentivos,
tanto coyunturales como estructurales, se planifiquen en funcion de las

necesidades globales de la economia espafola.
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1. Introduccion.

Si la Ley 19/1989 supuso el punto de partida para la modernizacion de la
legislacidbn mercantil espafiola, la reforma de la tributacién societaria fue,
probablemente, la pieza que culmind ese ambicioso proceso. La imperativa
adopcion de las Directivas europeas fue solo el desencadenante de un desarrollo
normativo casi frenético que, en poco mas de un lustro, modifico algunas de las

disposiciones mas longevas del ordenamiento juridico de nuestro pais.

La necesidad de la reforma era incuestionable. El ingreso en la
Comunidad Econdémica Europea no s6lo conllevaba una serie de obligaciones
legales. Por encima de todo, suponia un cambio trascendental en el entorno

socio-politico y la definitiva apertura de la economia espanola.

Esta nueva situacion exigia un marco legal que permitiera desarrollar el
potencial internacional de nuestras empresas y facilitara posibles alianzas u

operaciones de concentracidon que elevaran su competitividad.

En este sentido, la aprobacion de un Plan General de Contabilidad que,
gracias al trabajo previo de la Asociacion Espafiola de Contabilidad y
Administraciéon de Empresas (AECA), atin hoy, en un momento en que se esta
considerando su posible adaptacion a las Normas Internacionales de

Contabilidad, muestra una extraordinaria solidez; constituyo un factor clave para
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el incremento de la calidad y utilidad de la informacion financiera.
Probablemente, la prueba mdas evidente de esta afirmacidén sea la aceptacion
explicita por parte de la Hacienda Publica de la soberania de la normativa
contable a la hora de calcular el resultado gravable, que recoge el articulo 10.3 de
la vigente Ley del Impuesto sobre Sociedades; lo que, en palabras de Tua (1998,
p. 231), “implica la remision completa y sin paliativos de la totalidad del

Derecho Contable™.

Este nuevo enfoque, ademas de un cambio sustancial de planteamiento por
parte del legislador, supone una considerable reduccion de los ajustes a realizar

para la obtencion de la base imponible del impuesto.

Pero ésta, atn siendo la de mayor relevancia desde el punto de vista
contable, es s6lo una de las novedades que presenta la Ley 43/1995 del Impuesto

sobre Sociedades (LIS).

A continuacion, antes de abordar de manera mas detallada los incentivos
fiscales especificos para las empresas de reducida dimension, pasamos a exponer
brevemente los aspectos mas significativos de la reforma de la tributacién

societaria.

58



Seccion primera: Marco tedrico

2. Aspectos mas relevantes de la reforma del Impuesto

sobre Sociedades.

Hecho imponible

Se produce una simplificacion del impuesto al sustituir la clasificacion de
rentas contenida en la legislacion anterior por un concepto mas global y sencillo
de hecho imponible, definiéndolo como “la obtencidén de renta, cualquiera que
sea su fuente u origen” (Ley 43/1995, art. 4.1) *. No obstante, la LIS mantiene la
diferenciacion de rentas al regular la tributacion de las entidades sujetas por

obligacion real y de las parcialmente exentas.

Sujeto pasivo

Respecto al sujeto pasivo del impuesto, son varias las novedades

introducidas.

En primer término, la Ley establece una relacion detallada de las entidades
sujetas al impuesto, sustituyendo la referencia genérica de la normativa anterior a
las personas juridicas no sometidas al Impuesto sobre la Renta de las Personas

Fisicas.

* La Ley 61/1978 distinguia, en su articulo 3.2, entre rendimientos de explotaciones econdmicas,
rendimientos del capital e incrementos y disminuciones de patrimonio.
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En segundo lugar, se elimina la tributacion minima por las rentas sujetas a
retencion de las entidades total o parcialmente exentas, al tiempo que a las
segundas, se les permite aplicar la deduccion por doble imposicion de dividendos
y, en determinadas circunstancias, la exencion respecto a las rentas derivadas de

adquisiciones y transmisiones a titulo lucrativo.

Finalmente, se somete al impuesto a las sociedades transparentes cuyas
rentas, hasta ese momento, se integraban en las bases imponibles de sus socios.
Con la entrada en vigor de la nueva normativa, estas sociedades pasan a tributar
por el Impuesto sobre Sociedades con la obligacion de hacer efectiva la cuota
resultante de la liquidacion, como cualquier otro sujeto pasivo. La cantidad
satisfecha por la sociedad transparente tendré la consideracion de pago a cuenta
en relacidon con el impuesto que grava a los socios, imputandose a éstos en la
misma proporcion en que lo hayan hecho las bases imponibles positivas. Este
régimen, excepto en su vertiente internacional, ha sido suprimido por la Ley

46/2002 para los ejercicios fiscales iniciados a partir del 1 de enero de 2003.

Base imponible

En este punto, como ya se ha comentado, la novedad mas relevante es la
fijacion del Resultado Contable como magnitud de referencia para, tras su

correccion de acuerdo con los preceptos contenidos en la Ley, obtener la base
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gravable del impuesto. No obstante, algunos autores consideran que este cambio
es mas aparente que real ya que, a juzgar por los impresos normalizados de
liquidacién del impuesto, la base tributaria siempre se ha calculado partiendo del
resultado contable y practicando los ajustes pertinentes (Alonso y Presa, 1996).
Aun aceptando este razonamiento, es indudable que la reforma ha producido un
acercamiento notable entre las normativas contable y fiscal como demuestra la

considerable reduccion experimentada por el desarrollo reglamentario ulterior.

En cualquier caso, en nuestra opinion, lo que si ha conseguido la nueva
LIS es incrementar la seguridad juridica del sujeto pasivo al acotar y regular
expresamente, fundamentalmente en sus articulos 11 a 23, aquellas partidas
susceptibles de presentar diferencias de criterio con la Contabilidad y que, por
tanto, habria que ajustar para llegar a la base imponible. Del contenido de estos
articulos con respecto a la legislacion anterior, podemos destacar las siguientes

novedades:

e Amortizaciones:

* No se hace mencion alguna a la amortizacion minima.

= Pasa a considerarse deducible la amortizacion del fondo de
comercio, de los derechos de traspaso, de las marcas y de otros
elementos del inmovilizado inmaterial sin fecha cierta de

extincion.

61



La evolucion de la presion fiscal en las PYMEs

62

e Provision para insolvencias:

Se sustituye el calendario progresivo previsto en la normativa
anterior para la dotacion de la provision por un criterio general
que permite la deduccidon cuando haya transcurrido el plazo de

un ano desde el vencimiento de la obligacion.

La Ley 24/2001, aplicable desde el 1 de enero de 2002, ha

reducido ese plazo a seis meses.

Desaparece, excepto en el caso de las empresas de reducida

dimension, la posibilidad de dotaciones por estimacion global.

e Provision por depreciacion de valores mobiliarios:

Se admite la dotacion por depreciacion de valores de renta fija

admitidos a cotizacion en mercados secundarios organizados.

e Dotaciones para riesgos y gastos:

Se incluyen como deducibles las provisiones para reparaciones
extraordinarias de elementos patrimoniales en general, para
gastos de abandono de explotaciones econdémicas de caracter
temporal, para la cobertura de garantias de reparacion y para

gastos accesorios por devoluciones de ventas.
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e Valoracion de existencias:

En este apartado, la novedad viene de la mano de la omision de
regulacion ya que esto supone la admision de cualquier método
de wvaloracién contable, incluido el LIFO que estaba

expresamente prohibido por la legislacion anterior.

e Gastos no deducibles:

Dejan de considerarse liberalidades y, en consecuencia pasan a
ser deducibles, los gastos por relaciones publicas con clientes y
proveedores, los que con arreglo a los usos y costumbres se
efectiien con relacion al personal de la empresa, los realizados
para promocionar las ventas y los que se hallen correlacionados

con los ingresos.

e Reinversion de beneficios derivados de la transmision de elementos de

inmovilizado:

Con caracter general, se sustituye la exencion por un sistema de
diferimiento en la imputacion a la base imponible de dichas
ganancias en un plazo de siete anos o, en su caso, durante los
periodos impositivos en que se amorticen los elementos

patrimoniales en que se materialice la reinversion.
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La Ley 24/2001 suprime este régimen reemplazandolo por una
deduccion del 17 % en la cuota integra para los ejercicios
iniciados a partir del 1 de enero de 2002, que ha sido elevada al

20 % por la Ley 53/2002 desde el 1 de enero de 2003.

Arrendamiento financiero

Otra de las novedades importantes de la nueva normativa es la
incorporacion de un régimen de tributacion especifico para los contratos de
arrendamiento financiero que cumplan lo establecido en la Disposicion Adicional
séptima de la Ley de Disciplina e Intervencion de las Entidades de Crédito, que

son la gran mayoria de los formalizados en nuestro pais.

Basicamente, el articulo 128 de la LIS considera deducibles los gastos
financieros de la operacion asi como la parte correspondiente a la recuperacion
del coste del bien con el limite de la cuantia obtenida al aplicar a dicho coste el
doble del coeficiente de amortizacion lineal previsto en las tablas oficiales. Asi
pues, se trata de una amortizacion fiscal acelerada que no estard condicionada a

su imputacién contable en la cuenta de Pérdidas y Ganancias.

Ademads, este precepto regula explicitamente la compatibilidad de los
contratos de arrendamiento financiero con las posibles deducciones por inversion

que puedan aprobarse en las leyes de presupuestos.
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Compensacion de bases imponibles negativas

Inicialmente, la LIS alargaba el periodo de compensacion de bases
imponibles negativas a siete afios. Posteriormente, este plazo ha sufrido sendas
ampliaciones. La primera por la Ley 40/1998 a diez afios para los ejercicios
iniciados a partir del 1 de enero de 1999 y la segunda, por la Ley 24/2001 a

quince afios desde principio de 2002.

Tipo de gravamen

En un principio, la normativa no presentaba ninguna novedad relevante en
este punto, manteniendo el 35 % como tipo general. Sin embargo, como veremos
mas adelante, la aprobacion de la Ley 13/1996 supuso un cambio sustancial al
establecer dos tramos impositivos diferenciados para las empresas de reducida

dimension y, en consecuencia, introducir la progresividad en el impuesto.

Deducciones y bonificaciones

En este apartado, la percepcion mas generalizada es que se ha producido

una sustancial reduccion con respecto a las posibilidades ofrecidas por la
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legislacion anterior’, aunque esta apreciacion estd mas relacionada con la

importancia y la repercusion de las deducciones suprimidas que con la cantidad.

En concreto, la reforma del impuesto elimina, con cardcter general, las
deducciones por inversion en activos fijos nuevos y por creacion de empleo. Sin
embargo, aunque de manera puntual en el primer caso, ambas deducciones
fueron reincorporadas con presteza a la normativa tributaria mediante diferentes

disposiciones.

En primer lugar, la Disposicion Adicional 12* de la propia Ley 43/1995,
recoge una deduccidon del 5 % para las inversiones en activos fijos nuevos

realizadas en los periodos impositivos iniciados dentro de 1996.

Posteriormente, el Real Decreto Ley 7/1996 introdujo una deduccion por
creacion de empleo de 1 millon de pesetas por cada trabajador adicional,
condicionada a la contratacion indefinida de personas mayores de 45 afios o con
minusvalias, para el primer periodo impositivo finalizado después del 9 de junio
de 1996. La Ley 66/1997 incorpord a la LIS la deduccion por contratacion de
trabajadores minusvalidos para el ejercicio 1997 reduciéndola a 800.000 pesetas,
mientras que la Ley 40/1998 la dot6 de continuidad eliminando la referencia a un

periodo impositivo determinado. Recientemente, la Ley 46/2002 ha elevado la

> Puede verse Rodriguez y Rubio (1996), Fernandez Rodriguez (2001) y De Castro (2001), entre otros.
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deduccion a 6.000 euros para los periodos iniciados a partir del 1 de enero de

2003.

En nuestra opinién, la desaparicion de la deduccidon por inversion en
bienes de inmovilizado ha sido, junto con la supresion de la exencion por
reinversion, una de las restricciones mas importantes introducidas por la reforma.
A pesar de ello, no debemos olvidar que la LIS, por medio de su Disposicion
Final 9% habilita a la Ley de Presupuestos Generales del Estado para establecer
los incentivos fiscales convenientes para la politica econdmica y, en particular,

los estimulos a la inversion mediante deducciones en la cuota integra.

El enunciado de esta habilitacion sugiere una estrategia orientada a
distinguir entre los incentivos que el legislador considera basicos para la mejora
estructural del marco econdémico y que, por tanto, requieren continuidad en el
tiempo, y aquéllos cuyo objetivo responde a circunstancias de indole coyuntural.
Los primeros estarian recogidos en la propia Ley, mientras que los segundos se
incorporarian en funcion de las exigencias puntuales de la situacion econdmica

del pais mediante las leyes de presupuestos.

De acuerdo con este planteamiento, la LIS establece dos clases de
deducciones con finalidades claramente diferenciadas. Las primeras encaminadas
a evitar la doble imposicion, nacional e internacional, y las segundas con el

propdsito de incentivar la realizacion de una serie de actividades tendentes a
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mejorar la competitividad de la economia espaiiola, como son la investigacion y
desarrollo de nuevos productos o procedimientos; la exportacion; la inversion en
bienes de interés cultural, producciones cinematograficas o edicion de libros y la

formacion profesional.

Posteriormente, ademas de la ya comentada por creacion de empleo para
trabajadores minusvalidos, se incorporaron las deducciones por actividades de
innovacion tecnologica (Ley 55/1999)°, para el fomento de las tecnologias de la
informacion y de la comunicacion (Ley 6/2000), por inversidon en activos nuevos
destinados al aprovechamiento de fuentes de energia renovables (Ley 24/2001),
por reinversion de beneficios extraordinarios (Ley 24/2001), por contribuciones
empresariales a planes de pensiones o mutualidades de prevision social (Ley
24/2001), por inversiones en sistemas de navegacion y localizacion de vehiculos
(Real Decreto Ley 2/2003), por adaptaciéon de vehiculos para discapacitados
(Real Decreto Ley 2/2003) y por guarderias para hijos de trabajadores (Real

Decreto Ley 2/2003).

Debemos senalar que, a pesar de estar incluidas en el capitulo que recoge
las deducciones para incentivar la realizacion de determinadas actividades, las
deducciones para el fomento de las tecnologias de la informacion y de la

comunicacion y por inversion en activos nuevos destinados al aprovechamiento
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de fuentes de energia renovables, so6lo son aplicables por las empresas de

. . ., T
reducida dimension’.

En cuanto a las bonificaciones, la normativa mantiene las concedidas a las
rentas obtenidas en Ceuta y Melilla; a las procedentes de la exportacion de
producciones audiovisuales, libros, fasciculos y elementos homogéneos y a las
derivadas de la prestacion de determinados servicios publicos. Asi pues, se
suprimen las previstas para Sociedades de Tenencia de Acciones de Sociedades
Extranjeras, para los rendimientos de préstamos y empréstitos destinados a la
financiacion de inversiones reales y para los rendimientos habituales de empresas

de nueva creacion.

Entrada en vigor

La Ley 43/1995 entr6 en vigor el 1 de enero de 1996, debiendo aplicarse a
los periodos impositivos iniciados a partir de esa fecha. Por esta razon, aunque en
diversos puntos de este trabajo se haga referencia a la reforma fiscal de 1995 en
relacion con el ano de su aprobacion, los datos de las empresas que componen la

muestra utilizada en la investigacién empirica se han dividido en dos intervalos,

% El Real Decreto Ley 2/2003 extiende el objetivo de esta deduccién a la generacion de software avanzado
que facilite el acceso de personas discapacitadas a los servicios de la sociedad de la informacion.

7 El RDL 2/2003 elimina esta limitacion en el caso de la deduccién por inversiones para el
aprovechamiento de fuentes de energia renovables, generalizando su aplicacion a todas los sujetos
pasivos del impuesto.
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1992 a 1995 y 1996 a 1999, por corresponder a los periodos anterior y posterior a

la entrada en vigor de la Ley, respectivamente.

3. Incentivos fiscales para las empresas de reducida
dimension.

La introduccion de lo que podriamos llamar un régimen especial para las
empresas de reducida dimension es, en nuestra opinidon, uno de los aspectos mas

relevantes de la reforma del Impuesto sobre Sociedades.

Segun datos de la propia Administracién Tributaria, mas del 90 % de las
declaraciones correspondientes al ejercicio 1999 pertenecian a sujetos pasivos
encuadrados en este colectivo. Con los limites actualmente vigentes para su
aplicacion, estas empresas hubieran representado mas del 97 % de los
contribuyentes (Ministerio de Hacienda, 2002, p. 171). Asi pues, el estudio de los
efectos del cambio normativo en la tributacion societaria pasa, necesariamente,

por evaluar su repercusion en la presion fiscal de las empresas mas pequeiias.

Como paso previo a este andlisis, realizaremos una exposicion detallada
de los incentivos fiscales para las empresas de reducida dimension contenidos en
el Capitulo XII del Titulo VIII de la LIS, articulos 122 a 127, asi como de su
evolucion hasta la fecha; con el fin de caracterizar estas sociedades y su

particular tratamiento tributario.
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Ambito de aplicacion

Para acotar el ambito de aplicacion de este régimen, el legislador ha
optado por un unico criterio, el importe neto de la cifra de negocios del ejercicio
anterior. Esta decision, como sefiala Pérez Cristobal (1996, p. 104), “puede
considerarse como positiva, al margen de la discrepancia sobre la cuantia de la

misma. Se trata de un criterio simple, facil de aplicar y sencillo de determinar”.

Respecto a la cuantia, en un principio, la LIS, en su articulo 122, fij6 un
limite de 250 millones de pesetas que ha sido ampliado, posteriormente, en tres
ocasiones. La primera a 3 millones de euros por el Real Decreto Ley 3/2000,
ratificado por la Ley 6/2000, para los ejercicios fiscales iniciados a partir del 25
de junio de 2000; la segunda, mediante la Ley 24/2001, a 5 millones de euros
desde el 1 de enero de 2002; y, recientemente, a 6 millones de euros por el Real
Decreto Ley 2/2003, para los periodos impositivos con inicio posterior al 26 de

abril de 2003.

Libertad de amortizacion

La normativa permite a las empresas de reducida dimensién amortizar
libremente, con algunas limitaciones, los elementos de inmovilizado material
nuevos en dos supuestos. En primer lugar, cuando la inversion vaya acompafiada

de un incremento de la plantilla media durante, al menos, veinticuatro meses. En
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este caso, la cuantia que podra beneficiarse de éste incentivo serd la resultante de
multiplicar 15 millones de pesetas por el mencionado aumento de personal con

dos decimales.

En segundo lugar, cuando se trate de inversiones cuyo valor unitario no
exceda de cien mil pesetas, con el limite global para el periodo impositivo de 2

millones®.

Cabe resaltar que en ninguno de los dos supuestos, el legislador hace
referencia alguna a la exoneracion de la imputacion contable del exceso de la

cantidad amortizable con respecto a la depreciacion efectiva.

Reglas generales de amortizacion

Al margen de los supuestos de libertad de amortizacién, como criterio
general para los elementos de inmovilizado material nuevos adquiridos a terceros
o construidos por la propia empresa, la LIS prevé la posibilidad de reducir los
plazos minimos de amortizacion, permitiendo a estos contribuyentes multiplicar
por 1,5 el coeficiente de amortizacion lineal méximo previsto en las tablas

oficialmente aprobadas.

¥ Todos los limites cuantitativos citados en este apartado han sido convertidos a euros, sin modificacion
alguna, por la Ley 24/2001.
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En este sentido, debemos sefialar que el Real Decreto Ley 2/2003
incrementa en un 10 % estos coeficientes para los activos nuevos adquiridos
durante los afios 2003 y 2004, por lo que, en estos casos, seran los coeficientes
revisados los que deberan tenerse en cuenta en el célculo del correspondiente

para las empresas de reducida dimension.

Esta amortizacion acelerada supone un diferimiento del impuesto a pagar
como consecuencia del adelanto en la deduccion del gasto fiscal, que no estara
sujeta a su imputacion contable en la Cuenta de Pérdidas y Ganancias, dando

lugar a la aparicion de diferencias temporales negativas.

La Ley 66/1997 amplia esta posibilidad a los elementos de inmovilizado
inmaterial a partir del 1 de enero de 1998, en las mismas condiciones que para

los bienes materiales.

Provision por insolvencias

El articulo 126 mantiene la posibilidad de dotar la provision para la
cobertura del riesgo de posibles insolvencias por el método de estimacion global,
con el limite del 1 % de los saldos deudores al final del periodo impositivo,
excepto en los casos en que las dotaciones no sean deducibles o se hayan

realizado conforme a lo previsto en el régimen general.
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Reinversion de beneficios extraordinarios

En un principio, hasta el 31 de diciembre de 1998, las rentas obtenidas en
la venta de elementos de inmovilizado material afectos a la actividad gozaban de
una exencion total, con el limite de 50 millones, siempre que fueran reinvertidas

en su totalidad en bienes de idéntica naturaleza.

La Ley 50/1998 sustituy6, desde el 1 de enero de 1999, esta exencidon por
una amortizacidon superacelerada del elemento patrimonial en que se materialice
la reinversidon consistente en multiplicar por 2,5 el coeficiente de amortizacion
lineal maximo establecido en las tablas oficiales. Este factor multiplicador fue
elevado a 3 por el Real Decreto Ley 3/2000 para los ejercicios iniciados a partir
del 25 de junio de 2000. Como en el resto de los incentivos similares previstos en
este régimen, la deduccion del exceso de amortizacion respecto a la depreciacion

efectiva no estard condicionada a su imputacion contable.

Desde el ejercicio 2002, a este tratamiento hay que unir la deduccion por

reinversion de beneficios extraordinarios incorporada, con caracter general, por

la Ley 24/2001.

Tipo de gravamen

Inicialmente, la reforma no preveia ningun tratamiento especial en este

punto para las empresas de reducida dimension, estando sometidas, por tanto, al
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tipo general del 35 %. Sin embargo, la adicion del articulo 127 bis por la Ley
13/1996, aplicable desde el 1 de enero de 1997, supuso un cambio sustancial en
la estructura del Impuesto sobre Sociedades al introducir, aunque so6lo sea

parcialmente, la progresividad en un tributo tradicionalmente proporcional.

De acuerdo con este precepto, las empresas de reducida dimension
tributardn a un tipo menor, el 30 %, por los primeros 15 millones de pesetas de
base imponible —90.151,81 euros segtn la Ley 24/2001—, aplicando el 35 % al
resto de la base. Esta disposicion no serd aplicable en aquellos casos en que la

sociedad esté sujeta a un tipo impositivo diferente al general.

Probablemente, si exceptuamos la exencion por reinversion vigente hasta
el 31 de diciembre de 1998, éste sea el tnico beneficio fiscal real recogido en el
Capitulo XII del Titulo VIII de la LIS ya que el resto de los pretendidos
incentivos no suponen mas que un diferimiento en el pago de un impuesto que,

aunque mas tarde, se acabara soportando.

Arrendamiento financiero

El régimen tributario de los contratos de arrendamiento financiero
contempla para estas empresas, un incremento del limite para la imputacion de la
parte correspondiente a la recuperaciéon del coste del bien hasta la cantidad

resultante de aplicarle el triple del coeficiente maximo de amortizacion en tablas.
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Incentivos de caracter general contenidos en la Ley

Los incentivos previstos para las empresas de reducida dimension son

compatibles con las ventajas fiscales de caracter general previstas en la LIS.

76



CAPITULO IV

EL TIPO IMPOSITIVO EFECTIVO COMO

MEDIDA DE LA PRESION FISCAL






Seccion primera: Marco tedrico

1. Introduccion.

La consecucién de los objetivos marcados en este trabajo requiere la
determinacion de algin indicador que sirva como medida de la presion fiscal. En
este sentido, basandonos en la abundante literatura existente sobre este tema,
utilizaremos el denominado “Effective Tax Rate” (ETR), que ha sido traducido
como “Tipo Impositivo Efectivo” (7TIE) en los escasos trabajos realizados en

Espafia sobre este tema’.

Los origenes del 7/E como indicador de la presion fiscal se remontan a
1973, momento en que la Securities Exchange Commission (SEC) realizd un
cambio normativo concerniente a la informacién relativa al impuesto sobre
beneficios que debia aparecer en la Cuentas Anuales de las empresas cotizadas,
resaltando la utilidad del 77E como instrumento de andlisis (Kaplan, 1975, pp.
187-188). En su ASR n°® 149, la SEC requeria una mejora en la calidad de esa
informacion, exigiendo el desglose de los componentes del gasto por impuesto
sobre beneficios, las causas de las diferencias temporales y una conciliacion entre
los tipos impositivos nominal y efectivo. Esta tltima cuestion es particularmente
importante dado que diversas investigaciones han constatado considerables

diferencias entre ambos.

? Principalmente, debe hacerse referencia al trabajo de Fernandez Rodriguez (2001), asi como a los de
Salas Fumas (1985), Espitia et al. (1989), Paredes Gomez (1994), Borrego Cuesta (1999) y Labatut y
Martinez (2001).
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A partir de ese momento, el 7/E se ha utilizado en numerosas
investigaciones, jugando un importante papel en el disefio de las politicas fiscales

empresariales y de la propia legislacion tributaria (Callihan, 1994, p. 1).

2. Tipologia del Tipo Impositivo Efectivo.

Esta proliferacion de trabajos ha dado lugar a la aparicion de multiples
definiciones de Tipo Impositivo Efectivo. Sin embargo, como indican Giannini y
Maggiulli (2002, p. 4), “la existencia de diferentes indicadores no es, per se, un
defecto de esta clase de estudios, simplemente refleja el hecho de que cada
indicador mide diferentes cosas”. Objetivos distintos pueden requerir también

diferentes medidas del tipo impositivo efectivo'’.

En la misma linea, se habia manifestado Callihan (1994, pp. 1-2),
sefialando que existen dos clases especificas de T/E, Medio y Marginal, cada una
de las cuales proporciona medidas e informacion diferentes, por lo que la
comprension de la metodologia, las definiciones y los condicionantes son
esenciales para la interpretacion de los resultados y la valoraciéon de la

comparabilidad entre los distintos estudios.

19 Pyede verse Organizacion para la Cooperacion y el Desarrollo Econémico (2001).
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Mas adelante, la misma autora aclara que para valorar la equidad de la
distribucion de la carga fiscal, los investigadores han analizado la relacion entre
el TIE Medio y diversas caracteristicas de las empresas, mientras que para valorar
los efectos de cambios legislativos sobre la inversion empresarial, se ha utilizado

tanto el T/E Medio como el Marginal (Callihan, 1994, p. 3).

Una década antes, Fullerton (1984, p. 23) habia presentado idéntica
clasificacion aunque relacionando la capacidad explicativa de los indicadores con
el momento del tiempo al que hacen referencia. Asi, para este autor, el T/E
Medio refleja el tipo impositivo medio que ha gravado los activos o las
operaciones realizadas por la empresa en el pasado; mientras que el TI/E
Marginal, por su parte, estima el tipo al que se gravara la renta procedente de una
unidad adicional de inversion o de produccion a realizar por la compaiia en el

futuro.

Mas recientemente, Fischer et al. (2001, p. 64) definen el TIE Marginal
como la cantidad que un contribuyente debe pagar por un ddlar adicional de
renta. Por su parte, Buijink et al. (2002, p. 118) sefialan que el 7/E Medio mide la
proporcion del resultado contable antes de impuestos que representa el impuesto

a pagar en un afio determinado.

En consecuencia, se trata de indicadores que responden a planteamientos

claramente diferenciados. Mientras el 7/E Marginal se calcula sobre beneficios
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esperados y asumiendo que todos los créditos y deducciones fiscales posibles
seran aprovechados, el TIE Medio reflejara unicamente aquéllos realmente
aplicados (Callihan, 1994, p. 14). Esto se manifiesta en resultados diferentes que,
ademads, presentan un bajo coeficiente de correlacion entre ellos (Fullerton y

Henderson, 1985).

Asi pues, como puede observarse, esta distincion entre Medio y Marginal,
aunque con ligeras matizaciones, es la caracterizacion del tipo impositivo

efectivo generalmente aceptada por los estudiosos de esta materia.

No obstante, algunos autores han presentado otras -clasificaciones
complementarias a la anterior. Entre ellas, cabe destacar las diferentes
categorizaciones realizadas en funcidn de los impuestos considerados al calcular
el tipo efectivo. Probablemente, la mas general sea la efectuada por Paredes
Gomez (1994, p. T-32), que diferencia entre Tipos Totales, cuando se incluye el
efecto de todos los impuestos soportados por la empresa, y Tipos Parciales, si

unicamente recogen el efecto de un tributo en particular.

En una linea similar, aunque con mayor concrecidon, ya se habian
pronunciado diversos investigadores americanos. Asi, Fullerton (1984) distingue
entre Tipo Impositivo Efectivo Medio Societario (“Corporate”) y Total,
dependiendo de si considera exclusivamente el Impuesto sobre Sociedades o si le

afiade la tributacion derivada de la propiedad inmobiliaria y los impuestos
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personales que gravan los intereses y dividendos. Mucho mas extendidas estan
las referencias a los tipos efectivos Total o Mundial (“Worldwide), Interior
(“Domestic” o “Federal”) y Exterior (“Foreign”), en funcién del espectro de
actividades de la sociedad que se esté analizando. Zimmerman (1983), Porcano
(1986), Gupta y Newberry (1997), Mills et al. (1998), Bauman y Schadewald
(2001) o Wilkinson et al. (2001) son algunos de los autores que han utilizado esta

nomenclatura.

Después de este repaso a la genealogia del Tipo Impositivo Efectivo,
podemos concluir que la eleccion entre el TIE Medio y Marginal, dado que
tienen aplicaciones distintas, dependera de los objetivos de la investigacion. Si lo
que se pretende es analizar los efectos de los incentivos a la inversion otorgados
por la normativa fiscal sobre proyectos de inversién futuros, optaremos por el
TIE Marginal, mientras que si el proposito del estudio es evaluar la presion fiscal
soportada para hacer comparaciones entre empresas y sectores, medir sus
variaciones a lo largo del tiempo o analizar los efectos de los cambios en las
normas tributarias, recurriremos al T/E Medio. Tanto en un caso como en otro, la
opcion entre Total o Parcial dependera, igualmente, del planteamiento de la

investigacion.

En este caso, el trabajo se plantea desde un punto de vista retrospectivo,

fijando sus objetivos en la medida y analisis de la carga tributaria ya soportada y,
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ademas, con respecto a un impuesto especifico, el Impuesto sobre Sociedades. En
concreto, se pretende estudiar la relacion entre la presion fiscal y determinadas
variables empresariales, junto con el efecto que sobre dicha presion ha tenido un
cambio legislativo en el impuesto analizado. Por todo ello, la opcidn elegida sera
un 7IE Medio Parcial. Asi pues, en adelante, nos centraremos en las cuestiones

. o 1
metodologicas referentes a este indicador .

3. Definiciéon de Tipo Impositivo Efectivo Medio y

algunos problemas metodolégicos asociados.

Una vez elegido el tipo de indicador que mejor se adecua a los objetivos

planteados, es necesario proceder a su definicion.

En principio, dado que se pretende medir la presion fiscal derivada de un
determinado tributo, parece evidente que debe relacionar la carga impositiva
soportada por dicho impuesto con la base gravable que la ha generado, en este
caso, el resultado. Sin embargo, una revision a la literatura nos permite encontrar

importantes diferencias de criterio a la hora de concretar estas magnitudes.

Respecto a la carga tributaria, algunos investigadores han optado por

ignorar los tributos diferidos identificando la carga fiscal con el impuesto

1 Un completo analisis metodologico del TIE Marginal puede verse en King y Fullerton (1984).
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devengado. Entre estos trabajos estan Stickney y McGee (1982), Porcano (1986),
Gupta y Newberry (1992 y 1997), Wilkinson et al. (2001), Bauman y
Schadewald (2001), Feeny et al. (2002) y Gupta y Mills (2002), por citar algunos
de los mas representativos. Sin embargo, otros autores han considerado que
dichos impuestos diferidos debian ser tenidos en cuenta para ajustar el gasto
fiscal devengado. Los trabajos de Zimmerman (1983) y Shevlin (1987) son un
claro ejemplo de este enfoque. Por ultimo, investigaciones mas recientes han
adoptado una posicion ecléctica simultaneando ambos planteamientos. Entre
ellas cabe destacar las realizadas por Buijink et al. (2002), Derashid y Zhang

(2003) y Stewart y Webb (2003).

En cuanto a la magnitud de referencia, el problema surge como
consecuencia de las diferencias entre el Resultado Contable y la Base Imponible
derivadas de la aplicacion del Método del Efecto Impositivo'*. Ademas, la
existencia de politicas contables alternativas puede dificultar la comparacion de
la informacidn financiera entre empresas aparentemente similares. Por esta razon,
algunos autores han recurrido a una magnitud menos sensible a la creatividad
contable como es el Cash-Flow Operativo. Zimmerman (1983), Gupta y
Newberry (1997), Kim y Limpaphayom (1998) y Derashid y Zhang (2003)

utilizan el Cash-Flow como divisor en alguna de sus formulaciones del 77E.
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Por otro lado, al margen de las consideraciones teodricas relativas a las
magnitudes de referencia, existe una tercera cuestion a tener en cuenta a la hora
de formular el 7I/E, la muestra (Omer et al., 1993, p. 171). De hecho, las
caracteristicas de los datos disponibles son, probablemente, uno de los
condicionantes mas importantes en la definicion de las variables de cualquier

investigacion empirica.

En el caso de los estudios que abordan la tributacion empresarial, dada la
contraposicion entre el caracter publico de los estados financieros de las
compafiias y la confidencialidad de los datos relativos a sus declaraciones de
impuestos, la mayor parte de los trabajos revisados ha recurrido a magnitudes
contables como referencia para la formulacion del 7/E Medio. A pesar de ello,
algunos investigadores han tenido acceso a fuentes fiscales y han sustituido las
cifras contables por datos tributarios concluyendo, como senalan Gupta y
Newberry (1992, p. 692), que los estudios realizados usando ambos tipos de

datos arrojan resultados similares.

A continuacion, en las tablas 4.1 a 4.7, se presentan las definiciones del

TIE Medio utilizadas en diversos trabajos, agrupadas en funcion de las partidas

2 Un andlisis detallado de este tema puede verse en Black (1966), Labatut (1990), Labatut (1996),
Fernandez Lopez (1996), Gallego y Galende (1996), Garcia-Olmedo (1996), Amir et al. (1997), Céndor y
Lopez (1998) y Gomez (1998), por citar algunos ejemplos.
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elegidas para definirlo’’. Dado que el indicador relaciona dos magnitudes y, por

tanto, se formula como un ratio; presentaremos por separado el numerador (N) y

el denominador (D) utilizado en cada uno de los estudios. Asimismo, cuando una

investigacion aplique diversas definiciones, éstas se transcribiran separadamente,

acompafiadas de un indicador de orden, en la categoria que corresponda.

Tabla 4.1a. Definiciones de 7IE Medio que relacionan el “Gasto por Impuesto” con el

“Beneficio antes de Impuestos”.

TRABAJO DEFINICION TIE MEDIO
N:  Gasto por Impuestos Federales y Exteriores
Joint Committee on Taxation (1984) p: Beneficio Contable antes de Impuestos — Participacion en el
" Resultado de Filiales no Consolidadas
N:  Gasto por Impuestos Federales
Beneficio Contable antes de Impuestos — Participacion en el
Porcano (1986) p: Resultado de Filiales no Consolidadas + Resultados de
" Intereses Minoritarios + Resultados Extraordinarios +
Resultados de Operaciones Interrumpidas
Gasto Total por Impuestos — Cambios en Impuestos
N: cp
Diferidos
Shevlin (1987)
D Beneficio antes de Impuestos — (Cambios en Impuestos
" Diferidos / Tipo Impositivo Marginal Nominal)
N:  Impuesto Total sobre Beneficios Pagado (Gasto)
Wang (1991) (1) D: Beneficio Econdémico (Beneficio Gravable + Impuestos
" preferenciales)
N:  Impuesto Total sobre Beneficios Pagado (Gasto)
Wang (1991) (2)
D:  Margen Bruto
N:  Impuesto Total sobre Beneficios Pagado (Gasto)
Wang (1991) (3)
D: Beneficio Contable antes de Impuestos
N:  Impuesto sobre Beneficios Corriente Pagable (Gasto)
Gupta y Newberry (1992)
D: Beneficio Contable antes de Impuestos

3 Algunos trabajos recurren a indicadores utilizados por otros autores, ya sea con su formulacion original
0 con variaciones. En estos casos, junto con el autor de la investigacion, se ha optado por citar al del

trabajo de referencia.
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Tabla 4.1b. Definiciones de TIE Medio que relacionan el “Gasto por Impuesto” con el

“Beneficio antes de Impuestos”.

TRABAJO DEFINICION TIE MEDIO
Omer et al. (1993) (1) N:  Gasto por Impuestos Federales y Exteriores
. . . . Beneficio Contable antes de Impuestos — Participacion en el
(Joint Committee on Taxation, 1984) | D: Resultado de Filiales no Consolidadas
N:  Gasto por Impuestos Federales
Omer et al. (1993) (2) Beneficio Contable antes de Impuestos — Participacion en el
(Porcano, 1986) D Resultado de Filiales no Consolidadas + Resultados de
’ " Intereses Minoritarios + Resultados Extraordinarios +
Resultados de Operaciones Interrumpidas
N Gasto Total por Impuestos — Cambios en Impuestos
Omer et al. (1993) (3) " Diferidos
(Shevlin, 1987) D Beneficio antes de Impuestos — (Cambios en Impuestos
" Diferidos / Tipo Impositivo Marginal Nominal)
) N:  Gasto por Impuestos Federales
Manzon y Smith (1994) (1)
D: Beneficio antes de Impuestos
) N:  Gasto Total por Impuestos — Impuestos Diferidos
Manzon y Smith (1994) (2)
D: Beneficio antes de Impuestos
Impuesto Corriente sobre Beneficios Pagado o Pagable
N:  (Gasto por Impuestos — Impuesto sobre Beneficios Diferido
] — Otros Impuestos)
Collins y Shackelford (1995) (1)
Beneficio Neto antes de Impuestos, Dotacion a Reservas no
D:  Sujetas, Beneficios de Intereses Minoritarios y Partidas
Extraordinarias
Impuesto Corriente sobre Beneficios Pagado o Pagable
N:  (Gasto por Impuestos — Impuesto sobre Beneficios Diferido
— Otros Impuestos)
Collins y Shackelford (1995) (2) Beneficio Neto antes de Impuestos, Dotacioén a Reservas no
Sujetas, Beneficios de Intereses Minoritarios y Partidas
D:  Extraordinarias + Depreciaciones y Amortizaciones + Fondo
de Comercio Amortizado + Gastos por Pensiones + Gastos
por I+D
N:  Gasto por Impuesto
Tran (1997)
D:  Beneficio Contable antes de Impuestos
N:  Impuesto sobre Sociedades
Molloy (1998)
D:  Beneficio antes de Impuestos
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Tabla 4.1c. Definiciones de TIE Medio que relacionan el “Gasto por Impuesto” con el

“Beneficio antes de Impuestos”.

TRABAJO

DEFINICION TIE MEDIO

Kim y Limpaphayom (1998) (1)
(Porcano, 1986)

Impuesto Corriente sobre Beneficios (Gasto)

Beneficio Contable antes + Partidas

Extraordinarias

de Impuestos

Harris y Feeny (1999)

Gasto por Impuesto sobre Beneficios

Beneficio Gravable

Bauman y Schadewald (2001)

Gasto por Impuesto sobre Beneficios

Beneficio Contable antes de Impuestos

Wilkinson et al. (2001)

Gasto Corriente por Impuestos

Beneficio Neto antes de Impuestos

Fernandez Rodriguez (2001) (1)

Gasto por Impuesto sobre Beneficios

Resultado Contable antes de Impuestos

Buijink et al. (2002) (1)

Impuesto sobre Beneficios

9|1Z2|9|Z2|9(|2|9(|2|9|%

Beneficio antes de Impuestos

Buijink et al. (2002) (2)

z

Impuesto sobre Beneficios — (Impuestos Diferidos ( —
Impuestos Diferidos ;)

>

Beneficio antes de Impuestos

Collins y Shackelford (2002) (1)

Impuesto Corriente sobre Beneficios Pagado o Pagable
(Gasto por Impuestos — Impuesto sobre Beneficios Diferido
— Otros Impuestos)

Beneficio Neto antes de Impuestos, Dotacién a Reservas no
Sujetas, Beneficios de Intereses Minoritarios y Partidas
Extraordinarias

Collins y Shackelford (2002) (2)

Impuesto Corriente sobre Beneficios Pagado o Pagable
(Gasto por Impuestos — Impuesto sobre Beneficios Diferido
— Otros Impuestos)

Beneficio Neto antes de Impuestos, Dotacion a Reservas no
Sujetas, Beneficios de Intereses Minoritarios y Partidas
Extraordinarias + Depreciaciones y Amortizaciones + Fondo
de Comercio Amortizado + Gastos por Pensiones + Gastos
por I+D

Feeny et al. (2002)

Gasto por Impuesto sobre Beneficios

Beneficio antes de Impuestos

Gupta y Mills (2002)

Gasto Corriente por Impuesto sobre Beneficios

9|z |9|Z

Beneficio antes de Impuestos
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Tabla 4.1d. Definiciones de TIE Medio que relacionan el “Gasto por Impuesto” con el

“Beneficio antes de Impuestos”.

TRABAJO DEFINICION TIE MEDIO
N:  Gasto Corriente por Impuesto sobre Beneficios
Rego (2002)
D: Beneficio Contable antes de Impuestos
Derashid y Zhang (2003) (1) N: _ Gasto por Impuestos
. _ Beneficio antes de Impuestos — (Gasto por Impuestos
(Stickney y McGee, 1982) b: Diferidos / Tipo Impositivo Nominal)
Derashid y Zhang (2003) (2) N:  Gasto por Impuestos — Gasto por Impuestos Diferidos
. . Beneficio antes de Impuestos — (Cambios en Impuestos
(Shevlin, 1987) D: Diferidos / Tipo Impositivo Nominal)

Tabla 4.2. Definiciones de TIE Medio que relacionan el “Gasto por Impuesto” con el

“Beneficio antes de Intereses e Impuestos”.

TRABAJO DEFINICION TIE MEDIO
N:  Gasto Corriente por Impuesto sobre Beneficios
Stickney y McGee (1982) Beneficio Contable antes de Intereses e Impuestos — (Gasto
D: por Impuestos Diferidos / Tipo Impositivo Marginal
Nominal)
N:  Gasto Corriente por Impuesto sobre Beneficios
0) t al. (1993) (4 .
mer et al. ( )@ Beneficio Contable antes de Intereses e Impuestos — (Gasto
(Stickney y McGee, 1982) D: por Impuestos Diferidos / Tipo Impositivo Marginal
Nominal)
N:  Gasto Corriente por Impuesto sobre Beneficios
Gupta y Newberry (1997) (1)
D: Beneficio Contable antes de Intereses e Impuestos
) N:  Gasto Corriente por Impuesto
Mills et al. (1998)
D:  Beneficio Contable antes de Impuestos + Gasto por Intereses
Derashid y Zhang (2003) (3) N:  Gasto por Impuestos — Gasto por Impuestos Diferidos
(Variacion Porcano, 1986) D:  Beneficio antes de Intereses e Impuestos
Derashid y Zhang (2003) (4) N:  Gasto por Impuestos
(Variacion Porcano, 1986) D:  Beneficio antes de Intereses e Impuestos
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Tabla 4.3. Definiciones de TIE Medio que relacionan el “Gasto por Impuesto” con el

“Cash-Flow Operativo” o el “Resultado Operativo”.

TRABAJO DEFINICION TIE MEDIO
N Gasto Total por Impuestos — Cambios en Impuestos
Zimmerman (1983) " Diferidos y Desgravaciones por Inversiones
D:  Cash-Flow Operativo
Omer et al. (1993) (5) N-: Ggstq Total por Impuestos - Carpbws en Impuestos
Diferidos y Desgravaciones por Inversiones
(Zimmerman, 1983) D:  Cash-Flow Operativo
N:  Gasto Corriente por Impuesto sobre Beneficios
Gupta y Newberry (1997) (2)
D:  Cash-Flow Operativo antes de Intereses e Impuestos
) ) N:  Impuesto sobre Beneficios
Kim y Limpaphayom (1998) (2)
D:  Resultado Operativo
Derashid y Zhang (2003) (5) N:  Gasto por Impuestos — Gasto por Impuestos Diferidos
(Variacion Zimmerman, 1983) D:  Cash-Flow Operativo

Tabla 4.4. Definiciones de TIE Medio que relacionan el “Gasto por Impuesto” con las

“Ventas Netas” o los “Ingresos Totales”.

TRABAJO

DEFINICION TIE MEDIO

Impuesto Corriente sobre Beneficios Pagado o Pagable

) N:  (Gasto por Impuestos — Impuesto sobre Beneficios Diferido
Collins y Shackelford (1995) (3) — Otros Impuestos)
D: Ingresos Totales
N:  Impuesto sobre Beneficios
Buijink et al. (2002) (3)
D:  Ventas Netas
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Tabla 4.5. Definiciones de TIE Medio que relacionan el “Gasto por Impuesto” con

magnitudes macroecondmicas.

TRABAJO DEFINICION TIE MEDIO
N:  Impuesto sobre Sociedades
Stewart y Webb (2003) (1)
D:  Producto Interior Bruto
N:  Impuesto sobre Sociedades
Stewart y Webb (2003) (2)
D: Ingresos Totales del Estado
. Impuesto sobre Sociedades + Cuotas Patronales a la
N: . . :
Stewart y Webb (2003) (3) Seguridad Social + Impuestos sobre Salarios
D:  Producto Interior Bruto
. Impuesto sobre Sociedades + Cuotas Patronales a la
N: . . .
Stewart y Webb (2003) (4) Seguridad Social + Impuestos sobre Salarios
D: Ingresos Totales del Estado

Tabla 4.6. Definiciones de TIE Medio que utilizan magnitudes fiscales.

TRABAJO DEFINICION TIE MEDIO
N:  Cuota Liquida del Impuesto sobre Sociedades
Fernandez Rodriguez (2001) (2)
D: Resultado Contable antes de Impuestos
N:  Impuesto después de Desgravaciones
Plesko (2003) (1) p:  Beneficio Gravable antes de Pérdidas Operativas Netas y de
" Deducciones Especiales
N:  Impuesto después de Desgravaciones
Plesko (2003) (2)
D: Base Imponible
Tabla 4.7. Otras definiciones de TIE Medio.
TRABAJO DEFINICION TIE MEDIO
Diferencia entre la Rentabilidad antes y después de
Jacobs y Spengel (2000) Impuestos del Capital Propio invertido en la compaiiia

D:

Rentabilidad antes de Impuestos
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Las definiciones recogidas en las tablas 4.1 a 4.5 tienen en comun que
miden la carga tributaria por medio del “Gasto por Impuesto sobre Beneficios” si
bien, en algunos casos, corrigiendo su cuantia, fundamentalmente, con los
impuestos diferidos. Las principales diferencias entre todas estas formulaciones

se derivan de la magnitud elegida como base gravable.

Asi, los investigadores citados en las cuatro primeras tablas han recurrido
al “Beneficio antes de Impuestos”, al “Beneficio antes de Intereses e Impuestos”,
al “Cash-Flow Operativo” o “Resultado Operativo” y a las “Ventas Netas” o
“Ingresos Totales”, respectivamente. Se trata pues, de definiciones estrictamente
contables. Por su parte, Stewart y Webb (2003) utilizan como divisor dos
magnitudes macroeconémicas, los “Ingresos Totales del Estado” y el “Producto

Interior Bruto”.

La tabla 4.6 presenta los trabajos basados en datos tributarios y que, por
tanto, han tenido acceso a las cifras relativas a impuestos pagados y bases
imponibles declaradas. En este caso, las formulaciones de 77E utilizadas tienen

un claro caracter fiscal.

Finalmente, el trabajo de Jacobs y Spengel (2000), recogido en la tabla
4.7, constituye una singularidad al utilizar, tanto en el numerador como en el

denominador, indicadores de “Rentabilidad”.
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En resumen, basicamente, encontramos dos alternativas para definir la
carga impositiva que darian lugar a sendos grupos de T/E Medio diferentes,
Contables y Fiscales. El primero recurre al “Gasto por Impuesto”, ya sea
devengado o ajustado por los Impuestos Diferidos, mientras que el segundo
utiliza como referencia el “Impuesto Pagado”. En ambos casos, la carga tributaria
puede relacionarse con magnitudes diferentes aunque mayoritariamente, los
investigadores han optado por partidas de cardcter contable, generalmente,

indicadores del excedente empresarial.

Por otro lado, gran parte de los trabajos examinados utilizan varios
indicadores de la presion fiscal dado que, como recomiendan Omer et al. (1991,
p. 71), es conveniente emplear mas de una medida del tipo impositivo efectivo

para dar mayor credibilidad a los resultados obtenidos.

En linea con las investigaciones precedentes y de acuerdo con los
objetivos propios de este trabajo, utilizaremos dos indicadores de tipo Contable
para medir el 77E Medio soportado por las PYMEs de la Comunidad Valenciana,

TIE] y TIE2, cuyas formulaciones se presentan a continuacion:

Gasto por Impuestosobre Beneficios
Resultado antes de Impuestos

TIE] =
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Gasto por Impuestosobre Beneficios
EBITDA

TIE? =

La primera definicion coincide con la utilizada en los trabajos presentados
en la tabla 4.1 y la segunda sigue los pasos de las investigaciones recogidas en la
tabla 4.3, sustituyendo el “Cash-Flow” por el “EBITDA” (Earnings Before
Interest, Taxes, Depreciation and Amortization). Este concepto, que podriamos
traducir como “Resultado Operativo” o “Resultado Bruto Operativo”, se ha
convertido en uno de los indicadores de referencia para los analistas financieros
dado que, al medir el resultado de las operaciones ordinarias excluyendo el efecto
de las depreciaciones, evita las distorsiones derivadas de las diferentes politicas
de amortizacion seguidas por las empresas y presenta una mayor estabilidad

temporal'*.

La utilizacion del “Gasto por Impuesto sobre Beneficios” como indicador
de la carga tributaria soportada en el ejercicio supone considerar inicamente el
impacto de las diferencias permanentes y de las deducciones y desgravaciones,
ignorando el efecto de las diferencias temporales y, por tanto, de las
amortizaciones aceleradas y del aplazamiento en la imputacion fiscal de

determinados ingresos.

' Un interesante trabajo sobre el EBITDA puede verse en Esteo y Villacorta, 2002.
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En nuestra opinion, este es el enfoque adecuado cuando, como es el caso
de esta investigacion, se pretende evaluar la tributacion efectiva que soportan las
empresas como consecuencia de la actividad que desarrollan en cada ejercicio,
con independencia del momento en que deban hacer efectivo el pago del

impuesto.

Sin embargo, este planteamiento lleva implicito una interpretacion del
concepto de incentivo fiscal mucho mas restringida que la realizada por el
legislador espafiol, ya que s6lo considera como tal aquella disposicidon que reduce
la cuantia del impuesto devengado y no la que Unicamente supone un mero

diferimiento en el pago.
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1. Introduccion.

Aunque existen algunos trabajos anteriores, como ya se ha comentado, la
verdadera génesis de la investigacion en el area de la tributacion empresarial
tomando como referencia los “Tipos Impositivos Efectivos” (Effective Tax Rates)
tiene lugar a raiz de la entrada en vigor del ASR n° 149, promulgado por la SEC
americana en 1973. A partir de ese momento, las diferentes variantes de este
indicador han sido utilizadas en numerosos trabajos para analizar la presion fiscal
soportada por los diversos agentes econdmicos con objetivos y planteamientos

distintos.

A continuacion, para fundamentar nuestro trabajo, realizaremos una
revision detallada de algunos de los estudios méas relevantes publicados en este
campo que han utilizado el “Tipo Impositivo Efectivo Medio” (Average Effective
Tax Rate), para evaluar la participacion del Tesoro Publico en el excedente

empresarial.

En funciéon de la finalidad principal perseguida por la investigacion,

podemos clasificar las investigaciones analizadas en tres grandes grupos:

1. Trabajos cuyo objetivo es la comparacion de la presion fiscal entre

paises.

a. Collins y Shackelford (1995).
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b. Jacobs y Spengel (2000).

c. Buijink et al. (2002).

2. Trabajos centrados en analizar los efectos sobre la carga fiscal de los

cambios en la normativa tributaria.
a. Gupta y Newberry (1992).
b. Manzon y Smith (1994).

c. Fernandez Rodriguez (2001).

3. Trabajos dedicados a determinar las principales variables econémico-

financieras que inciden sobre la tributacion efectiva.
a. Anadlisis univariante: Tamafio.
1. Zimmerman (1983).
2. Porcano (1986).
3. Wang (1991).
4. Omer et al. (1993).
b. Analisis multivariante.

1. Stickney y McGee (1982).
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2. Gupta y Newberry (1997).
3. Kim y Limpaphayom (1998).

4. Derashid y Zhang (2003).

Algunos de estos trabajos presentan objetivos multiples, por lo que,
aunque podrian encuadrarse en distintos apartados, seran incluidos en la

categoria que mejor se adecue a su proposito principal.

2. Comparacion de la presion fiscal entre paises.

La finalidad de estos trabajos es analizar las diferencias existentes entre la
fiscalidad que las rentas empresariales soportan en distintos paises. El objetivo
subyacente es, en la mayoria de los casos, evaluar si dichas diferencias
condicionan las decisiones empresariales y, en consecuencia, suponen una
alteracion de las condiciones de mercado por parte de los Estados. Por esta razon,
generalmente, los estudios empiricos que sustentan estas investigaciones tienen

como base datos de empresas multinacionales.

Seguidamente, por orden cronoldgico, resumiremos los trabajos realizados
por Collins y Shackelford en 1995, Jacobs y Spengel en 2000 y Buijink et al. en

2002.
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Collins y Shackelford (1995)

El objetivo de este trabajo es doble. Por un lado, pretende analizar el

impacto marginal que la eleccion del domicilio tiene sobre la carga fiscal que

soportan las empresas multinacionales de Japon, Reino Unido, Estados Unidos y

Canada. Por otro, los autores intentan determinar si existen diferencias entre la

tributacion efectiva soportada por estas compaiiias y las empresas nacionales

domiciliadas en el mismo pais.

Para ello, partiendo de la informacion financiera contenida en la base

Global Vantage, seleccionan una muestra de 30.037 companias para el periodo

1982 a 1991, de las cuales 1.786 estan domiciliadas en Canadé, 2.999 en Japodn,

5.456 en el Reino Unido y 19.796 en Estados Unidos; para las que calculan los

tres indicadores del “Tipo Impositivo Efectivo Medio” recogidos en la tabla 5.1.

Tabla 5.1. Definiciones de TIE Medio utilizadas por Collins y Shackelford (1995).

ATRADIN 1

N:

Impuesto Corriente sobre Beneficios Pagado o Pagable (Gasto por Impuestos — Impuesto
sobre beneficios diferido — Otros Impuestos)

Beneficio Neto antes de Impuestos, Dotacion a Reservas no Sujetas, Beneficios de
Intereses Minoritarios y Partidas Extraordinarias

ATRNIBT

Impuesto Corriente sobre Beneficios Pagado o Pagable (Gasto por Impuestos — Impuesto
sobre beneficios diferido — Otros Impuestos)

Beneficio Neto antes de Impuestos, Dotacion a Reservas no Sujetas, Beneficios de
Intereses Minoritarios y Partidas Extraordinarias + Depreciaciones y Amortizaciones +
Fondo de Comercio Amortizado + Gastos por Pensiones + Gastos por [+D

Impuesto Corriente sobre Beneficios Pagado o Pagable (Gasto por Impuestos — Impuesto
sobre beneficios diferido - Otros Impuestos)

Ingresos Totales
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Los valores medios del periodo analizado obtenidos para cada indicador se

presentan, por paises, en la tabla 5.2.

Tabla 5.2. Presion fiscal media por paises para el periodo 1982-1991.

Pais ATRADJNI ATRNIBT ATRREV
Japon 52 % 30 % 3.8%
Reino Unido 30 % 21 % 3,6 %
Estados Unidos 25 % 17 % 2,7 %
Canada 18 % 12 % 2.5 %

A continuacion, calcularon los valores de los tres indicadores para cada
pais clasificando las empresas por sectores de actividad, que, mayoritariamente,
confirmaron la clasificacioén anterior y, por tanto, la relacion entre el domicilio de

las companias y la presion fiscal que soportan.

Finalmente, los autores proponen el siguiente modelo de regresion lineal
que estiman, sucesivamente, tomando como variable independiente cada uno de

los indicadores del tipo impositivo efectivo definido.

ATRit =2 f0;* COUNTRY it + 2 fB1; * (COUNTRY it * MNit) + 2k * INDUSTRY it +
+ F31* YEARit + f4* UNCONit + #5* RESTATE it + &it

Donde:

e COUNTRY: Variable categorica que es igual a 1 si la empresa esta
domiciliada en el pais j, donde j toma los valores de 1 a 4 para

Canada, Japon, Reino Unido y EE.UU., respectivamente.

103



La evolucion de la presion fiscal en las PYMEs

e MN: Variable categodrica igual a 1 si los impuestos extranjeros de la

compaiiia i para el afio ¢ son distintos de cero.

e INDUSTRY: Variable categorica que representa el sector de
actividad, cuyo valor es 1 si el cédigo de actividad para la

compaiiia i en el afio ¢ es igual al codigo de la industria £.

e YEAR: Variable categorica para distinguir el afo que toma el valor
1 si el afio ¢ para la compafiia i es el mismo que el afio /, donde /

toma valores desde 1982 a 1991.

e UNCON: Variable categoérica con valor 1 si la declaracion de

impuestos de la compaiiia es individual.

e RESTATE: Variable categorica que es igual a 1 si la declaracion de
impuestos de la compatfiia se ha actualizado de acuerdo con el U.S.

GAAP.

Las principales conclusiones obtenidas son las siguientes:

e En general, las multinacionales domiciliadas en los Estados Unidos
soportan una mayor carga fiscal que las compafiias nacionales. Esto

es particularmente importante en las empresas manufactureras y de
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explotacion minera y durante los afos posteriores a la reforma

fiscal de 1986.

e En todos los paises, los tipos efectivos crecen al principio de los
afios ochenta alcanzando sus maximos en 1984 6 1985, para

disminuir en los afios siguientes.

Jacobs y Spengel (2000)

Este trabajo analiza, en el marco del mercado unico europeo, la fuerte
distorsion que introducen los diferentes regimenes tributarios existentes en los
estados miembros de la Union Europea en la libre competencia entre las
empresas. Para ello, utilizando el European Tax Analyzer”, realizan una
comparacion entre Alemania, Francia, Gran Bretafia, Holanda y los Estados

Unidos.

La tabla 5.3 recoge la formulacion del indicador de la presion fiscal media
utilizado en este trabajo. Como puede observarse, el planteamiento realizado por
estos autores difiere sustancialmente del resto de trabajos analizados, ya que su
definicion de TIE Medio indica la pérdida de rentabilidad que sufre la compaiia

como consecuencia de su tributacion.
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Tabla 5.3. Definicion de TIE Medio utilizada por Jacobs y Spengel (2000).

_ Diferencia entre la Rentabilidad antes y después de Impuestos del Capital Propio
EATR " invertido en la compafiia

D: Rentabilidad antes de Impuestos

La investigacion comprende cuatro estudios diferenciados. En primer
lugar, se compara la presion fiscal soportada por las empresas de estos cinco
estados a lo largo de un periodo de diez afios, tanto a nivel de empresa como
global (empresa mas accionistas). La tabla 5.4 muestra los tipos impositivos

efectivos obtenidos en cada caso.

Tabla 5.4. Presion fiscal media por paises para el periodo de 10 afios.

Pais EATR Empresa EATR Global
Alemania 32,8 % 37,0 %
Francia 39,9 % 48,6 %
Reino Unido 21,0 % 25,8 %
Holanda 23,6 % 31,8 %
Estados Unidos 21,1 % 33,8 %

A continuacidn, los autores realizan una simulacion con el fin de observar
la sensibilidad de la presion fiscal a cambios en cuatro variables empresariales,

con los resultados siguientes:

> El European Tax Analyzer es un modelo informético desarrollado conjuntamente por el Centro
Europeo de Investigacion Economica y la Universidad de Mannheim para el calculo y comparacion del
tipo impositivo efectivo medio de compafiias ubicadas en diferentes paises.
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POLITICA DE INVERSION (Activo Fijo Material/Total Activo): A
excepcion de Alemania, en el resto de paises se observa una relacion
directa entre la politica de inversion empresarial y la tributacion

efectiva soportada.

ESTRUCTURA FINANCIERA (Fondos Propios/Pasivo Total): En los
cinco paises analizados, el T/E Medio crece a medida que se reduce el

endeudamiento.

RENTABILIDAD ANTES DE IMPUESTOS: Todos los paises

presentan una relacion positiva entre esta variable y la presion fiscal.

INTENSIDAD DE PERSONAL (Gasto de personal/Cifra de
negocios): La tributaciéon efectiva aumenta con la Intensidad de

Personal en todos los paises de la muestra.

En tercer lugar, se realiza un analisis de la presion fiscal por sectores para

cada uno de los paises. Los resultados obtenidos ponen de manifiesto que la

carga tributaria que soportan las compafiias domiciliadas en un mismo estado

difiere sustancialmente en funcidon de la actividad que realizan. Asimismo, se

observan notables diferencias entre la presion fiscal soportada por las empresas

del mismo sector en paises diferentes.

Finalmente, los autores evaltian los cambios en la tributacion efectiva

experimentados en los distintos paises a lo largo del periodo 1995-2000. Las
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cifras obtenidas muestran una tendencia predominante a la paulatina reduccion
de los tipos efectivos (excepto en el caso de Francia) a lo largo del periodo

analizado, tanto a nivel de Empresa como Global.

Buijink et al. (2002)

El objetivo fundamental de este trabajo es analizar si existen diferencias
sustanciales entre las politicas fiscales aplicadas por los quince paises miembros
de la Union Europea en relacion con el resultado empresarial, que puedan influir
en las decisiones de localizacion empresarial proporcionando ventajas

competitivas que distorsionen la libre competencia.

Con esta finalidad, los autores realizan una comparacion entre los paises
miembros de la UE basandose en las diferencias entre los tipos impositivos
nominales y los tres indicadores del T/E Medio cuyas formulaciones se recogen

en la tabla 5.5.

Tabla 5.5. Definiciones de TIE Medio utilizadas por Buijink et al. (2002).

N: Impuesto sobre Beneficios
ETR1
D: Beneficio antes de Impuestos
N: Impuesto sobre Beneficios
ETR2
D: Ventas Netas
ETR3 N: Impuesto sobre Beneficios — (Impuestos Diferidos ; — Impuestos Diferidos )
D: Beneficio antes de Impuestos
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Los diferentes estudios se realizan utilizando un panel de datos de
empresas no financieras con estados contables consolidados extraido del CD-
Rom Worldscope, para los ejercicios 1990-1996. La muestra inicial de 2.958
empresas que cumplian estas condiciones se depurd eliminado los valores

extremos que sobrepasaban la media + 2 veces la desviacion tipica.

La muestra definitiva presentaba tamafios diferentes en funcion de la
disponibilidad de los datos necesarios para calcular los diferentes indicadores
definidos de la presion fiscal. Asi, para el ETRI se disponia de 2.118 empresas,
para el ETR2 de 2.083 empresas y para el ETR3 de 1.628 6 1.393 empresas,
dependiendo de que el panel utilizado fuera de cinco o seis afios,

respectivamente.

La tabla 5.6 presenta los tipos impositivos medios nominales y efectivos
de los quince paises miembros de la UE. Dado que durante el periodo de estudio,
la mayor parte de los paises ha variado sus tipos nominales y que, ademas,
algunos de ellos no gravan igual los beneficios retenidos y los distribuidos; el

tipo nominal del periodo se obtiene como resultado de una media ponderada.
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Tabla 5.6. Tipos impositivos medios nominales y efectivos de los paises miembros de la UE

obtenidos por Buijink et al. (2002) para el periodo 1990-1996.

Pais Nominal ETR1 ETR2 ETR3 (6 afios) | ETR3 (5 aiios)
Alemania 50,05 % 33,61 % 1,08 % 36,21 % 38,14 %
Austria 36,02 % 19,72 % 0,83 % 13,64 % 13,64 %
Bélgica 40,28 % 21,64 % 1,19 % 23,56 % 26,83 %
Dinamarca 36,02 % 23,29 % 0,95 % 23,54 % 23,86 %
Espana 35,30 % 22,90 % 1,23 % 23,45 % 22,29 %
Finlandia 34,02 % 2528 % 1,02 % 27,49 % 26,68 %
Francia 34,70 % 28.45 % 1,43 % 31,72 % 32,28 %
Grecia 32,53 % 19,79 % 1,66 % 23,18 % 23,67 %
Holanda 35,00 % 26,84 % 1,25 % 31,37 % 31,36 %
Irlanda 21,94 % 13,78 % 1,10 % 12,58 % 12,85 %
Italia 50,48 % 30,66 % 2,56 % 37,35 % 34,77 %
Luxemburgo 39,40 % 35,81 % 3,69 % 68,35 % 40,24 %
Portugal 39,29 % 16,89 % 0,84 % 16,97 % 18,30 %
Reino Unido 33,35 % 25,98 % 1,76 % 28,28 % 27,53 %
Suecia 28,54 % 27,01 % 0,92 % 18,68 % 18,68 %

Las principales conclusiones obtenidas por los investigadores fueron las

siguientes:

e Los incentivos fiscales difieren sustancialmente de unos paises a otros.

e Estos incentivos no tienen un efecto homogeneizador de la presion
fiscal en los distintos paises sino todo lo contrario, ya que provocan
una dispersion entre los tipos efectivos superior a la existente entre los

nominales.
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3. Efectos de los cambios en la normativa tributaria

sobre la presidn fiscal.

Esta linea de trabajo tiene su punto de partida en los estudios llevados a
cabo por investigadores americanos para conocer los efectos en la fiscalidad
corporativa de las reformas realizadas en el Internal Revenue Service (IRS)
estadounidense durante los afios 1982 y 1986, conocidas como FEconomic
Recovery Tax Act (ERTA) y Tax Reform Act (TRA’86), respectivamente. La
primera de ellas tenia como objetivo disminuir la presion fiscal general, mientras
que la segunda pretendia reducir la dispersion de los tipos efectivos entre las

distintas empresas, igualando su tributacion real.

Entre las aportaciones mas relevantes cabe destacar los trabajos realizados
por Gupta y Newberry en 1992 y Manzon y Smith en 1994. En Espaiia, este tema
ha recibido escasa atencion si bien, recientemente, Fernandez Rodriguez (2001)

ha realizado un interesante estudio al respecto.

Gupta y Newberry (1992)

Este trabajo es, probablemente, la referencia obligada en el campo de la
investigacion de los efectos de cambios normativos en la tributacion efectiva de

las empresas. Su objetivo principal es el analisis de la tendencia seguida por los
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tipos impositivos efectivos medios de las corporaciones estadounidenses en el

periodo posterior a la reforma fiscal de 1986.

Para ello, partiendo de los datos contenidos en los estados financieros de
las empresas, estudian el comportamiento del 7/E Medio global de las
compafiias, asi como de los tipos parciales obtenidos computando,
individualmente, los impuestos derivados de las operaciones interiores y de las
realizadas en el extranjero. Como colofon, el trabajo incluye un andlisis de los

valores maximos y minimos obtenidos en algunos sectores especificos.

Los autores aplican la definicion de T/E Medio que aparece en la tabla 5.7
a un panel de 182 grandes empresas pertenecientes a 27 sectores diferentes para

el periodo 1986-1989'°.

Tabla 5.7. Definicion de TIE Medio utilizada por Gupta y Newberry (1992).

N: Impuesto sobre Beneficios Corriente Pagable (Gasto)

ETR

D: Beneficio Contable antes de Impuestos

Los resultados obtenidos conducen a Gupta y Newberry a las siguientes

conclusiones:

e Andlisis del TIE global:

' En el afio 1989 se excluyeron cuatro empresas por falta de datos.
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El tipo efectivo medio del periodo 1987-1989 es un 15 % superior

al computado antes de la TRA’86, pasando del 30 % al 34,7 %.

De los 24 sectores que no presentan distorsiones, 14 incrementan
su tributacion efectiva tras la reforma mientras que los otros 10 la
disminuyen. Sin embargo, al clasificar los sectores de mayor a
menor tributaciéon antes y después del cambio normativo, los
autores constatan importantes cambios en el lugar que ocupan
muchos de ellos, lo que pone de manifiesto que la TRA’86 ha

afectado de forma desigual a las diferentes ramas de actividad.

e Andlisis desagregado de los tipos efectivos por operaciones interiores y

exteriores.

Los valores obtenidos reflejan, en ambos casos, una tendencia
inequivoca aunque de signo contrario. Mientras los tipos
domésticos suben, los derivados de las operaciones exteriores bajan
gradualmente. Dado que durante este mismo periodo, los tipos
efectivos globales también crecen, los investigadores concluyen
que el peso especifico del incremento de la tributacion interna es
superior y compensa con creces la disminucion de la carga fiscal de

las actividades internacionales.
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El analisis por sectores de la fiscalidad interior muestra que de los
22 sectores sin distorsiones, 14 experimentan incrementos en sus

TIE, 12 de los cuales superan los cinco puntos porcentuales.

La clasificacion de las actividades atendiendo a su tributacion por
las operaciones exteriores pone de manifiesto que de los 24
sectores validos, 18 disminuyen sustancialmente su tipo impositivo
efectivo con retrocesos superiores a diez puntos porcentuales en

ocho de los casos, y a cinco puntos en el resto.

Andlisis de los cambios en sectores especificos.

Industria aeroespacial: Presenta un incremento de 34 puntos en su

TIE global atribuible, enteramente, a un aumento en la tributacion

de las operaciones interiores.

Transporte aéreo: A pesar de mostrar una disminucion

relativamente importante de la tributaciéon imputable a las
actividades internacionales, presenta el segundo crecimiento mas
importante de la fiscalidad global, con un incremento de 27 puntos

porcentuales.

Vehiculos a motor: Después de la reforma, la presion fiscal interna

es 47 puntos superior a la calculada para 1986, a pesar de lo cual la
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global solo se incrementa en 22 puntos. No obstante, los autores
ponen en cuarentena estos resultados al atribuirlos a una importante

devolucion fiscal obtenida por la General Motors en 1986.

=  (Comercio minorista: Este sector incrementa su tributacion en cerca

de 18 puntos, convirtiéndose en el segundo con mayor carga fiscal

frente al puesto decimoctavo que ocupaba antes de la TRA’86.

= Petréleo: Aunque sufre un incremento de sus tipos en el periodo
1987-1989, las elevadas pérdidas presentadas por las compaiiias de
este sector en 1986 llevan a los investigadores a atribuir este

aumento a cambios de caracter ciclico.

Manzon y Smith (1994)

Este trabajo va algo mas lejos que el anterior estudiando, ademas del
impacto de la TRA’86, los efectos de la promulgacion de la Economic Recovery
Tax Act (ERTA) en 1982; con el fin de determinar si se produjeron diferencias
sustanciales en la presion fiscal tanto a nivel federal como en términos globales.
Para ello, con datos de la Annual Compustat Industrial File, Manzon y Smith
analizaron una muestra de empresas para el periodo 1978-1990, que dividieron

en tres subperiodos:
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e Pre-ERTA. Periodo previo a la primera reforma: 1978-1981

e Post-ERTA. Ejercicios posteriores a la ERTA y previos a la TRA’86:

1982-1985.

e TRAS86. Afios siguientes al segundo cambio normativo: 1986-1990.

Al objeto de contrastar si se habian producido diferencias significativas en
la presion fiscal ejercida por el Tesoro Publico entre los tres intervalos, tras
calcular los dos indicadores de tipo impositivo efectivo cuyas formulaciones se
presentan en la tabla 5.8, los autores aplicaron la Prueba de los Rangos de
Wilcoxon, test no paramétrico empleado para contrastar la hipdtesis de que dos

variables tienen la misma distribucion con dos muestras relacionadas.

Tabla 5.8. Definiciones de TIE Medio utilizadas por Manzon y Smith (1994).

N: Gasto por Impuestos Federales
FETR

D: Beneficio antes de Impuestos

N: Gasto Total por Impuestos — Impuestos Diferidos
WETR

D: Beneficio antes de Impuestos

Las conclusiones mas importantes de este analisis fueron que la entrada en
vigor de la ERTA en 1982 dio lugar a una disminucion significativa de ambos
tipos efectivos, mientras que tras la reforma de 1986 se invirtieron los términos.

Estos resultados eran consistentes con la reduccion de las compaiias con 77E
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cero o negativo observada en el periodo posterior a la TRA’86 con respecto al
anterior, como consecuencia del sustancial recorte que este cambio normativo

supuso en los beneficios fiscales a la inversion.

Con el fin de profundizar en esta cuestion y contrastar si, realmente, el
cambio en la presion fiscal se debia a esta reduccion de incentivos y si habia
tenido una incidencia diferente en funcion del tamafio de las empresas; Manzon y

Smith propusieron el modelo de regresion lineal multiple siguiente:

CETR =bo+ b1* CAPEXP + b2*SIZE + &

Donde:

e CETR: Cambio en el tipo impositivo efectivo.

e CAPEXP: Suma de las adquisiciones netas de activos a largo plazo.

e SIZE: Logaritmo de las ventas medias del periodo para el que se

mide el cambio en el ETR.

El modelo se estimé por el método de minimos cuadrados ordinarios dos
veces para cada uno de los indicadores del tipo impositivo efectivo, con el fin de
analizar el cambio en la presion fiscal provocado por cada una de dos reformas
legislativas consideradas. Los resultados de la estimacion, recogidos en la tabla

5.9, indicaron que, salvo en el caso del cambio experimentado por el WETR
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como consecuencia de la ERTA, los modelos eran estadisticamente significativos

si bien su capacidad explicativa era muy reducida.

Tabla 5.9. Resultados de los modelos de regresion estimados por Manzon y Smith (1994).

CETR b, b, R’ Sig. Modelo
(1) FETRpost-Erta — FETRpre-ErTA 0,135 0,008 0,012 0,001
(1,78)" (3,797
(2) FETRtrAg6 — FETRpost.ErTA 0,338 0,006 0,014 0,001
(3,06)™ 2,13)"
(3) WETRpost.Era — WETRpre ErTA 0,124 -0,001 0,001 0,493
(1,19) (-0.21)
(4) WETR1rA86 — WETRpost.ERTA 0,385 0,005 0,006 0,026
230" (1,22)

Los valores entre paréntesis corresponden al estadistico t.
Significativo al 10 %.  Significativo al 5 %.  Significativo al 1 %.

El andlisis de los signos de los distintos coeficientes muestra una relacion
positiva entre ambas variables explicativas y el cambio en la presion fiscal en los
tres modelos significativos, si bien en el modelo (4) no se aprecia influencia

significativa del tamafio.

Las autores concluyeron que la ventajas fiscales incluidas en la Economic
Recovery Tax Act del afo 82 favorecian sustancialmente a las empresas mas
intensivas en capital, generalmente, las mas grandes; mientras que la posterior
Tax Reform Act intentd corregir esos desequilibrios reduciendo los incentivos

fiscales a la inversion en activos.

Este efecto alisador de la reforma del afio 86 fue confirmado al analizar,

mediante un test de igualdad de varianzas, la influencia del sector en los tipos
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efectivos de las empresas de la muestra; observandose que las diferencias entre
los distintos colectivos fueron significativamente menores en el periodo posterior

a la TRA’86 que en los anteriores.

Fernandez Rodriguez (2001)

Este trabajo es el unico referente en Espafia dentro de esta linea de
investigacion. Su principal objetivo es medir los efectos que sobre la presion
fiscal soportada por las grandes empresas tuvo la reforma del Impuesto sobre
Sociedades del afio 1995. En segundo lugar, la autora propone diversos modelos
de regresion lineal con el fin de analizar la incidencia en el tipo impositivo

efectivo de una serie de variables empresariales.

A tal fin, partiendo del CD-Bolsa de la Comision Nacional del Mercado de
Valores (CNMYV), Fernandez Rodriguez selecciona una muestra de empresas
cotizadas en la Bolsa de Madrid durante el periodo 1993-1998. Del conjunto
inicial, se eliminaron las empresas pertenecientes a los sectores financiero y de
inversion, quedando 132 empresas que, tras realizar distintas depuraciones por
informacion insuficiente, fecha de cierre distinta al 31 de diciembre, aplicacion
de normativa foral o extrajera y valores extremos; quedaron reducidas a 82. Los

datos relativos a estas compaiiias fueron divididos en dos subperiodos, 1993-
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1995 y 1996-1998, que contenian las observaciones anteriores y posteriores a la

entrada en vigor de la Ley 43/1995, agrupadas en siete sectores diferentes.

Una vez seleccionada la muestra, la investigacion arranca con un analisis

descriptivo de las diferencias observadas entre el Resultado Contable y la Base

Imponible del impuesto, asi como de otros aspectos que inciden en la tributacion

de las compaiiias. Las principales conclusiones obtenidas son las siguientes:
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Las Diferencias Permanentes se reducen con la reforma, lo que resulta

consistente con uno de sus principales objetivos.

Las Diferencias Temporales tienen distinta respuesta a la nueva
normativa en funcion de su signo y del momento de generacion. Asi,
entre las que tienen origen en el ejercicio, las positivas muestran un
comportamiento desigual por sectores, mientras que las negativas
presentan un claro ascenso tras la reforma. Respecto a las generadas en
gjercicios anteriores, el estudio no obtiene resultados concluyentes

dignos de mencion.

El efecto conjunto de las Diferencias Permanentes y Temporales, junto
con el impacto de la compensacion de Bases Imponibles Negativas de
egjercicios anteriores provoca una diferencia entre Resultado Contable y
Base Imponible del 18,30 % antes de la reforma, y del 11,03 % en el

periodo posterior, siempre en sentido descendente.
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e Los cambios introducidos por la nueva normativa en las Deducciones y
Bonificaciones no afectan a todos los sectores de la misma forma,
aunque, mayoritariamente, su peso respecto a la Base Imponible

aumenta en el periodo 1996-1998.

A continuacion, la autora calcula dos indicadores de la presion fiscal a los
que denomina T/E Contable (TIEC) y TIE Fiscal (TIEF), cuya formulacién se

recoge en la tabla 5.10.

Tabla 5.10. Definiciones de TIE Medio utilizadas por Fernindez Rodriguez (2001).

N: Gasto por Impuesto sobre Beneficios
TIEC
D: Resultado Contable antes de Impuestos
TIEF N: Cuota liquida del Impuesto sobre Sociedades
D: Resultado Contable antes de Impuestos

Con todos estos datos, se realiza un estudio estadistico descriptivo
prestando especial atencion a las diferencias entre los distintos sectores. Como
conclusion, la autora sefiala que la reforma del impuesto ha beneficiado a la
mayoria de las sociedades de la muestra reduciendo su tributacion efectiva
media. Asi, el TIEC medio pasa del 25,74 % al 20,77 % (-4,97 %), mientras que

el TIEF disminuye algo menos, pasando del 27,15 % al 23,24 % (-3,91 %).
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Los resultados segmentados por ramas de actividad son similares con
ambos indicadores, constatandose la mayor disminucion de la tributacion
efectiva en las empresas constructoras y de alimentacion, mientras que el
incremento mas importante se observa en el sector de inmobiliarias y otros

servicios.

Respecto a la diferencia entre los dos indicadores elegidos, en el primer
periodo el TIE Fiscal es mayoritariamente superior al Contable —7 sectores frente
a 2— mientras que en el segundo, el resultado es mas parejo —5 contra 4, en el
mismo sentido— si bien, cuando el TIE Fiscal es superior, las diferencias son mas
acusadas. La tabla 5.11 muestra, por sectores, los valores de estos indicadores

obtenidos por Fernandez Rodriguez para cada uno de los periodos.

Tabla 5.11. Valores del TIEC y del TIEF obtenidos por Fernandez Rodriguez (2001).

TIEC TIEF

SECTOR 93-95 | 96-98 % A 93-95 | 96-98 % A

Alimentacion 36,76 26,48 | -10,28 43,12 26,77 | -16,35
Comunicacion 31,09 33,19 2,10 31,13 32,37 1,24
Contruccion 33,23 10,73 | -22,50 42.34 17,90 | -24,44
Eléctrico 23,94 18,23 -5,71 24,13 20,90 -3,23
Extractivo 7,50 15,70 8,20 3,92 11,08 7,16
Material Construccion 36,43 27,01 -9,42 31,94 26,94 -5,00
Metal-Mecanico 27,93 19,83 -8,10 36,17 30,73 -5,44
Inmobiliaria y otros servicios 27,22 44,19 16,97 29,86 39,34 9,48
Petro-Quimico 15,63 5,90 -9,73 26,38 13,29 | -13,09
MEDIA 25,74 20,77 -4,97 27,15 23,24 -3,91

En la segunda parte del trabajo, la autora trata de relacionar los

indicadores de la presion fiscal definidos con la estructura econdmica y
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financiera de la empresa, con su rentabilidad y con su tamafio. Para ello, tras
eliminar de la muestra las companias con pérdidas, propone una serie de
regresiones lineales por minimos cuadrados ordinarios, primero con datos de
corte transversal, tomando los valores medios de cada variable para ambos
intervalos normativos; y, posteriormente, utilizando datos panel. Los modelos

propuestos son los siguientes:

TIECi = fo+ f1*TAMi+ B2*ENDi+ £3*INMi+ f4*EXIi+ f5*ROAi+ &  [1]

TIEFi = o+ f1* TAMi+ B2* ENDi+ #3* INMi+ B4 *EXIi+ #5*ROAi+&  [2]

Donde:

e TAM: Logaritmo neperiano del Activo Total.

e END: Cociente entre Fondos Ajenos y Activo Total.

e [NM: Relacion entre el Activo Fijo Amortizable y el Activo Total.

e EXI: Relacion entre las Existencias y el Activo Total.

e ROA: Rentabilidad Econdmica como cociente entre el Beneficio

antes de Impuestos y el Activo Total.

El primer hecho relevante constatado es que la supresion de las empresas

con resultados antes de impuestos negativos hace que ambos indicadores del tipo
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efectivo sean mayores tras la reforma, lo que contradice los resultados obtenidos

en el andlisis descriptivo anterior.

Respecto a la regresion con datos de corte transversal, los cuatro modelos
son globalmente significativos si bien, los coeficientes de determinacion
ajustados reflejan una capacidad explicativa reducida en todos ellos. La tabla

5.12 presenta los resultados obtenidos en la estimacion.

Tabla 5.12. Resultados de las regresiones estimadas por Fernandez Rodriguez (2001).

Modelo [1]” | Modelo [2]° | Modelo [1]* | Modelo [2]°

VARIABLE |93 1995 1993-1995 1996-1998 1996-1998
TAM -0,0061 -0,0096 -0,0228 -0,0187
(-0,558) (-0,920) (-2,120)° (-1,381)
END -0,183 0,177 0,210 -0,323
(-1,892)° (-1,904)° (-1,659)° (-2,026)"
INM -0,0984 -0,102 0,023 -0,0631
(-1,544) (-1,660)° (0,033) (-0,752)
EXI 0,184 0,154 0,196 0,286
(1,256) (1,095) (1,217 (1,412)
ROA 0,562 0,413 0,935 0,415
(1,334) (1,021) (1,873)° (0,660)
R’ Ajustado 0,117 0,123 0,203 0,119

Los valores entre paréntesis corresponden al estadistico t.
* Significativo al 1 %. ® Significativo al 5 %. © Significativo al 10 %.

Las conclusiones més importantes alcanzadas son las siguientes:

¢ El Endeudamiento es la variable que de forma mas clara incide sobre
la presion fiscal. En ambos subperiodos, las empresas con mayor

volumen de fondos ajenos soportan menor presion fiscal.
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En el subperiodo anterior a la reforma, las sociedades con mayor peso

del inmovilizado tenian un trato fiscal mas favorable.

El cambio normativo hace que el tamaio y la Rentabilidad pasen a ser
relevantes en la tributacion efectiva. Asi, las empresas mas grandes
soportan menor carga fiscal, mientras que las mas rentables presentan

tipos efectivos superiores.

Para clarificar mas estos resultados, a continuacion se procedi6 a estimar

dos modelos equivalentes a los anteriores pero aplicando la metodologia de datos

panel. A modo de sintesis, se puede decir que lleg6 a las siguientes conclusiones:

El tamafio tiene una influencia negativa estadisticamente significativa
en la tributacion tras la reforma, indicando que las empresas mas

grandes quedan sometidas a menores tasas impositivas.

Con respecto a la financiacion, las sociedades que se financian en
mayor medida con fondos ajenos ven reducida su carga fiscal en

ambos subperiodos.

En cuanto a la estructura del activo, tanto la intensidad en capital como
el peso de los inventarios son significativos en el segundo periodo
elevando la tributacion efectiva, situacion que es contraria a la

existente antes de la reforma.
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e Con respecto a la rentabilidad existe una relacion significativa y
positiva, antes y después de la reforma, aunque se agudiza su situacion

tras la modificacion normativa.

Finalmente, con el fin de contrastar los resultados anteriores, se realizd
una nueva regresion con el conjunto de los datos introduciendo una variable
dummy para incorporar el efecto “periodo” siguiendo una linea similar al trabajo
de Gupta y Newberry (1997). Los resultados obtenidos confirman las relaciones
observadas anteriormente para cada uno de los periodos, si bien los coeficientes
de la variable ficticia no han resultado significativos en ninguna de las
estimaciones por lo que, en palabras de la autora, “se puede garantizar que el
cambio normativo no ha tenido consecuencias directas sobre la presion fiscal,
aunque haya alterado algunas de las relaciones explicativas del tipo impositivo

efectivo” (Fernandez Rodriguez, 2001, p. 322).

En cualquier caso, por lo que al objetivo de este trabajo respecta, cabe
sefialar que como Fernandez Rodriguez sefiala (2001, p. 325) sus resultados no
son “extrapolables a todas las sociedades espafiolas, puesto que las PYMEs no

quedan recogidas en el estudio”.
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4. La presion fiscal y su relacion con las variables

economico-financieras de la empresa.

La busqueda de relacion entre determinadas caracteristicas de la empresa
y su tributacion efectiva ha sido el tercero de los objetivos perseguidos por los
investigadores en este campo. Los trabajos analizados tratan de evaluar la
influencia en la presion fiscal de ciertos atributos empresariales, como el tamafio
o el sector, y de algunos indicadores econdmico-financieros de las compaiias,
como el grado de endeudamiento, la inversioén en activos fijos o la rentabilidad,

entre otros.

Dentro de esta linea de investigacion, podemos distinguir entre trabajos de
caracter univariante centrados, exclusivamente, en la relacion entre el tamaino de
la compafiia y su tipo impositivo efectivo; y estudios mas ambiciosos que utilizan
técnicas de andlisis multivariante con el objetivo de contrastar la interaccion de

diversas variables.

En ocasiones, estas investigaciones tuvieron su punto de partida en
estudios dirigidos al analisis del impacto en la tributacion efectiva de los cambios
normativos, por lo que algunas de ellas, como los trabajos de Manzon y Smith
(1994) y Fernandez Rodriguez (2001), ya han sido comentadas en el apartado

anterior. En otros casos, como complemento a los resultados obtenidos, los
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investigadores realizaron estudios adicionales para contrastar si las relaciones
observadas eran consistentes a lo largo del tiempo o se veian afectadas por las
reformas legislativas. En este linea, cabe mencionar el trabajo publicado en 1997
por Gupta y Newberry, autores que son considerados pioneros en este campo por

su estudio realizado un lustro antes.

4.1. Relacion entre la presion fiscal y el tamafo empresarial.

La consideracion de la posible influencia del tamano de la compaifiia en la
carga tributaria que soporta tiene gran parte de sus raices en la Teoria Positiva de
la Contabilidad introducida por Watts y Zimmerman (1978) a finales de la
década de los setenta, y formalmente enunciada por los mismos autores algunos

afos después (Watts y Zimmerman, 1986).

En este marco, se circunscribe la hipotesis de los costes politicos
esgrimida por Zimmerman (1983), que recoge la supuesta propension de las
grandes empresas a incurrir en costes politicos adicionales debido al mayor
control al que estan sometidas por parte de los gobiernos. De acuerdo con este
planteamiento, dichos costes politicos deberian reflejarse, entre otras cosas, en

unos tipos impositivos efectivos superiores.

Sin embargo, un enfoque alternativo defiende que las compafias mas

grandes soportan una carga tributaria menor debido a que pueden destinar
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mayores recursos a la planificacion fiscal y a que, de hecho, constituyen un grupo

de presion con capacidad para influir en las politicas tributarias.

Los resultados contradictorios obtenidos por los investigadores no han
contribuido a clarificar esta dualidad de planteamientos. Los numerosos intentos
realizados para contrastar la hipotesis de los costes politicos en este campo no
han logrado una evidencia categérica. No obstante, esta circunstancia puede estar

mas relacionada con cuestiones de forma que de fondo.

En esta linea, se manifiestan Wilkie y Limberg (1990, p. 91) en su trabajo
de reconciliacion de las conclusiones de Zimmerman (1983) y Porcano (1986),
afirmando que “las diferencias en sus resultados pueden ser atribuidas en gran
parte al proceso de seleccion de la muestra, a las definiciones del 7/E, a los

indicadores del tamafio y a las técnicas de agregacion de datos”.

Asi, como sefialan Kim y Limpaphayom (1998, p. 48), “los investigadores
han concluido que, en los Estados Unidos, existe una relacion positiva entre el

tamafo de la compaiia y su tipo impositivo efectivo”.

Entre los trabajos que relacionan la tributacion efectiva con el tamafo
empresarial podemos destacar los ya citados de Zimmerman (1983) y Porcano

(1986), y los efectuados por Wang (1991) y Omer et al. (1993). A continuacion,
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realizaremos una breve descripcion de los principales aspectos metodologicos y

de los resultados conseguidos en cada uno de ellos.

Zimmerman (1983)

El objetivo de este trabajo es determinar si el tamafio empresarial es un
buen indicador de los costes politicos soportados por la compafiia. Sus
caracteristicas mas importantes son la utilizacion de dos fuentes de datos
alternativas, la Annual Compustat Industrial File y el Internal Revenue Service
(IRS), y la amplitud de los intervalos temporales abarcados, treinta y cinco afios

(1947-1981) para la primera muestra y veintiuno (1957-1977) para la segunda.

Como indicador de la presion fiscal, el autor calcula una aproximacion del
impuesto corriente pagado que relaciona con el Cash-Flow Operativo, calculado
como la diferencia entre las Ventas Totales y el Coste de Ventas. Zimmerman
justifica la utilizacion del Cash-Flow por su estabilidad, ya que elimina el
impacto de la arbitrariedad contable que varia con la dimensién de la compania.
Respecto a la categorizacion por tamafio, a lo largo del trabajo se recurre tanto al
volumen de Ventas como al Activo Total, aunque introduciendo ciertas

particularidades.
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Tabla 5.13. Definicion de TIE Medio utilizada por Zimmerman (1983).

. Gasto total por Impuestos — Cambios en Impuestos Diferidos y Desgravaciones
ETR " por Inversiones

D: Cash-Flow Operativo

Inicialmente, Zimmerman trabaja con una muestra de 50.454
observaciones, que se reduce en cerca de 7.000 registros después de realizar
algunas eliminaciones como consecuencia de:

e Falta de informacion.

e (Cash-Flow Operativo negativo.

e Gasto por Impuesto sobre Beneficios negativo.

e Tipos impositivos superiores al 200 %.

Con las 43.515 observaciones restantes, el autor realiza una primera
clasificacion de las empresas en dos categorias, ‘“grandes” y “otras”
(Zimmerman, 1983, pp. 124-125). El primer grupo contiene las 50 mayores
compafiias y en el segundo, se incluyen el resto de las empresas agrupadas por

cuartiles dando lugar a cuatro subgrupos.

Sobre estos datos, se realiza un primer estudio que establece la existencia

de una relacién significativa entre la presion fiscal y el tamafio. Sin embargo, la
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revision de los 7/E medios de las distintas categorias establecidas presenta
importantes contradicciones. Por esta razon, el autor introduce la variable

“Sector” en el analisis.

Tras realizar un test de comparacion de medias para cada ano y sector, los
resultados ponen de manifiesto que no solo las empresas mas grandes no
soportan los tipos efectivos mas altos sino que, ademads, existen grandes

variaciones entre los diferentes sectores.

Finalmente, el autor aplica la misma metodologia a la muestra con datos
agregados extraida de la Infernal Revenue Service concluyendo que las grandes
empresas pagan, proporcionalmente, mas impuestos que las pequefias, aunque

persisten las diferencias por sectores, fundamentalmente, en el manufacturero.

Porcano (1986)

El objetivo de este trabajo es analizar el comportamiento del Impuesto
sobre Sociedades americano con el fin de constatar si, realmente, se ajusta a la
estructura de sus tipos nominales o, por el contrario, los incentivos fiscales

alteran su progresividad convirtiéndolo en un tributo proporcional o regresivo.

Con este proposito, utilizando la Value Line Data Base-II, Porcano
selecciond una muestra de empresas para los afios 1982 y 1983. Tras eliminar

aquellas compafiias que no presentaban datos en alguno de los apartados
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requeridos y las sociedades extranjeras, la muestra contenia los datos de 1.348
compafiias para el primer ano y de 869 para el segundo, que el autor agrupa en
funcion de cinco criterios diferentes: codigo SIC, Cifra de Ventas, Beneficio
Neto, Activo Total e Inversiones Anuales. En el primer caso, se pretende analizar
la influencia del sector en la tributacion efectiva, mientras que el objetivo de las
clasificaciones restantes es evaluar su relacion con el tamafio de la compafia

definido atendiendo a cuatro medidas diferentes.

Dado que el interés de Porcano se centra en el analisis de la presion fiscal
soportada por las empresas como consecuencia de sus operaciones interiores, la
definicion del tipo impositivo efectivo presentada en la tabla 5.14 nicamente
contempla el gasto por Impuestos Federales y el Beneficio antes de Impuestos
Ajustado (“BAIA”) derivado de estas operaciones. Ademas, el autor calcula un
TIE global para cada afio como media de los tipos efectivos individuales
ponderados por el peso que su “BAIA” tiene con respecto al acumulado de todas

las empresas.

Tabla 5.14. Definicion de TIE Medio utilizada por Porcano (1986).

N: Gasto por Impuestos Federales

AER Beneficio Contable antes de Impuestos — Participacion en el Resultado de
D: Filiales no Consolidadas + Resultados de Intereses Minoritarios + Resultados
Extraordinarios + Resultados de Operaciones Interrumpidas
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Esta formulacion del 7/E genera dos problemas operativos. En primer
lugar, cuando el numerador y el denominador son negativos, el ratio es positivo
indicando una presion fiscal que no existe, y en segundo lugar, si el numerador es
positivo y el denominador negativo, el resultado es incoherente ya que la
sociedad ha tributado y sin embargo, su 7/E es negativo. En ambos casos, los
resultados son engafiosos, por lo que dichas observaciones fueron excluidas de la
muestra. La tabla 5.15 presenta los tipos efectivos calculados por Porcano para

cada una de las categorias, por cuartiles y global.

Tabla 5.15. Tipos impositivos medios efectivos de EE.UU. obtenidos por Porcano (1986)

atendiendo al tamafio empresarial.

Categoria 1° Cuartil | 2° Cuartil | 3* Cuartil | 4° Cuartil | Global

Inversidn en Activo Fijo

1982 5,39 % 10,36 % 8,98 % 4,57 % 6,29 %

1983 6,64 % 14,52 % 13,89 % 9,38 % 10,37 %
Beneficio Neto

1982 16,46 % 6,00 % 5,36 % 4,45 % 6,29 %

1983 17,35 % 10,00 % 8,87 % 8,71 % 10,37 %
Activo Total

1982 10,39 % 9,15 % 7,16 % 4,58 % 6,29 %

1983 15,74 % 13,73 % 11,94 % 8,91 % 10,37 %
Ventas

1982 6,60 % 6,31 % 6,06 % 5,11 % 6,29 %

1983 12,21 % 10,56 % 9,90 % 9,38 % 10,37 %

Para analizar las diferencias sectoriales, tras descartar la aplicacion de
procedimientos ANOVA por el elevado numero de agrupaciones, el autor realiza
un andlisis descriptivo cuyas conclusiones carecen de relevancia a los efectos de

este trabajo.
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En cuanto al segundo objetivo, como primer paso realizd un test de
comparacion de medias que demostré que, en todos los casos, los grupos
obtenidos con los cuatro criterios de clasificacion aplicados presentaban

diferencias significativas entre ellos.

A continuacion, para determinar la relacion entre 7/E y tamano, el autor
aplico el test de Duncan obteniendo resultados contradictorios en el caso de la
clasificacion segun el volumen de inversion en Activo Fijo y algo mas
esclarecedores con el resto de criterios aplicados, observando que existe una
relacidon inversa entre el tamafno empresarial y la presion fiscal, lo que, en su
opinion, apoya la teoria de que el Impuesto sobre Sociedades americano es

regresivo.

Por esta razon, Porcano concluye que una revision del sistema limitando o
reduciendo las deducciones y los cambios en las amortizaciones deducibles
redundaria en unos tipos efectivos mas proporcionales, generando un incremento

de la recaudacion fiscal.

En el momento de publicacion de este trabajo, la Tax Reform Act de 1986

ya habia contemplado alguna de estas cuestiones.
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Wang (1991)

La principal aportacion de este trabajo es la consideracion del efecto de las
Pérdidas Netas de Explotacion sobre la relacion tamafio-fiscalidad, como
respuesta a la asimetria que la mayor probabilidad de incurrir en pérdidas de las

empresas pequefias introduce en el calculo de los tipos impositivos efectivos.

Para valorar este sesgo, Wang propone un modelo de andlisis Path,
corregido con un modelo de medicién'’, basado en las relaciones causales del
tamafo empresarial con las Pérdidas Netas de Explotacién y de éstas con el tipo
impositivo, a las que afiade la relacion directa entre tamafio y tributacion efectiva

sugerida por investigaciones previas.

Tabla 5.16. Definiciones de 7IE Medio utilizadas por Wang (1991).

N: Impuesto Total sobre Beneficios Pagado (Gasto)
ECORAT :
D: Beneficio Econémico (Beneficio Gravable + Impuestos preferenciales)
N: Impuesto Total sobre Beneficios Pagado (Gasto)
CSHRAT
D: Beneficio Bruto
N: Impuesto Total sobre Beneficios Pagado (Gasto)
ACCRAT
D: Beneficio Contable antes de Impuestos

Para la formulacion del modelo, el autor utiliza dos indicadores diferentes

del tamafio, las Ventas Totales medias y el Activo Total medio, y tres

"7 La aplicacién conjunta del andlisis path y de modelos de medicién configura el denominado modelo de
estructura de covarianza.
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definiciones de 7IE en las que relaciona el Impuesto sobre Beneficios pagado,
tomando como aproximacidén el Gasto por Impuesto contabilizado; con el
Beneficio Economico, el Margen Bruto y el Beneficio antes de Impuestos,

respectivamente.

Wang desarrolla su andlisis para el periodo de seis afios comprendido
entre 1978 y 1983, sobre una muestra aleatoria de 143 empresas pertenecientes a
cuatro sectores de actividad tomada de la base NAARS; dos con elevados costes
politicos, refino de petroleo e industria aeroespacial y de defensa, y otros dos con

escasa influencia politica, equipamiento de oficina y comercio minorista.

Los resultados obtenidos indican que el tamafio no tiene una influencia
estadisticamente relevante sobre la presion fiscal soportada. Por el contrario,
tanto la relacion entre tamafio y pérdidas operativas como la existente entre €stas
y el tipo efectivo son significativas y de caracter inverso. Esta circunstancia lleva
al autor a sefialar que si no se controla, el efecto de la Pérdidas Netas de
Explotacion puede acabar generando una relacion positiva entre tamafno y

tributacion efectiva.

Tras evaluar dicho efecto mediante un andlisis Path, Wang concluye que
existe una relacion positiva y estadisticamente significativa entre el tamafio y la
tributacion efectiva, que puede descomponerse en un efecto directo y otro

indirecto. El primero carece de significacion mientras que el segundo, que recoge
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la mayor probabilidad de las empresas pequefias para incurrir en pérdidas, resulta

significativo con un nivel de confianza del 95 %.

Omer et al. (1993)

El objetivo de este trabajo es comparar varias medidas del Tipo Impositivo
Efectivo utilizadas en investigaciones anteriores y analizar el efecto relativo de
cada una de ellas sobre la relacion entre el tamafo empresarial y la presion fiscal,
con el fin de contrastar la estabilidad temporal de los resultados obtenidos por
Zimmerman diez afios antes, teniendo en cuenta que en el afio 1981, el ultimo

contemplado por éste, tuvo lugar una reforma fiscal en los EE.UU..

Para ello, se recurre a una muestra de empresas americanas extraida de la
base de datos Compustat para el intervalo 1980-1986, cuyo tamafio para los

distintos ejercicios es de 1.137, 1.002, 842, 1.164, 1.013, 878 y 771 sociedades,

respectivamente.

Los autores analizan cinco indicadores de la presion fiscal ya empleados
por otros investigadores, calculando la media y la mediana por sectores para cada

uno de ellos.
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Tabla 5.17. Definiciones de TIE Medio utilizadas por Omer et al. (1993).

N: Gasto por Impuestos Federales + Extranjeros

Joint Committee on Taxation (1984) D Beneficio antes de Tmpuestos — Participacion en el Resultado
" de Filiales no Consolidadas

N: Gasto por Impuestos Federales

Beneficio Contable antes de Impuestos — Participacion en el
Porcano (1986) . Resultado de Filiales no Consolidadas + Resultados de
Intereses Minoritarios + Resultados Extraordinarios +
Resultados de Operaciones Interrumpidas

N: Gasto Total por Impuestos — Cambios en Impuestos Diferidos

Shevlin (1987) . Beneficio antes de Impuestos — (Cambios en Impuestos
Diferidos / Tipo Impositivo Marginal Nominal)

N: Gasto Corriente por Impuesto sobre Beneficios

Stickney y McGee (1982) Beneficio Contable antes de Intereses ¢ Impuestos — (Gasto
D: por Impuestos Diferidos / Tipo Impositivo Marginal
Nominal)

Gasto total por Impuestos - Cambios en Impuestos Diferidos
Zimmerman (1983) y Desgravaciones por Inversiones

D: Cash-Flow Operativo

La diferencia mas importante entre estos indicadores es la porcion de la
carga fiscal soportada que contemplan. Asi, Porcano (1986) considera so6lo los
Impuestos Federales, el Joint Committee on Taxation (1984) evaltia éstos més los
derivados de las operaciones internacionales y, por tltimo, Zimmerman (1983),
Shevlin (1987) y Stickney y McGee (1982) examinan la tributacion total sobre

beneficios.

La comparacién de los resultados pone de manifiesto que la estabilidad de
los tipos efectivos a lo largo del tiempo estd intimamente relacionada con la

actividad estudiada y con el indicador elegido, ya que en algunos casos, como la
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industria farmacéutica, los valores son relativamente estables; mientras que en

otros, como las refinerias de petrdleo, aparecen elevadas divergencias.

A continuacion, los autores analizan las medias anuales obtenidas para
cada medida observando que, en valores absolutos, el indicador utilizado por
Zimmerman proporciona los tipos medios mas bajos a lo largo de los seis afos;
mientras que el de Stickney y McGee arroja los valores mas elevados en todos
los ejercicios excepto en 1983, donde destaca la cifra alcanzada por la

formulacion de Porcano.

El calculo de los coeficientes de correlacion de Spearman pone de
manifiesto una elevada correlacion entre las medidas utilizadas por Shevlin y por
Stickney y McGee, asi como entre las definiciones de Porcano y del Joint
Committee. Los menores indices de correlacion se observan entre las medidas de
Zimmerman y del Joint Committee para el periodo 1980-1983, entre las de
Zimmerman y Porcano durante 1984-1985 vy, finalmente, entre las de

Zimmerman y Stickney y McGee para 1986.

Para terminar, los autores examinan la relacidbn entre el tamafio
empresarial, medido a través de las Ventas Netas, y la tributacion efectiva
concluyendo que, a pesar de su debilidad en alguno de los afios analizado; en

conjunto, esa relacion es positiva, confirmando los resultados obtenidos por
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Zimmerman (1983); y bastante robusta, incluso utilizando diferentes indicadores

y considerando periodos distintos.

4.2. Relaciéon entre la presion fiscal y otras variables econémico-

financieras de la empresa.

Estos trabajos intentaron relacionar la presion fiscal, no sélo con el
tamafio empresarial, sino también con otras variables econdmicas como son:

e Intensidad de Capital.

e Apalancamiento Financiero.

e Volumen de Inversion o volumen de Activo Fijo.

e Volumen de Inventarios.

e Estructura de Capital o nivel de Endeudamiento.

e Rentabilidad de la empresa.

e FEtc.

Por lo tanto, estamos ante una serie de estudios de caracter multivariante,
entre los que destacan las aportaciones realizadas por Stickney y McGee en 1982,
Gupta y Newberry en 1997, Kim y Limpaphayom en 1998 y Derashid y Zhang

en 2003.
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Stickney y McGee (1982)

El propdsito de esta investigacion es determinar la influencia del sistema
impositivo americano en determinadas decisiones empresariales relacionadas con
el tamafo, las operaciones de inversion y financiacion o la internacionalizacion
de sus actividades. Asi pues, se trata de constatar si la imposicion sobre
beneficios resulta neutral para las empresas o si, por el contrario, su politica de
incentivos puede condicionar las conductas empresariales provocando una

distorsion del libre mercado.

Para ello, los autores definieron cinco hipotesis en las que se establecian
sendas relaciones de cardcter inverso entre el Tipo Impositivo Efectivo y otras

tantas variables susceptibles de proporcionar beneficios fiscales.

Las variables elegidas fueron el grado de intensidad de capital, la cuantia
de las operaciones en el extranjero, la inversion en recursos naturales, el tamafio
empresarial y la proporcion de la deuda en la estructura de capital. En total,
formularon diez relaciones, dado que para cuantificar la intensidad de capital
recurrieron a cuatro indicadores y para medir el tamafio y el endeudamiento, a

dos. La tabla 5.18 muestra las diez variables definidas.
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Tabla 5.18. Formulacion de las variables utilizadas por Stickney y McGee (1982).

] ) N: Activo Depreciable Bruto
Intensidad de Capital (1)
D: Activo Total
] ) N: Activo Depreciable Neto
Intensidad de Capital (2)
D: Activo Total
] ) N: Gastos de Amortizacion y Depreciacion
Intensidad de Capital (3)
D: Numero de Empleados
] ) N: Activo Depreciable Bruto
Intensidad de Capital (4)
D: Numero de Empleados
N: Ventas Internacionales
Volumen de Operaciones Internacionales
D: Ventas Totales
N: Ventas por Actividades con Recursos Naturales
Inversion en Recursos Naturales
D: Ventas Totales
Tamafio (1) Logaritmo de las Ventas Totales
Tamafio (2) Logaritmo del Activo Total
) N: Deudas a Largo Plazo
Endeudamiento (1)
D: Pasivo Total
) N: Deudas a Largo Plazo
Endeudamiento (2)
D: Fondos Propios

Respecto al Tipo Impositivo Efectivo, Stickney y McGee proponen una
compleja definicion que relaciona el gasto corriente derivado de la tributacion
societaria —Gasto Total por Impuesto sobre Beneficios menos Gasto por
Impuestos Diferidos—, con el Resultado Contable antes de Intereses e Impuestos

ajustado por el efecto de las Diferencia Temporales.
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Tabla 5.19. Definicion de TIE Medio utilizada por Stickney y McGee (1982).

N: Gasto Corriente por Impuesto sobre Beneficios

ETR _ Beneficio Contable antes de Intereses e Impuestos — (Gasto por Impuestos

" Diferidos / Tipo Impositivo Marginal Nominal)

En cuanto a la muestra, tomando como fuente la base de datos Annual
Compustat Industrial File, los autores seleccionaron un conjunto de 1.236
empresas para el periodo comprendido entre 1978 y 1980, del que suprimieron
los datos de las compaiiias cuyo tipo efectivo excedia del intervalo [0,+1] o
presentaban valores extremos para alguna de las variables del estudio. De la
muestra resultante, eligieron 256 sociedades que ofrecian informacioén sobre
operaciones internacionales, a las que aplicaron un andlisis Cluster con el
objetivo de clasificarlas en grupos homogéneos en funcion de su relacion con las

distintas variables.

Después de examinar los resultados, Stickney y McGee concluyeron que:

e Existe una relacion inversa entre el 7/E y la Intensidad de Capital, por
lo que las empresas con mayor Activo Fijo depreciable soportan una

menor presion fiscal.

e El modelo no permite establecer ninguna relacion entre el desarrollo de

operaciones en el extranjero y la tributacion efectiva.
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e Los resultados relativos a la incidencia de la Inversidon en Recursos

Naturales en el TIE son contradictorios.

e Aunque no es posible establecer una relacion clara entre el tamafio y la
fiscalidad, el analisis estadistico muestra un elevada correlacion entre
las variables Tamafio e Inversion en Activo Fijo, por lo que los

cambios de ésta podrian explicar los efectos de la primera.

e El Apalancamiento Financiero influye negativamente en la presion
fiscal y, junto con la Intensidad de Capital, resulta la variable mas

relevante en la configuracion del anélisis.

Gupta y Newberry (1997)

Este trabajo persigue un doble objetivo. Por un lado, pretende identificar
las variables que determinan los cambios en los tipos efectivos de las sociedades
y por otro, siguiendo con la linea de investigacion iniciada un lustro antes por
estos mismos autores, analizar el impacto de la TRA’86 en las relaciones

observadas.

Segin los propios autores (Gupta y Newberry, 1997, p. 3), su estudio
difiere de la mayoria de las investigaciones previas por la utilizacion de datos de

corte longitudinal de un conjunto de empresas invariable a lo largo del tiempo.
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De acuerdo con este planteamiento, Gupta y Newberry seleccionaron un
panel de datos financieros de la Annual Compustat Industrial File para los
periodos 1982-1985 y 1987-1990'®. En principio, la muestra incluia informacion
de 823 empresas para el primer periodo y de 915 para el segundo. Tras eliminar
las companias que no presentaban datos para los ocho afios estudiados, las
empresas financieras y de servicios publicos, las companias extranjeras, las
sociedades sin actividad o sin alguno de los datos requeridos para todos los afos
y las empresas con Pérdidas Netas de Explotacion; la muestra definitiva quedo

reducida a 655 sociedades.

Como medida de la presion fiscal soportada, los autores definen dos
indicadores alternativos relacionando el Gasto Corriente por Impuesto con el
Beneficio y con el Cash-Flow Operativo, respectivamente; en uno y otro caso,

antes de Intereses e Impuestos.

Tabla 5.20. Definiciones de TIE Medio utilizadas por Gupta y Newberry (1997).

ETRI N: Gasto Corriente por Impuesto sobre Beneficios
D: Beneficio Contable antes de Intereses e Impuestos
N: Gasto Corriente por Impuesto sobre Beneficios
ETR2
D: Cash-Flow Operativo antes de Intereses e Impuestos

'8 El afio 1986 fue excluido debido a que, segun los autores, los estudios indicaban que la respuesta a los
cambios normativos por parte de las empresas empezo a ser efectiva en 1987.
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Ambas formulaciones presentaban inconvenientes cuando el numerador
era negativo —compafiias con devoluciones de impuestos—, o bien éste era
positivo y el denominador igual o menor que cero. En el primer caso, a las
sociedades se les asignd un ETR igual al 0 % y en el segundo, igual al 100 %.
Ademas, para evitar distorsiones en los resultados, se restringié la muestra a las
observaciones con tipos efectivos contenidos dentro del intervalo formado por

ambos extremos.

Para cubrir el primer objetivo, Gupta y Newberry, tras realizar un analisis
descriptivo, definieron un modelo de regresion lineal multiple que estimaron por
minimos cuadrados ordinarios, haciendo depender la tributacion efectiva de una
serie de indicadores econdmico-financieros que, a su juicio, identificaban algunas
de las caracteristicas mas importantes de las empresas. A continuacidén, se
describe el modelo propuesto por los autores.

ETRit = Bo+ S1*SIZEit + f2*LEVit + B3* CAPINT it + B4 * INVINTit +
+ B5*RDINTit + B6* ROAt

Donde:

e SIZE: Logaritmo natural del Activo Total, como indicador del
tamafio empresarial.
e LEV: Apalancamiento Financiero, medido como el cociente entre

las Deudas a Largo y el Pasivo Total.
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e CAPINT: Relacion entre el Activo Fijo y el Activo Total, como

medida de la Intensidad de Capital.
e INVINT: Cociente entre los Inventarios y el Activo Total.

e RDINT: Relacion entre los Gastos de 1+D y las Ventas Netas,
como indicador del compromiso de la empresa con la investigacion

y el desarrollo de nuevos procedimientos y productos.

e ROA: Cociente entre el Beneficio antes de Impuestos y el Activo

Total, como medida de la Rentabilidad de la empresa.

Las tablas 5.21 y 5.22 muestran los resultados numéricos de los analisis

realizados por Gupta y Newberry.
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Tabla 5.21. Estadisticos descriptivos calculados por Gupta y Newberry (1997).

1982-1985 1987-1990
ESTADISTICO ETR1 ETR2 ETR1 ETR2
Media 25,53 % 30,53 % 27,57 % 31,22 %
Desviacion tipica 18,51 % 30,46 % 18,90 % 29.35 %
Mediana 27,38 % 22.91 % 28,10 % 23,71 %
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Tabla 5.22. Resultados de las regresiones estimadas por Gupta y Newberry (1997).

1982-1985 1987-1990

VARIABLE ETR1 ETR2 ETR1 ETR2
SIZE 0,031 0,041 -0,035 -0,092
(2,91) (2,25)" (-3,18)" (-3,33)"

LEV -0,168 0,498 -0,146 -0,039

(-3,82) (6,73) (-4,58) (0,78)

CAPINT -0,363 -0,522 -0,152 -0,421
(-6,29)" (530" 41" (-4,36)"

INVINT 0,085 0,689 0,239 0,602
(1,17) (5,65 (3,13)” (5,02

RDINT 0,078 -0,683 0,091 0,192
(0,40) (2,09 (0,56) (0,75)

ROA 0,462 1,131 0,210 0,618
9,14 (13,28)" 4,62)” (8,70)"

R’ Ajustado 0,481 0,456 0,400 0,388

Los valores entre paréntesis corresponden al estadistico t.
Significativo al 5 %. ~ Significativo al 10 %.

En primer lugar, los autores observaron con sorpresa que los valores
medios del ETR2 superaban en ambos periodos a los del ETRI1. Dada la
inconsistencia tedrica de esta circunstancia, realizaron algunos andlisis de
sensibilidad concluyendo que se debia a una distorsion provocada por los valores

redefinidos (0 % y 100 %).

En cuanto a la regresion, todos los modelos estimados resultaron
significativos presentado un elevado R’ ajustado, cuya variacién pone de
manifiesto una disminucion de la capacidad explicativa de las variables tras la
reforma normativa. Respecto a las relaciones observadas, Gupta y Newberry

obtuvieron las siguientes conclusiones:
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La relaciéon entre tributacion y tamafio empresarial cambia de signo

con la reforma pasando de positiva a negativa.

El nivel de endeudamiento influye negativamente en el ETRI de
manera significativa en ambos periodos. Sin embargo, su relacion con
el ETR2 es de signo contrario, si bien tras la reforma no resulta

significativa.

La proporcion de Activo Fijo tiene una relacion inversa y significativa
con la carga fiscal efectiva en todos los periodos y con independencia

del indicador utilizado.

El volumen de inventarios, aunque con una de las estimaciones
contradictorias, presenta en las otras tres una relacion positiva y

significativa con el tipo impositivo.

Respecto a los efectos de la inversion en Investigacion y Desarrollo, no
se obtiene la constatacion suficiente como para inferir relacion alguna
con la tributacién. Sélo en el periodo anterior a la reforma y con el
ETR2 resulta significativo, mostrando una influencia negativa en la

presion fiscal.

La rentabilidad de la empresa juega un papel relevante en el impuesto
devengado, presentando una relacion positiva y significativa con la

tributacion efectiva tanto antes como después de la reforma.
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Con el fin de contrastar los resultados anteriores, los autores estimaron el

modelo por sectores de actividad obteniendo resultados similares a los anteriores.

Finalmente, con el objetivo de evaluar el impacto de la TRA’86, Gupta y
Newberry construyeron un segundo modelo afiadiendo al primero una variable
dicotomica (DTRAS86), cuyo valor era 0 para las observaciones anteriores a la
reforma y 1 para las posteriores. Aplicando este modelo sobre el panel completo
de datos de los ocho afios, constataron que el coeficiente de la variable dummy
era positivo y significativo, revelando que la reforma habia provocado un
incremento de la presion fiscal. Ademas, su interaccion con las distintas variables

del modelo puso de manifiesto los resultados siguientes:

e En relaciéon con el tamafio, el signo del coeficiente estimado era
positivo o negativo en funcion del ETR utilizado, por lo que no era

posible ninguna conclusion sobre sus efectos.

e Respecto al Apalancamiento Financiero, los resultados reafirmaban las

conclusiones obtenidas con el primer modelo.

e Las empresas con mayores inversiones en Activos Fijos soportaban
una presion fiscal superior tras la entrada en vigor de la reforma, lo
mismo que les sucedia a las compafiias que dedicaban un mayor
presupuesto a la investigacion y justo lo contrario que acontecia con

las empresas que presentaban inventarios mas abultados.
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e Finalmente, el coeficiente negativo y significativo que se obtenia en
relacion con la Rentabilidad indicaba que la TRA’86 habia favorecido

a las empresas con un mayor indice de productividad de sus activos.

Kim y Limpaphayom (1998)

El objetivo fundamental de este trabajo es contrastar si la relacion positiva
entre tamafio y presion fiscal derivada de los costes politicos observada en
diversos estudios realizados con datos de empresas americanas, se cumple en un
contexto de economias emergentes como son Hong Kong, Corea, Malasia
Taiwan y Tailandia. Ademas, Kim y Limpaphayom introducen variables
adicionales en el andlisis con el fin de obtener una mejor explicacion de las

variaciones en los tipos efectivos.

La investigacién abarca un horizonte temporal diferente en cada uno de
los paises, en funcion de la disponibilidad de datos ofrecida por la PACAP
Database de la Universidad de Rhode-Island. Asi, los periodos analizados son
1979-1992 para Hong Kong, 1980-1992 para Corea, 1977-1992 para Malasia y

1975-1992 para Taiwan y Tailandia.

Los autores seleccionan una muestra de datos contables de empresas no

financieras que cotizan en los mercados de capitales de cada pais. De los
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registros obtenidos, eliminan las empresas con tipos efectivos negativos debidos
a pérdidas operativas, las que presentan valores por encima de 2 —equivalente a
una presion fiscal superior al 200 %—, y las que obtienen un margen sobre ventas
negativo por debajo de -10. Ademads, en los datos utilizados para la regresion, se
suprimen las empresas cuyo Patrimonio Neto es negativo y aquéllas que

representan los cinco valores mas extremos de cada una de las variables.

La muestra definitiva para 1992 contiene datos de 372 compaiias para
Hong Kong, 601 para Corea, 361 para Malasia, 251 para Taiwan y 246 para
Tailandia. El tamafio muestral en los afios anteriores puede ser menor dado que,
como sefnalan Kim y Limpaphayom (1998, p. 51), “el nimero de compaiiias

catalogadas en estos mercados emergentes se ha ido incrementando con rapidez”.

Para medir la presion fiscal, los autores recurren a los indicadores
utilizados con anterioridad por Zimmerman (1983) —TAX1—, y Porcano (1986) —

TAX2-.

Tabla 5.23. Definiciones de 7IE Medio utilizadas por Kim y Limpaphayom (1998).

N: Impuesto sobre Beneficios
TAX1
D: Resultado Operativo
N: Impuesto Corriente sobre Beneficios (Gasto)
TAX2
D: Beneficio Contable antes de Impuestos + Partidas Extraordinarias
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En primer lugar, clasificando las compaiiias por quintiles en cada uno de
los afios, Kim y Limpaphayom realizan un andlisis descriptivo de los tipos
efectivos anuales por paises con ambos indicadores. Los resultados obtenidos
para la formulacion TAX1 indican que en Hong Kong, Corea y Malasia; las
compafiias mas grandes soportan los tipos efectivos menores a lo largo del
periodo estudiado. La relacion inversa entre tamafo y tributacion es mas débil en
Tailandia, mientras que las compafiias de Taiwan parecen responder a las

expectativas cumpliendo con la hipotesis de los costes politicos.

Sin embargo, los valores del indicador TAX2 muestran que en Hong Kong
y Taiwén, las compafiias mas grandes soportan una mayor presion fiscal. Las
empresas coreanas presentan un comportamiento antagdnico, mientras que los

resultados para Malasia y Tailandia no son concluyentes.

Asi pues, ambos indicadores coinciden en sefalar una relacion directa
entre tamano y tributacion efectiva en Taiwan e inversa en Corea, mientras que la

evidencia en los otros tres paises es contradictoria.

Con el fin de aislar esta relacion controlando el efecto de otras variables
sobre los tipos efectivos, los autores realizan una regresion multiple, estimando

el modelo siguiente para los dos indicadores definidos:

TAXj =« + B1* LNSIZE + B2* LEVERAGE j + #3* MKTBOOK j + 4 * PROFITS
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Donde:

tamafio de la empresa.

LNSIZE: Logaritmo natural de las Ventas como indicador del

e [LEVERAGE: Nivel de Endeudamiento calculado como el ratio de

las Deudas a Largo Plazo sobre el Activo Total.

e MKTBOOK: Cociente entre el valor de mercado de la compafiia

y su valor en libros como aproximacion a su crecimiento futuro.

e PROFITS: Mide el Margen obtenido por la empresa, dividiendo el

Beneficio Operativo entre las Ventas totales.

Las tablas 5.24 y 5.25 muestran los coeficientes obtenidos para cada una

de las variables en ambas regresiones.

Tabla 5.24. Resultados de las regresiones estimadas por Kim y Limpaphayom (1998) (1).

TAXI
VARIABLE Hong Kong Corea Malasia Taiwan Tailandia
LNSIZE -0,006™" -0,002" -0,0117 -0,005™" -0,012™
(0,001) (0,0004) (0,002) (0,001) (0,002)
LEVERAGE 0,001 0,012 0,032 0,005 0,002
(0,020) (0,006) (0,044) (0,009) (0,039)
MKTBOOK 0,001 0,002 0,0001 -0,0001 0,004
(0,001) (0,003) (0,001) (0,001) (0,001)
PROFITS 0,080 0,130 0,257 0,102 0,165™
(0,006) (0,008) (0,009) (0,073) (0,015)
R’ Ajustado 0,351 0,310 0,750 0,441 0,440

Los valores entre paréntesis corresponden al error tipico.

“ Significativo al 1 %. ™ Significativo al 5 %. * Significativo al 10 %.

155



La evolucion de la presion fiscal en las PYMEs

Tabla 5.25. Resultados de las regresiones estimadas por Kim y Limpaphayom (1998) (2).

TAX2
VARIABLE Hong Kong Corea Malasia Taiwan Tailandia
LNSIZE 0,006™ -0,011™ -0,001 -0,002 -0,029™
(0,003) (0,004) (0,005) (0,005) (0,011)
LEVERAGE 0,009 0,035 -0,061 -0,259™ -0,041
(0,062) (0,055) (0,101) (0,058) (0,119)
MKTBOOK 0,001 -0,044 0,002 -0,001 0,007
(0,002) (0,031) (0,004) (0,002) (0,006)
PROFITS 0,032 0,165™ -0,004 0,203™ 0,123"
(0,019) (0,084) (0,021) (0,049) (0,071)
R’ Ajustado 0,009 0,016 0,009 0,164 0,035

Los valores entre paréntesis corresponden al error tipico.
Significativo al 1 %.  Significativo al 5 %. ~ Significativo al 10 %.

Los coeficientes de las regresiones realizadas con la variable TAX1 ponen
de manifiesto un elevado nivel de homogeneidad entre los cinco paises
analizados. En todos los casos, se constata una relacion negativa y significativa
entre el tamafio de la compafia y su tributacion efectiva. Lo mismo, pero en
sentido contrario, sucede con el margen sobre ventas. Las variables LEVERAGE
y MKTBOOK so6lo resultan significativas en Corea y en Tailandia,
respectivamente; mostrando, en ambos casos, una influencia positiva en la
fiscalidad. Por tltimo, cabe sefialar la elevada capacidad explicativa del modelo,

en especial, para el caso de Malasia.

Las estimaciones para TAX2 muestran una mayor disparidad, al tiempo
que la bondad del ajuste del modelo disminuye de forma espectacular. La
relacion entre tamafio y tributacion carece de significacion en dos de los cinco

paises, Malasia y Taiwan, y en los otros tres presenta signos contradictorios,

156



Seccion primera: Marco tedrico

positivo en Hong Kong y negativo en Corea y Tailandia. Los coeficientes de
PROFITS son positivos y significativos, con distinto grado de confianza, para
todos los paises excepto Malasia; mientras que el efecto de la deuda so6lo es
significativo en Taiwan, con una influencia de caracter inverso en el tipo
efectivo. MKTBOOK, por su parte, no tiene efectos relevantes sobre la presion

fiscal en ningun caso.

Asi pues, en contraste con la evidencia americana, Kim y Limpaphayom
rechazan el cumplimiento de la hipotesis de los costes politicos en las economias
emergentes de los paises de la cuenca del Pacifico, si bien en el caso de las
compafiias cotizadas en la bolsa de Hong Kong, los resultados son

contradictorios.

Esta conclusion, segun los autores, se justifica con los fundamentos de la
propia hipdtesis que otorga al sector publico un elevado grado de sofisticacion y
un poder econdmico superior al de las grandes corporaciones del sector privado.
Semejante situacion, logica en los paises altamente industrializados, no es tan
evidente en las economias emergentes de fuerte crecimiento. En este sentido, el
mayor desarrollo econdmico de Hong Kong podria explicar la contradiccion en

sus resultados.
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Derashid y Zhang (2003)

El objetivo de este trabajo es obtener evidencia del impacto en los tipos
impositivos efectivos de la politica industrial aplicada en Malasia durante la
década de los noventa, orientada a potenciar los sectores manufacturero y
turistico mediante el establecimiento de diversos beneficios fiscales. Para ello,

los autores tratan de responder a las siguientes dos cuestiones:

a) (Estos incentivos han permitido a las empresas que realizan dichas

actividades reducir su factura tributaria?

b) ¢Disfrutan las grandes corporaciones de tipos efectivos menores que

las empresas pequefas?

La investigacion se completa con un analisis de las relaciones entre los

tipos efectivos y diversas variables de indole econdmico-financiera.

El ambito de aplicacion del trabajo son las compaiias malayas que cotizan
en la bolsa de Kuala Lumpur y el horizonte temporal el periodo comprendido

entre 1990 y 1999.

Para evaluar la presion fiscal soportada, Derashid y Zhang recurren a
cinco indicadores diferentes que habian sido utilizados por otros autores en

investigaciones previas, cuyas definiciones se presentan en la tabla 5.26.

158



Seccion primera: Marco tedrico

Tabla 5.26. Definiciones de 7/E Medio utilizadas por Derashid y Zhang (2003).

ETR1 N:  Gasto por Impuestos — Gasto por Impuestos Diferidos
(Variacion Zimmerman, 1983) |D:  Cash-Flow Operativo
ETR2 N:  Gasto por Impuestos — Gasto por Impuestos Diferidos
(Variacion Porcano, 1986) D: Beneficio antes de Intereses e Impuestos
ETR3 N:  Gasto por Impuestos
(Variacion Porcano, 1986) D: Beneficio antes de Intereses e Impuestos
ETRA4 N:  Gasto por Impuestos

. Beneficio antes de Impuestos — (Gasto por Impuestos

k M 1982 : e . o .
(Stickney y McGee, 1982) b: Diferidos / Tipo Impositivo Nominal)
ETR5 N:  Gasto por Impuestos — Gasto por Impuestos Diferidos
. _ Beneficio antes de Impuestos — (Cambios en Impuestos

(Shevlin, 1987) b: Diferidos / Tipo Impositivo Nominal)

Los autores realizan una seleccion manual de los datos financieros
publicados por las empresas en el periodo 1990-1999, eliminando las compaiias
con Pérdidas Netas de Explotacion, aquéllas con tipos efectivos negativos o
superiores a la unidad y, en cada caso, las que carecen de algin dato necesario
para el calculo del ETR correspondiente. La muestra definitiva contiene 1.955
observaciones para el ETR1, 2.072 para el ETR2, 2.101 para el ETR3, 1.963 para

el ETR4 y 1.971 para el ETRS.

Como base del estudio, Derashid y Zhang proponen el siguiente modelo

de regresion, que estiman para las cinco definiciones de ETR:

ETR = a + b1 * (sector effects) + b2 * (In assets) + b3 * (leverage) + b4+ * (capital intensity) +
+ bs * (inventory intensity) + bs * (ROA) + b7 * (MktBook) + bs * (Gequity) + b * (year effects)

159



La evolucion de la presion fiscal en las PYMEs

160

Donde:

SECTOR EFFECTS: Variable dummy que indica cada uno de los

11 sectores representados en la muestra.

LN ASSETS: Introduce el efecto tamafio como logaritmo natural

del Activo Total.

LEVERAGE: Cociente entre la Deuda Total y el Total Activo.

CAPITAL INTENSITY: Proporcion del Activo Fijo (edificios,

instalaciones y maquinaria) sobre el Activo Total.

INVENTORY INTENSITY: Cociente entre las Existencias y el

Activo Total.

ROA: Rentabilidad Economica de la empresa obtenida dividiendo

el Beneficio antes de Impuestos entre el Activo Total.

MKTBOOK: Medida de las oportunidades de inversion como
cociente entre el valor de mercado de las acciones y su valor en

libros.

GEQUITY: Porcentaje de participacion del Estado en el Capital de

la compaiiia.

YEAR EFFECTS: Variable dummy que introduce la temporalidad

en el modelo (1990-1999).
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Inicialmente, los autores realizan un andlisis descriptivo de todas las
variables para los cinco subconjuntos de la muestra seleccionados. La tabla 5.27
presenta los valores de la media y la mediana obtenidos para las distintas

definiciones de ETR.

Tabla 5.27. Resultados analisis descriptivo ETRs obtenidos por Derashid y Zhang (2003).

Concepto ETR1 ETR2 ETR3 ETR4 ETRS
Media 27,1 % 25,0 % 24,3 % 29,5 % 30,1 %
Mediana 26,5 % 25,8 % 252 % 29,0 % 30,0 %

Los resultados de la regresion, presentados en la tabla 5.28, sugieren que
la actividad de la empresa, en general, tiene una influencia significativa en su
tributacion efectiva. Ademas, en los casos de las compaiiias que operan en los
sectores manufacturero y hostelero, los coeficientes indican que estan sometidas
a una presion fiscal inferior a la soportada por las corporaciones de otras ramas
de actividad, lo que responde afirmativamente a la primera de las preguntas

planteadas por los autores.

En cuanto a la segunda, la relacion entre tamafio y E7R es significativa en
tres de los cinco casos y en todos ellos, de caracter inverso; por lo que la
contestacion es también afirmativa. Ademas, estos resultados son consistentes

con los obtenidos un lustro antes por Kim y Limpaphayon (1998).
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Tabla 5.28. Resultados de las regresiones estimadas por Derashid y Zhang (2003).

Independent variable ETRI | ETR2 | ETR3 | ETR4 | ETR5

Size effects
Ln assets 1351 | -4893" | -3875" | -0254 | -1,620°

Sector effects
Consumer -4,230™ 0,458 -0,574 -2,437" -1,988"
Manufacturing -6,772"" -3,829™ -5,263™ -5,113™ -4,985™"
Mining 0,149 -0,075 -0,940 -1,642° -1,606°
Finance -1,742" -3,040™ -3,220™ -0,850 -0,927
Construction 0,517 0,389 -0,697 -3,178™ -2,303™
Trading -2,379" 0,138 -1,272 -2,525™ -1,487
Hotel -2,528" -2,387" -2,549* -3,683™ -3,810™
Plantations -3,378" -1,445 -1,737° -3,768" -4,241™

Other effects

Leverage -0,154 -3,481" -4,525™ -0,756 -2,12

Capital intensity -6,730"" -1,646" -2,545™ -3,595™" -2.841™
Inventory intensity -1,546 -0,865 -1,535 0,342 0,532
ROA 0,318 -1,977" -1,840" -8,298"™ -9,733™
MktBook 1,292 3,744 3,621 3,347 3,660™
Gequity -1,127 0,110 0,713 -0,715 -0,843

Year effects
1990 10,882 10,304 11,940™ 12,624 11,511™
1991 10,645™ 10,575™ 11,927 11,259™ 11,123™
1992 10,444 9,176™ 10,392 11,084 10,726
1993 9,593 9,219"" 10,374™ 10,664 10,733™
1994 8,730™" 7,782 9,239™" 9,818™ 9,144™
1995 9,681 8,841 9,915™ 9,328 9,249™
1996 9,302 8,435 9,227 8,918 9,009
1997 8,870 8,294 9,494 0,828 9,285™
1998 9,633 8,551 9,305™ 10,859 11,024™

R’ Ajustado 0,143 0,131 0,146 0,158 0,161

™" Significativo al 1 %. ™" Significativo al 5 %. " Significativo al 10 %.

Respecto al resto de las variables del modelo, Derashid y Zhang alcanzan

las conclusiones siguientes:

e L[LEVERAGE: Existe evidencia de una relacion inversa con dos de las

definiciones de ETR, sin embargo, los resultados no son concluyentes.
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CAPITAL INTENSITY: Los coeficientes indican, sin fisuras, que las
empresas con mayores inversiones en Activo Fijo estdn sometidas a

una presion fiscal inferior.

ROA: Los valores negativos y estadisticamente significativos en cuatro
de los cinco casos indican que las empresas mas rentables soportan una
tributacion efectiva menor. Aunque estos resultados contradicen los de
investigaciones previas, son consistentes con la politica industrial
malaya que otorga compensaciones fiscales a las compafias mas

eficientes.

MKTBOOK: El signo positivo de los cuatro coeficientes significativos
indica que las empresas con un ratio mayor estan sometidas a una

presion fiscal mas elevada.

INVENTORY INTENSITY y GEQUITY: Los efectos de estas dos
variables no resultan significativamente distintos de cero en ninguna de
las regresiones estimadas, por lo que carecen de influencia sobre la

tributacion efectiva de la compaiiia.

YEAR EFFECT: En todos los casos, los coeficientes de esta variable
son positivos y estadisticamente significativos, lo que denota una

influencia directa sobre el tipo efectivo que debe ser considerada.
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1. Objetivos.

La realizacion de este trabajo persigue, como ya se ha comentado, dos

objetivos fundamentales:

1. Analizar la incidencia en la tributacion empresarial de la reforma de la
imposicion societaria aprobada en 1995, y mas concretamente, los
efectos que sobre la presion fiscal de las compafiias més pequefias ha
tenido la inclusion de un régimen especial de incentivos fiscales para

empresas de reducida dimension.

2. Estudiar la influencia de una serie de variables econdmico-financieras
sobre la tributacion efectiva soportada por las PYMEs de la

Comunidad Valenciana, antes y después de la reforma fiscal.

Para la consecucion de estos fines, se realizaran diversos analisis
empiricos sobre una muestra de datos financieros de empresas de la Comunidad
Valenciana para el periodo comprendido entre los afos 1992 y 1999, ambos

incluidos.

Dado que el objetivo es analizar la evolucion en el tiempo de la presion
fiscal soportada por un determinado tipo de empresas, las consideradas de

reducida dimension tras la reforma tributaria, para la seleccion de los datos y con

169



La evolucion de la presion fiscal en las PYMEs

el fin de obtener un conjunto homogéneo de empresas que permita realizar un
analisis comparativo, se extendera el requisito previsto en el articulo 122 de la

Ley 43/1995 a los afios anteriores a la entrada en vigor de dicha norma.

En los apartados siguientes, se realiza una explicacion detallada del
proceso de seleccion y de las caracteristicas de los datos, de las variables
utilizadas, de la metodologia aplicada en los diferentes estudios realizados, de los
resultados obtenidos y de las conclusiones mas importantes derivadas de la

interpretacion de los mismos.

2. Seleccion de los datos.

El punto de partida de la investigacién empirica ha sido la confeccion de
una base con datos empresariales cuyos registros cumplieran las especificaciones

exigidas por los objetivos del trabajo.

Los requisitos basicos de la muestra hacian referencia a la personalidad
juridica, entidades mercantiles que fueran sujetos pasivos del Impuesto sobre
Sociedades; al &mbito geografico, la Comunidad Valenciana; y al tamaio de la
compafiia, empresas que cumplieran los criterios establecidos en el Capitulo XII
del Titulo VIII de la Ley 43/1995 para ser consideradas de reducida dimension,
es decir, aquéllas cuya cifra de negocios en el periodo impositivo inmediato

anterior hubiese sido inferior a 250 millones de pesetas.
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Como fuente de datos, se ha recurrido a la base de informacion financiera
SABE distribuida en Espafa por la empresa INFORMA, S.A., que contiene datos

cualitativos y cuantitativos de 192.233 empresas espafiolas desde 1991".

Tabla 6.1. Contenido SABE: Disco 30 — Actualizacion Abril 2001.

Afio N° de Cuentas Anuales ] N° de empresas
No consolidadas Consolidadas Total
1999 169.520 663 170.183 169.589
1998 185.283 828 186.111 185.230
1997 157.089 795 157.884 157.000
1996 139.379 737 140.116 139.316
1995 112.171 679 112.850 112.125
1994 90.628 550 91.178 90.606
1993 70.034 237 70.271 70.031
1992 39.250 8 39.258 39.238
Totales 192.212 1.197 193.409 192.233

* 7 . ~ . .
La columna “Total” presenta el nimero de cuentas o empresas incluyendo todos los afios disponibles.

La seleccion realizada atendiendo a las dos primeras condiciones dio
como resultado un conjunto de 24.332 sociedades domiciliadas en la Comunidad
Valenciana que presentaban datos, al menos, para alguno de los afios
comprendidos en el periodo 1991-1999. Aunque el primer afio a estudiar es 1992,
la necesidad de conocer la Cifra de Negocios del afo anterior para discriminar
entre las empresas de reducida dimension y las que no lo son, ha requerido que la

muestra inicial incluyera los datos relativos a 1991.

1 Los datos de 1991 estan incluidos en las Cuentas Anuales de 1992.
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La distribucion de las compaiiias clasificadas atendiendo a su Cifra de

Ventas puede verse, por provincias, en la tabla 6.2.

Tabla 6.2. Sociedades SABE Comunidad Valenciana por provincias y Cifra de Ventas.

Provincia Ventas en millones de pesetas Total
<50 502100 | 1002500 | 500 a1.000 | >1.000
Alicante 544 2.193 4.805 941 519 9.002
Castellon 149 579 1414 293 326 2.761
Valencia 782 3.041 6.411 1.317 1.018 12.569
Total 1.475 5.813 12.630 2.551 1.863 24.332

A continuacioén, se realizaron dos procesos de depuracidon sucesivos para
cada afio. En primer lugar, se eliminaron las empresas que no contenian datos
para ese periodo y en segundo, de acuerdo con la Cifra de Negocios del ejercicio
anterior, se excluyeron aquellas compaiiias que no cumplian ese afo el requisito

para ser consideradas de reducida dimension.

Con las observaciones disponibles para las sociedades resultantes se
confecciono la base de datos que sirvio de punto de partida para la realizacion del

trabajo.

La tabla 6.3 presenta la composicion anual de la misma distinguiendo

entre los datos correspondientes a empresas “normales” y de reducida dimension.
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Tabla 6.3. Distribucion de la base de datos inicial por afios.

Afio Sociedades Sociedades S?ciedades
con datos “normales” | Reducida Dimension

1992 4.192 877 3.315
1993 8.467 1.902 6.565
1994 11.194 2.923 8.271
1995 13.330 3.928 9.402
1996 17.439 4.723 12.716
1997 19.657 5.497 14.160
1998 22.533 5.368 17.165
1999 22.327 6.470 15.857
Total 119.139 31.688 87.451

La muestra resultante, con un total de 87.451 observaciones para el

conjunto de los ocho afios, se depurd, afio a ano, eliminando los registros que no

eran validos atendiendo a los siguientes criterios:

Empresas que no presentaban alguno de los datos necesarios para la

realizacion de los estudios previstos.

Empresas que exhibian algn valor en la ribrica “Otros impuestos” —
La mayor parte de los casos estaban incluidos en los primeros afios y
en muchos de ellos, la casilla correspondiente al Impuesto sobre
Beneficios no contenia cifra alguna. Esta circunstancia unida a que el
contenido reservado a este aparatado por la normativa contable hace
poco probable su utilizacion por parte de las PYMEs, nos ha llevado a
pensar que estos valores podrian hacer referencia al Impuesto sobre

Beneficios y deberse a un error en la presentacion o en la introduccion
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de los datos contables. Por esta razon, con el fin de evitar distorsiones
o arbitrariedades en su reubicacion, se ha optado por eliminar dichos

registros.

Empresas que en ese afio no tenian actividad — Su Cifra de Ventas era

CCro0.

Empresas con Fondos Propios negativos — La particularidad de la
situacion econdmica de estas entidades condiciona cualquier
interpretacion de sus datos, provocando graves distorsiones en los
resultados. Este criterio ha sido aplicado por Kim y Limpaphayom

(1998) y Rego (2002), entre otros.

Empresas con Beneficio antes de Impuestos o EBITDA igual a cero —
La condicion de divisor de estas magnitudes en las dos formulaciones
del TIE obliga a la supresion de estas compafiias por cuestiones de
indole matematica. Collins y Shackelford (1995) y Rego (2002),

aunque con diferentes denominadores, optaron por idéntica solucion.

Empresas con Beneficio antes de Impuestos o EBITDA menor que
cero — Esta eliminacion se debe a la incoherencia del signo del 7/E
resultante, ya que ante un Gasto por Impuesto positivo indicaria una
presion fiscal negativa, mientras que el registro de un Crédito

Impositivo sefialaria una tributacion efectiva positiva. Este mismo
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razonamiento puede verse en Stickney y McGee (1982), Zimmerman
(1983), Porcano (1986), Wilkie y Limberg (1993), Collins y
Shackelford (1995), Gupta y Newberry (1997), Kim y Limpaphayom
(1998) y Derashid y Zhang (2003), por citar algunos de los mas

relevantes.

e Empresas cuyo 7/E] excedia del intervalo [-1,+1] — Es un criterio de
logica tributaria que ha sido utilizado, aunque con distintos limites, por
Stickney y McGee (1982), Omer et al. (1991), Gupta y Newberry
(1997), Kim y Limpaphayom (1998), Derashid y Zhang (2003) y

Plesko (2003), entre otros.

Con estas eliminaciones, el tamafio muestral se redujo hasta las 60.899

observaciones.

A partir de estos datos, la muestra fue sometida a un ultimo proceso de
depuracion para excluir los valores extremos de las variables que iban a ser
utilizadas en el estudio empirico, con el fin evitar la influencia excesiva de
ciertas observaciones que podrian enmascarar los resultados de los tests
estadisticos a desarrollar mas adelante. Para cllo, se consideraron extremos los

valores que sobrepasaban el intervalo [pu—2o,ut+2c], criterio estadistico
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ampliamente aceptado por la comunidad investigadora y utilizado, aunque con

limites diferentes, por Lopez et al. (1998) y Buijink et al. (2002), entre otros.

Tras todos estos procesos de depuracidn, la base de datos contaba con un
total de 40.144 observaciones para el periodo de ocho afios. La evolucion de la
muestra siguiendo las eliminaciones realizadas en cada uno de los pasos se

presenta en la tabla 6.4.

Tabla 6.4. Evolucion de la muestra con los procesos de depuracion aplicados.

Muestra Eliminadas Muestra Eliminadas Muestra
Afo Reducidas Proceso 1 Intermedia Proceso 2 Definitiva
1992 3.315 1.108 2.207 876 1.331
1993 6.565 2.647 3.918 1.494 2.424
1994 8.271 2.656 5.615 1.995 3.620
1995 9.402 3.004 6.398 2.289 4.109
1996 12.716 4172 8.544 2.993 5.551
1997 14.160 4.192 9.968 3.407 6.561
1998 17.165 4.759 12.406 4.114 8.292
1999 15.857 4.014 11.843 3.587 8.256
Totales 87.451 26.552 60.899 20.755 40.144

Dado que el trabajo tiene como objetivo analizar los efectos de un cambio
normativo cuya entrada en vigor se produjo en 1996, dividiremos la muestra en
dos subconjuntos:

e Periodo 1 (1992-1995), datos anteriores a la reforma fiscal.

e Periodo 2 (1996-1999), afios posteriores a la entrada en vigor de la

nueva Ley.
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La tabla 6.5 detalla la distribucion provincial de la muestra definitiva para

cada uno de los dos periodos.

Tabla 6.5. Distribucion de la muestra por periodos y provincias.

Provincia
Periodo Total %
Alicante Castellon Valencia
1 4.477 1.203 5.804 11.484 28.61 %
2 10.799 3.173 14.688 28.660 71,39 %
Total 15.276 4.376 20.492 40.144 100,00 %

La menor densidad de datos en el Periodo 1 se debe a la laxitud de los
poderes publicos en la aplicacion, durante los primeros afos de vigencia, de las
sanciones previstas por incumplimiento de la obligacion de deposito de las
Cuentas Anuales en los Registros Mercantiles contemplada en la Ley de

Sociedades Andnimas.

3. Definicion de las variables.

Una vez elaborada la muestra, el siguiente paso es la seleccion de las
variables que puedan proporcionar evidencia empirica en relacion con los
objetivos del trabajo. En este proceso se ha tratado de conjugar la experiencia
aportada por otros autores con los indicadores que, a nuestro juicio, podian

influir en la tributacién efectiva de las empresas, bien por la propia

177



La evolucion de la presion fiscal en las PYMEs

caracterizacion del colectivo analizado, bien por su relaciéon con las medidas

fiscales introducidas por la reforma.

En este sentido, dado que el objetivo basico del trabajo es evaluar y
caracterizar la presion fiscal soportada por las PYMESs, sus indicadores se
perfilan, lI6gicamente, como las variables principales alrededor de las que pivota

todo el estudio empirico.

Para el analisis de las relaciones de dependencia que puedan explicar su
cuantia y evolucion, se ha considerado la repercusion tanto de aspectos de indole
cualitativa como cuantitativa. La influencia de los primeros viene explicada,
fundamentalmente, por el tamafio y el tipo de actividad que desarrolla la
compafiia, mientras que respecto a los segundos, se ha tratado de contemplar la
empresa en su totalidad introduciendo indicadores de su estructura econémico-

financiera y de su rentabilidad.

Los atributos estudiados y las variables seleccionadas para representar a

cada uno de ellos son los siguientes:

e Presion fiscal

* Tipo Impositivo Efectivo Medio (dos definiciones alternativas).

e Intervalo temporal

=  Afio
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= Periodo

Situacidon econdmica

» Tasa de variacion anual del PIB espafiol.

Localizacién geografica

=  Provincia

Actividad econdmica

= Sector

Tamano

» Logaritmo natural del Activo Total

Estructura Econdmica

» Intensidad de Capital
Estructura Financiera

» Apalancamiento Financiero
Gestion Financiera

= Coste medio de la Deuda
Rendimiento

= Rentabilidad Econémica

= Rentabilidad Financiera

=  Resultado Extraordinario
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A continuacion realizaremos una descripcion de cada una de las variables
anteriores, detallando las razones que justifican su inclusion en el estudio, asi

como el papel que se espera desempefien en los resultados.

3.1. Presion fiscal: Tipo Impositivo Efectivo Medio (TIE).

El TIE Medio es el indicador mas utilizado para medir, a posteriori, la
presion fiscal soportada por las empresas. De acuerdo con lo expuesto en el
apartado 3 del capitulo IV, donde también figuran los argumentos que justifican
esta decision, en este trabajo utilizaremos dos formulaciones alternativas para

esta variable a las que denominaremos 7/E1 y TIE2.

Gasto por Impuesto sobre Beneficios
Resultado antes de Impuestos

TIE] =

Gasto por Impuestosobre Beneficios
EBITDA

TIE? =

En principio, aunque atendiendo a los objetivos de la reforma cabria
esperar que ambos indicadores presenten valores inferiores para el segundo
periodo analizado, debemos recordar que la mayor parte de los supuestos

incentivos fiscales recogidos en el Capitulo XII del Titulo VIII de la Ley 43/1995
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son amortizaciones aceleradas y, por tanto, Unicamente representan un

diferimiento en el pago del impuesto.

Ademads, tampoco se debe olvidar que la reduccion del plazo de
amortizacion de los bienes de inmovilizado era una posibilidad que, si bien con
cardcter coyuntural, ya venia siendo contemplada por el legislador con
anterioridad a la reforma. De hecho, la preocupante desaceleracion econémica
sufrida en Espana durante los dos primeros afios del periodo analizado llevé a la
aprobacion del Real Decreto Ley 3/1993 y del Real Decreto Ley 7/1994 en los
que, como medida incentivadora de la actividad y con determinados requisitos, se
permitia acelerar la amortizacion de los elementos de Activo Fijo nuevos puestos

a disposicidn del sujeto pasivo en los ejercicios 1993, 1994 y 1995.

No obstante, la entrada en vigor de la Ley 13/1996 que establece un tipo
impositivo reducido del 30 % para los primeros 15 millones de pesetas de base
imponible, deberia provocar una reduccion de la presion fiscal soportada en los

afnos 1997 y siguientes.

Sin embargo, este efecto podria verse compensado por la desaparicion, a
partir de 1997, de la deduccion por inversiones en activos fijos nuevos y por la
sustitucion, en 1999, de la exencidn por reinversion de los beneficios obtenidos
en la venta de inmovilizado por un régimen de imputacion diferida basado en la

amortizacion acelerada del bien en que se materializa la reinversion.
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Por todo lo anterior, a priori, no esperamos que la reforma fiscal provoque
un cambio significativo en el 7/E1 del afio 1996. Sin embargo, para los ejercicios
1997 y 1998, la aplicacion del tipo reducido deberia tener un impacto mayor que
la supresion de la deduccion por inversiones generando una disminucion en la

tributacion efectiva.

El valor del TIEI en el ano 1999 dependera de la repercusion del cambio
de tratamiento de las plusvalias de inmovilizado aunque, en todo caso, deberia

ser mas elevado que el de los dos ejercicios anteriores.

En consecuencia, la moderacion de la presion fiscal esperada a partir del
ano 1997 deberia traducirse en un tipo efectivo medio menor para el periodo

posterior a la reforma.

En cuanto al 77E2, al tomar como referencia el EBITDA, magnitud previa
al registro de intereses y amortizaciones, los efectos de la reforma son dificiles de

prever.

Aunque, en general, no estd condicionada a la imputacion en la Cuenta de
Pérdidas y Ganancias; la posibilidad de amortizar aceleradamente deberia
incrementar la diferencia entre el EBITDA y el resultado que sirve como base

para el calculo del impuesto devengado, ya que la practica contable del colectivo
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analizado tiende a evitar la aparicién de diferencias temporales trasladando a la

Contabilidad los criterios fiscales de amortizacion.

Asi pues, la entrada en vigor de la reforma tributaria podria llevar a una

disminucion del 77E2 en el segundo periodo.

Sin embargo, esta circunstancia ha coincidido con una notable caida de los
tipos de interés que, a su vez, ha provocado una reduccién en la cuantia de los
costes financieros soportados por las empresas, lo que podria contrarrestar el

efecto de las amortizaciones incrementando los valores del indicador.

En consecuencia, el comportamiento del 7/E2 en los afos posteriores a la
reforma fiscal dependera no sélo del propio cambio normativo, sino también del
grado de aplicacion del método del efecto impositivo en lo relativo a los criterios
de amortizacion y del impacto que la reduccion del precio del dinero haya tenido

sobre las cuentas de resultados de las empresas.

A nivel comparativo, dado que ambos indicadores comparten numerador y
que el denominador del 7T/E2 deberia, en buena logica econdmica, ser muy
superior al del T/E; esperamos una notable diferencia entre ambas variables con

valores muy superiores para el TIE].
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3.2. Intervalo temporal: Ao (ANO) y Periodo (PER).

El principal objetivo de este trabajo es, como su propio titulo indica,
analizar la evolucién de la presion fiscal. Por tanto, estamos ante un estudio de
caracter dinamico cuya dimension temporal resulta fundamental para los
resultados. Asi pues, sera necesario precisar las variables que puedan recoger esa

temporalidad.

Dado que como detallaremos mas adelante, vamos a realizar pruebas
estadisticas de diversos tipos y con finalidades distintas, utilizaremos dos
variables diferentes para introducir el efecto temporal en el estudio. Cuando se
desee contrastar la evolucion anual introduciremos la variable ANO, que tomara
valores de 1992 a 1999, 1y si el objetivo es observar las diferencias de
comportamiento entre los dos intervalos en que se ha dividido la muestra, la
variable elegida serd PER. Esta tltima tomard el valor 1 para el intervalo anterior

a la reforma y el valor 2 para el posterior.

3.3. Situaciéon econémica: Tasa de variacién del PIB (PIB).

La comparacién de la evolucion anual de los tipos efectivos con la tasa de
variacion del Producto Interior Bruto puede ofrecer informacion relevante para la
comprension de las politicas empresariales que subyacen en el comportamiento

de los indicadores de la situacién econdmico-financiera de la compaiiia.
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Aunque el caracter incentivador de la actividad inherente a las politicas
tributarias se pone de manifiesto, especialmente, en los momentos depresivos de
la economia; la vision de un horizonte econdmico favorable es imprescindible

para la adopcion de politicas expansivas por parte de las empresas.

En consecuencia, las principales inversiones se produciran,
probablemente, en la recta final del ciclo bajista y en el inicio de la fase de

recuperacion, afectando a los tipos efectivos de ambos periodos.

No obstante, el caracter estructural de muchos de los incentivos fiscales
puede hacer que situaciones de crecimiento empresarial sostenido permitan una

disminucion superior de la tributacion efectiva en las épocas de expansion.

Todas estas circunstancias, junto con la falta de antecedentes en los
trabajos revisados, complican extraordinariamente la interpretacion aprioristica
del sentido de la relacion entre las tasas de variacion del PIB y la presion fiscal

soportada por las empresas.

Por esta razon, en la primera parte del estudio empirico, incluiremos un
analisis grafico comparativo entre la evolucion del PIB, tanto espafiol como de la

Comunidad Valenciana, y los dos indicadores del T/E.
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3.4. Localizacién geografica: Provincia (PROV).

La localizaciéon geografica y, en particular, las implicaciones fiscales que
conlleva, es uno de los factores determinantes en la definicion de muchas de las
estrategias empresariales a nivel internacional. De hecho, los incentivos fiscales
localizados suelen ser un reclamo ampliamente utilizado por las distintas
administraciones publicas para atraer inversiones privadas, en ocasiones,

vulnerando abiertamente las leyes de la competencia.

En este sentido, hace poco mas de un afo, el pasado 12 de julio de 2002,
la Comision Europea declar6 ilegales las ayudas concedidas a determinadas
empresas por las administraciones del Pais Vasco y Navarra conocidas como
vacaciones fiscales, que en su dia provocaron airadas protestas de las
Comunidades vecinas, especialmente de La Rioja, por la fuga de empresas hacia

estos territorios.

En el ambito geografico de nuestro trabajo, no se dan estas circunstancias.
Sin embargo, los datos macroeconomicos del Instituto Valenciano de Estadistica
muestran considerables diferencias en la composicion provincial del tejido
empresarial de nuestra Comunidad. Esta disparidad puede provocar variaciones
en la presion fiscal media soportada en cada provincia en funcién del peso
especifico de determinadas industrias, ya que no todas las ramas de actividad

sufren por igual las consecuencias de un empeoramiento de la situacion
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economica y tampoco el impacto de ciertas deducciones es el mismo en todos los

sectores.

Por esta razon, consideramos interesante conocer los efectos que sobre la
presion fiscal media tiene la concentracion zonal de determinadas industrias,
como sucede con la ceramica y la quimica en Castellon, el mueble y el textil en

Valencia o el juguete y el calzado en Alicante.

Sin embargo, la clasificacion establecida por el CNAE 93 incluye todas
estas actividades en el mismo epigrafe, “Industrias manufactureras”, lo que
impide utilizar esta variable para evaluar dichos efectos. Ademds, como sefiala
Spooner (1986), otro de los problemas de las clasificaciones sectoriales en este
tipo de trabajos radica en la diversificacion de actividades de muchas compafiias

que puede distorsionar los resultados obtenidos.

En consecuencia, aunque no concurren peculiaridades normativas que lo
sustenten, pensamos que la introducciéon en el estudio de una variable que
permita calcular la tributacién efectiva por provincias y evaluar si, en caso de

existir, estas diferencias son significativas, resulta plenamente justificada.

La variable PROV tomard el valor 1 para las empresas de la provincia de
Alicante, el valor 2 para las ubicadas en Castellon y el valor 3 para las

domiciliadas en Valencia.
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3.5. Actividad Econémica: Sector (SEC).

El sector en el que se desarrolla la actividad de la empresa es otra de las
variables cualitativas que suele incluirse en la mayoria de las investigaciones

economicas.

En el caso de los estudios sobre presion fiscal, ademas, puede llegar a ser
una variable muy significativa dado que, con frecuencia, los legisladores
contemplan tratamientos diferenciados para algunos sectores o para determinadas
inversiones que, como las realizadas en Investigacion y Desarrollo, pueden ser

mas habituales en unas ramas de actividad que en otras.

Zimmerman (1983), Porcano (1986), Gupta y Newberry (1992), Omer et
al. (1993), Fernandez Rodriguez (2001) y Derashid y Zhang (2003) han

contemplado el efecto sector en sus investigaciones.

La agrupacion de las observaciones por sectores se ha realizado de
acuerdo con la Clasificacion Nacional de Actividades Econdmicas (CNAE) del
afno 1993 a nivel del primer digito de control. No obstante, dado que el nimero
de agrupaciones establecidas por el CNAE resulta, en nuestra opinidn, excesivo;
hemos procedido a una reagrupacion de aquellas actividades que, de acuerdo con

los objetivos del trabajo, podian presentar similitudes.
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Finalmente, la variable distingue entre nueve actividades mas una

categoria adicional que incluye las observaciones sin informacion relativa al

sector.

La tabla 6.6 presenta el resultado de la agrupacion, el peso especifico de

cada grupo sobre el total de la muestra y los porcentajes validos una vez excluida

la categoria “sin codigo”.

Tabla 6.6. Distribuciéon de la muestra por sectores de actividad econémica.

Grupo Actividad Empresas % % Valido
1 Agricultura, pesca, ganaderia, caza y selvicultura 379 0,9 1,0
2 Industrias extractivas, energia eléctrica, gas y agua 281 0,7 0,7
3 Industrias manufactureras 14.841 37,0 38,0
4 Construccion 5.007 12,5 12,8
5 Comercio y reparacion de vehiculos 13.396 33,4 34,3
6 Hosteleria 528 1,3 1,4
7 Transporte, almacenamiento y comunicaciones 1.825 4,5 4,7
8 Actividades inmobiliarias, alquiler y servicios 2.607 6,5 6,7
9 Educacion y salud 172 0,4 0,4

Total Valido 39.036 97,2 100,0
- Sin cédigo 1.108 2,8
Total Muestra 40.144 100,0

Los datos anteriores muestran la preponderancia de los sectores

“Industrias manufactureras” y “Comercio y reparaciéon de vehiculos” en la

economia de la Comunidad Valenciana, asi como su alto grado de atomizacion.

Entre estas dos agrupaciones suman mas de dos tercios de las empresas

estudiadas.
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3.6. Tamaio: Logaritmo natural del Activo Total (LAT).

El tamafio es una de las variables mas utilizadas en las investigaciones
sobre temas empresariales. Su inclusion en el estudio es casi obligada con
independencia de los objetivos finales perseguidos. La razon fundamental es que,
en el campo de los negocios, la dimension de la compaiiia suele determinar su
posicion en el mercado de manera que, aunque la cuestion analizada no esté
directamente relacionada con este atributo, un tamafio proporcionalmente mayor
confiere una capacidad de negociacion superior y, por tanto, una posicion

dominante sobre otros agentes econdmicos.

Por otro lado, en el area de estudio de la tributacion efectiva en particular,
numerosos investigadores han obtenido evidencia de la hipotesis de los costes
politicos y sus efectos sobre la relaciéon tamafio—presion fiscal. Aunque Espaiia
podria responder al perfil economico en el que dicha hipdtesis parece cumplirse,
pais industrializado y con un sector publico desarrollado, las caracteristicas de la

poblacion objeto de andlisis en este trabajo excluyen su posible constatacion.

No obstante, precisamente por esta razon, el papel desempefiado por el
tamafio de la empresa en esta investigacion resulta particularmente importante ya
que en primer lugar, el estudio tiene como objeto un colectivo de companias que

se definen atendiendo a esta caracteristica y en segundo, se estd analizando un
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cambio normativo que establece un tratamiento diferenciado para las empresas

que no superan una determinada dimension.

Ademas, la reduccion de cinco puntos porcentuales en el tipo de gravamen
para los primeros 15 millones de pesetas de base imponible incorporada por la
Ley 13/1996, aunque no depende explicitamente de la dimensidn, tendrad como
resultado que las empresas con menores beneficios, probablemente las mas

pequeiias, tributen a un tipo efectivo inferior.

Por todo lo anterior, consideramos que el tamafo puede ser, a priori, una
variable determinante a la hora de explicar la tributacion efectiva de las

sociedades espafiolas y, por ende, de las radicadas en la Comunidad Valenciana.

Como indicadores del tamafio empresarial, los investigadores han
recurrido en su mayoria a las cifras de Activo Total o de Ventas Netas
corrigiéndolas, para facilitar su manejo y mejorar su comportamiento estadistico,

mediante la aplicacion del logaritmo natural o neperiano.

Entre los primeros, podemos citar los trabajos de Gupta y Newberry
(1997), Fernandez Rodriguez (2001) y Derashid y Zhang (2003) en el campo de
los estudios sobre imposicion efectiva; y el trabajo de Lopez et al. (1998), en el
area de investigaciones relacionadas con las PYMEs. Entre los que recurrieron al

importe de las Ventas estdn Omer et al. (1993), Manzon y Smith (1994) y Kim y
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Limpaphayom (1998). Finalmente, diversos investigadores se inclinaron por
simultanear ambas posibilidades. Stickney y McGee (1982), Zimmerman (1983),

Porcano (1986) y Wang (1991) optaron por esta alternativa.

En este caso, dado que la Cifra de Negocios ya ha sido utilizada para
definir la poblacion objeto de estudio, lo que podria introducir cierta
homogeneidad en la muestra condicionando los resultados; nos hemos decantado

por el logaritmo natural del Activo Total (LAT) como indicador del tamafio.

El andlisis del efecto en la tributacion efectiva de esta variable se ha
llevado a cabo clasificando la muestra por cuartiles, siguiendo la metodologia
aplicada por Zimmerman (1983), Porcano (1986) y Kim y Limpaphayom (1998),
entre otros. La tabla 6.7 presenta la distribucion anual resultante atendiendo a la

division realizada.

Tabla 6.7. Distribucion de la muestra por afios y cuartiles de la variable LAT.

Cuartiles Logaritmo Activo Total
Aiio Total
10 20 30 40

1992 235 271 316 509 1.331
1993 561 575 567 721 2.424
1994 807 862 885 1.066 3.620
1995 1.021 1.006 1.070 1.012 4.109
1996 1.512 1.445 1.400 1.194 5.551
1997 1.641 1.678 1.674 1.568 6.561
1998 2.209 2.040 2.077 1.966 8.292
1999 2.050 2.159 2.047 2.000 8.256
Total 10.036 10.036 10.036 10.036 40.144

192




Seccion segunda: Estudio empirico

En principio, cabe pensar que las empresas de mayor tamano disponen de
mas medios para realizar una adecuada planificacion fiscal que redunde en un

aprovechamiento superior de los incentivos vigentes en cada momento.

Por otro lado, algunos de estos estimulos, como la deduccion por gastos en
Investigacion y Desarrollo, por su propia naturaleza, estan ligados a actividades
que requieren cuantiosos recursos y, por tanto, son mas propias de compaiiias

mayorces.

Sin embargo, la reduccion del tipo nominal para el primer tramo de la base

imponible beneficia sustancialmente a las sociedades mas pequefias.

Asi pues, la relacion de esta variable con los indicadores del T/E se
presenta incierta. En el caso del 7TIEI, esperamos que el primer razonamiento
pese mas que el segundo y, en consecuencia, las empresas mas grandes soporten
una menor presion fiscal. Respecto al 7/E2, el impacto de la amortizaciones
aceleradas previstas en la LIS sobre la base de calculo del impuesto puede ser
mucho mas acusado en las compafiias con menores cifras de beneficio y, por
tanto, llevar a que las sociedades mas pequenas presenten valores menores para

este indicador.
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3.7. Estructura Econdémica: Intensidad de capital (/CAP).

La intensidad de capital introduce en el estudio la composicion del Activo
de la empresa como posible variable explicativa de la tributacion efectiva. Indica
la proporcion del Activo Total que representa el Inmovilizado Neto y su
inclusion en este género de estudios es, practicamente, unanime. Investigadores
como Stickney y McGee (1982), Porcano (1986), Gupta y Newberry (1997),
Jacobs y Spengel (2000), Fernandez Rodriguez (2001) y Derashid y Zhang

(2003) han considerado este indicador.

Su mision es recoger el efecto que la inversion en Activo Fijo tiene sobre
la fiscalidad de la sociedad. Se trata de un ratio muy utilizado por los analistas,
fundamentalmente, en la comparacion entre compaiiias del mismo sector ya que,
complementado por otros indicadores, puede dar una idea de la politica de
inversiones de la empresa, de su grado de competitividad y de la flexibilidad que

ofrece su estructura de costes.

Desde el punto de vista de las investigaciones sobre tributacion efectiva,
su importancia se deriva de la tradicional utilizacioén de las deducciones fiscales
por inversiones en Activos Fijos productivos como instrumento de politica
economica, tanto en Espafa como en el resto de los paises industrializados. Asi
pues, en presencia de este tipo de incentivos, cabe suponer que las empresas mas

intensivas en capital deberian ver mejorado su tipo impositivo efectivo.
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Atendiendo al ambito temporal objeto de estudio en este trabajo, la
normativa vigente en ambos periodos, ya sea de forma general o vinculadas a
determinadas actividades, contiene estas deducciones por lo que, en los dos
casos, esperamos una relacion inversa entre la variable /CAP y la tributacion

efectiva soportada por la sociedad.

Este comportamiento deberia ser mas evidente con respecto al 7TIE2, ya
que a estos incentivos hay que anadir el efecto amplificador de la diferencia entre
el Resultado Contable Ajustado —base de célculo del impuesto devengado— y el
EBITDA que tienen las amortizaciones aceleradas, a las que pueden acogerse

muchas de estas inversiones.

3.8. Estructura Financiera: Apalancamiento Financiero (APAL).

El Apalancamiento es un indicador de la composicion del Pasivo de la
empresa que proporciona informacion relativa a su grado de dependencia

financiera del exterior.

Una revision de la literatura econdmica permite encontrar numerosos
estudios que analizan la estructura financiera de las companias desde distintos

puntos de vista, en los que prestigiosos investigadores justifican las ventajas
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..y, )
fiscales de la deuda frente a la financiaciéon propia®. De hecho, es frecuente
encontrar referencias al “escudo fiscal” proporcionado por el caracter deducible

de los intereses asociados a la deuda.

Sin embargo, la mayoria de estos trabajos analizan la estructura de capital
de la empresa desde la oOptica del valor de mercado de las acciones y de su
posible influencia en las decisiones de los inversores, considerando la renta
empresarial neta de impuestos como la suma del beneficio neto esperado por los
accionistas y los intereses pagados a los prestamistas (Modigliani y Miller,

1958).

Desde esta perspectiva, la definicion anterior de resultado es, por si sola,
axiomatica. Si consideramos el excedente como la suma de dos magnitudes una
de las cuales estd sujeta a tributacion y la otra no, es evidente que cuanto mayor
peso tenga la segunda, menor serd la carga tributaria relativa que soportard la

compaiia.

Ahora bien, cuando la cuestiéon abordada es la evaluacién de la presion
fiscal que grava el beneficio generado por la empresa, no debemos olvidar que
mientras sea fiscalmente deducible, el incremento en la cuantia de un gasto

disminuird la cantidad devengada en concepto de impuesto, pero puede no alterar

2% Referencias a los beneficios fiscales de la deuda pueden encontrarse en Modigliani y Miller (1958),
Modigliani y Miller (1963), Miller (1977), Flath y Knoeber (1980), DeAngelo y Masulis (1980) y
Menéndez y Requejo (1993), entre otros.
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el tipo efectivo resultante si la magnitud de referencia utilizada para el calculo de

este indicador es posterior a dicha deduccion.

Asi pues, la influencia de la carga financiera de la deuda en la tributacion
efectiva de la unidad econémica dependera de la definicion de tipo impositivo
efectivo empleada en el estudio. Si la cifra con la que se relaciona el impuesto es
un resultado después de intereses, como sucede con las formulaciones del 7/E
presentadas en las tablas 4.1 y 4.6, dado que los intereses tienen la condicion de
gasto deducible de los ingresos tanto en el ambito contable como en el fiscal, la
composicion del Pasivo de la empresa no deberia tener efecto alguno sobre su

: ., . . .. : 21
tributacion efectiva a menos que exista progresividad en el impuesto” .

Por el contrario, cuando la referencia elegida es un resultado antes de
gastos financieros u otra magnitud econémica diferente al propio resultado, como
acontece con los trabajos recogidos en las tablas 4.2 a 4.5; ceteris paribus, un
endeudamiento mas elevado deberia traducirse en una mayor carga financiera y
en consecuencia, al disminuir la base de calculo del impuesto, en un tipo efectivo

mas reducido.

Adicionalmente, podemos encontrar lineas de investigacion en el terreno

hacendistico que analizan la presion fiscal definiéndola como el montante global

*! Este razonamiento es aplicable al trabajo contemplado en la tabla 4.7 que utiliza como referencia la
“Rentabilidad antes de Impuestos” y, por tanto, después de intereses.
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de la carga tributaria soportada por la compaiiia y los impuestos personales que
deben satisfacer los accionistas por los beneficios recibidos. En estos casos, las
posibles diferencias entre los tipos impositivos aplicables a unos y a otros junto
con el tratamiento desigual que, a menudo, los legisladores dispensan a las
ganancias de capital y a la renta ordinaria de los sujetos pasivos, si pueden hacer
que la estructura financiera de la sociedad influya en la presion fiscal global

soportada.

En el campo de estudio en el que se enmarca este trabajo, el efecto del
Apalancamiento Financiero sobre la presion fiscal ha sido calibrado, con
diferentes formulaciones y resultados, por Stickney y McGee (1982), Gupta y
Newberry (1997), Kim y Limpaphayom (1998), Jacobs y Spengel (2000),

Fernandez Rodriguez (2001) y Derashid y Zhang (2003), entre otros.

Aunque, excepto la ultima, todas las investigaciones citadas han limitado
el andlisis al endeudamiento a largo plazo; en este caso, dadas las caracteristicas
del colectivo objeto de estudio -PYMEs—, la exclusién de las deudas a corto
provocaria una grave distorsion de la realidad financiera de la empresa,
invalidando los resultados obtenidos en los analisis posteriores. Por esta razon,
definiremos la variable APAL como el cociente entre el Exigible Total y el

Pasivo Total de la compaiiia.
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Respecto a su relacion con la tributacion efectiva, en principio y
atendiendo a las definiciones de los indicadores, deberia ser nula con el TIE] y
sustancialmente importante y de caracter inverso con el 7/E2. Sin embargo,
considerando que parte de la deuda se destina a la financiacion de activos
inmovilizados, la presencia casi constante en nuestro ordenamiento tributario de
las deducciones por inversiones podria ser determinante para inducir una relacion
inversa entre el nivel de endeudamiento de la sociedad y la presion fiscal que

soporta, con independencia del indicador elegido para medirla.

Ademas, en el d&mbito de este trabajo en particular, al efecto incentivador
de las deducciones hay que afadir, a partir de enero de 1997, el establecimiento
de dos tramos impositivos diferenciados para las empresas de reducida

dimension que introducen la progresividad en el impuesto.

En este contexto, la carga financiera de la deuda, en la medida en que
reduce el beneficio final, puede hacer que, en determinadas circunstancias, el

TIE] resultante sea ligeramente menor.

3.9. Gestién Financiera: Coste medio de la Deuda (CTEDEUDA).

La variable CTEDEUDA, definida como el ratio de los Gastos Financieros
sobre la Deuda Total, es un indicador de la eficiencia en la gestion financiera de

la compaiiia.
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Si bien su analisis no ha sido contemplado en ninguno de los trabajos
revisados, en nuestra opinion, existen dos importantes razones que justifican su
consideracion. En primer lugar, la definicion de la variable APAL no distingue
entre la deuda con coste y la financiacién espontdnea, por lo que dos empresas
con idéntico ratio de endeudamiento podrian soportar gastos financieros muy

dispares.

En segundo, la evolucion de los tipos de interés durante el horizonte
temporal de la investigacion con un descenso acumulado superior a mil puntos
basicos™, le confiere a la gestion financiera un papel de méxima relevancia dado

que las diferencias entre eficiencia e ineficiencia pueden ser muy elevadas.

Asi pues, entendemos que la informacion proporcionada por esta variable
complementa la ofrecida por el ratio de endeudamiento y si, como esperamos, no
se producen problemas estadisticos; su introduccion conjunta en el andlisis

multivariante puede mejorar considerablemente los resultados.

Como en el caso anterior, la influencia de la variable CTEDEUDA en el
tipo efectivo estd ligada al impacto en el resultado de los gastos financieros; por
lo que a la hora de analizar el sentido de su relacion, es aplicable todo lo sefialado

para la variable APAL. En consecuencia, a priori, esperamos una relacion inversa

2 Segtin datos del Banco de Espaiia, el tipo de intervencion en 1992 era del 12,8 % y en 1999 del 2,7 %.
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entre CTEDEUDA y ambas definiciones de T/E, que deberia ser mas acusada con

el TIE2.

3.10. Rendimiento (I): Rentabilidad Econémica (RE) y Rentabilidad

Financiera (RF).

La necesidad de considerar la Rentabilidad como un factor determinante
en el estudio de la tributacion efectiva de las compaiias ha sido argumentada por
autores como Spooner (1986), Wilkie (1988), Shevlin y Porter (1992) o Jacobs y

Spengel (2000), entre otros.

El planteamiento bdasico es, en términos generales, coincidente. Las
empresas mas rentables son las que tienen mayores beneficios y, por tanto, deben
soportar una mayor carga fiscal. En consecuencia, la hipotesis de partida es la

existencia de una relacion directa entre Rentabilidad y tipo efectivo.

Adicionalmente, Gupta y Newberry (1997, p. 15) atribuyen a esta variable
un papel minimizador del impacto en la investigacion de los cambios en el

Resultado Contable.

Kim y Limpaphayom (1998), Wilkinson et al. (2001), Fernandez
Rodriguez (2001) y Derashid y Zhang (2003) son algunos de los investigadores
que, junto a los anteriores, han analizado la influencia de la rentabilidad en la

tributacion efectiva. Excepto los primeros, que recurrieron al Margen Bruto sobre
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Ventas, todos ellos se inclinaron por el ROA (Return on Assets) como indicador

de la rentabilidad; obteniendo, mayoritariamente, los resultados esperados.

En este trabajo, analizaremos la rentabilidad tanto desde el punto de vista
de la empresa como del accionista. Asi, consideraremos, simultaneamente, la
Rentabilidad Econdémica (RE), definida como el cociente entre el Resultado antes
de Intereses e Impuestos y el Activo Total; y la Rentabilidad Financiera (RF),

calculada como el ratio entre el Resultado Neto y los Fondos Propios.

En el caso de la Rentabilidad Econdémica, de acuerdo con los estudios
precedentes, esperamos una relacion positiva con la tributacion efectiva con
independencia del indicador utilizado para medirla. No obstante, el elevado peso
especifico de las empresas comerciales y la particular estructura financiera de las

PYME:s podrian deparar alguna sorpresa en los resultados.

Respecto a la Rentabilidad Financiera, el sentido de la relacion es incierto.
Por un lado, seria aplicable el razonamiento anterior, pero por otro, dada la
evolucion de los tipos de interés durante el periodo analizado, las sociedades con
mayor endeudamiento pueden obtener una rentabilidad superior para sus
capitales propios. En consecuencia, si aceptamos que estas empresas soportan
tipos efectivos menores, la variable RF presentaria una relacion inversa con el

TIE.

202



Seccion segunda: Estudio empirico

3.11. Rendimiento (ll): Resultado Extraordinario (REX).

Por ultimo, la exencion, total o parcial, que disfrutan los beneficios
obtenidos con la venta de determinados activos si se reinvierten en la adquisicion
de otros elementos de idéntica naturaleza, presente en la legislacion espafiola
tanto antes como después de la reforma®, nos ha llevado a introducir en el
estudio una variable que permita evaluar los efectos de este incentivo fiscal cuyo
impacto sobre la tributacion efectiva de la sociedad puede ser considerable,

incluso, a lo largo de varios ejercicios.

Asi, la variable REX nos indicard la porcion del Resultado antes de
Impuestos que representan los Resultados Extraordinarios obtenidos por la

compaiiia.

A priori, bajo los supuestos de obtencion de beneficios y de reinversion de
los mismos, la presion fiscal soportada por las empresas deberia disminuir al
aumentar el valor de este ratio. No obstante, las diferencias entre ambas

definiciones del 7/F pueden dar lugar a comportamientos distintos.

Una vez caracterizadas todas las variables a considerar en las diferentes
pruebas estadisticas y antes de pasar a ocuparnos del estudio empirico

propiamente dicho, la tabla 6.8 presenta un resumen de todas ellas, incluyendo

» La Ley 50/1998 convierte esta exencion en una tributacion diferida al sustituirla por una amortizacion
acelerada.
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las siglas por las que pueden aparecer en los distintos andlisis o comentarios

realizados y sus definiciones.

Tabla 6.8. Definiciones de las variables analizadas en el estudio.

VARIABLE SIGLA FORMULA
Gasto por Impuesto sobre Beneficios
TIPO IMPOSITIVO EFECTIVO MEDIO 1 TIE]
Resultado antes de Impuestos
Gast 1 to sobre B icil
TIPO IMPOSITIVO EFECTIVO MEDIO 2 TIE2 asto por Impuesto sobre Beneficios
EBITDA
PERIODO PER [1,2]
ANO ANO [1992,1999]
SITUACION ECONOMICA PIB Tasa anual de variacion del PIB espariol
PROVINCIA PROV [1,3]
SECTOR SEC Codigo CNAE93 (1 digito ajustado)
TAMANO LAT Logaritmo natural del Activo Total
Inmovilizado Neto
INTENSIDAD DE CAPITAL ICAP
Activo Total
Exigible T otal
APALANCAMIENTO FINANCIERO APAL sxgive - o
PasivoTota l
Gastos Financieros
COSTE DE LA DEUDA CTEDEUDA —
Exigible Total
Resultado antes de I ntereses e Impuestos
RENTABILIDAD ECONOMICA RE -
Activo Tot al
Resultado Neto
RENTABILIDAD FINANCIERA RF ST
Fondos Propios
Resultado Extraordin ario
RESULTADO EXTRAORDINARIO REX
Resultado antes de I mpuestos
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1. Objetivos.

Tras haber detallado la composicion de la muestra y definido las variables
a considerar a lo largo de la investigacion, abordaremos el primero de los
objetivos de este trabajo que, como ya se ha sefnalado, consiste en evaluar la
evolucidon que la tributacion efectiva de las PYMEs ha tenido en la Comunidad
Valenciana, asi como su posible interconexion con diversas caracteristicas de la

empresa.

En particular, pretendemos obtener evidencia de los efectos que sobre la
presion fiscal ha tenido el cambio legislativo aprobado en el afio 1995, evaluando
si su entrada en vigor ha provocado variaciones significativas en los tipos

impositivos efectivos soportados por las compaiiias.

En los proximos apartados, expondremos las hipétesis previas, las
cuestiones mas relevantes de la metodologia empleada para su contraste y los

resultados obtenidos; analizando las conclusiones que de ellos se deriven.

2. Hipétesis a contrastar.

Las cinco hipdtesis objeto de estudio en esta fase de la investigacion son

las siguientes:
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O H;: EITIE medio es igual para ambos periodos.

O H,: EIlTIE medio no varia anualmente.

O H;: EITIE medio es igual para las tres provincias.

0 H,;: EITIE medio no depende de la actividad de la empresa.

O Hs: EIlTIE medio no depende del tamario de la sociedad.

Asi pues, ademas de los efectos derivados del cambio normativo, se trata
de verificar si la presion fiscal se mantiene constante durante todo el horizonte
temporal analizado y si es independiente del domicilio, sector y tamafio de la

compaiia.

A continuacion, detallaremos la metodologia aplicada para contrastar las

hipotesis expuestas.

3. Metodologia.

En primer lugar, realizaremos un detallado andlisis descriptivo de ambos
indicadores del T/E con el fin de conocer algunos aspectos importantes sobre su

distribucion. Para ello, calcularemos los estadisticos siguientes:

e Media
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e Mediana

e Desviacion Tipica

e Valor Minimo

e Valor Maximo

e C(Coeficiente de Asimetria

El estudio se realizara, sucesivamente, clasificando las observaciones de la

muestra atendiendo a los siguientes criterios:

e Periodo

e Ano

e Provincia

e Actividad economica

e Tamafio de empresa

El examen del T/E se completard con una comparacion grafica entre su

evolucién anual y la experimentada por la tasa de variacion del PIB.
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La parte descriptiva finalizard con un analisis de la media y la desviacion
tipica de las variables econdmico-financieras siguiendo idénticas clasificaciones

de la muestra.

El examen de los valores obtenidos nos permitird, por un lado, conocer si
existen o no diferencias en la tributacion efectiva de las sociedades en funcidon de
cada uno de estos atributos, ofreciéndonos una primera aproximacion del
cumplimiento de las hipotesis planteadas. Por otro, el estudio descriptivo de las
variables financieras puede proporcionarnos informacion relevante para la
justificacion e interpretacion de algunos de los resultados que puedan revelarse a

lo largo de la investigacion.

En segundo lugar, nos centraremos en nuestro objetivo fundamental
consistente en determinar si se ha producido un cambio sustancial en la presion
fiscal soportada por las PYMEs como consecuencia de la entrada en vigor de la

nueva legislacion tributaria.

Para establecer si existe una diferencia significativa entre el 7/E medio de
los dos periodos, utilizaremos sendos tests estadisticos, uno paramétrico y otro no

paramétrico, que se realizaradn a un nivel de confianza del 95 %.

La diferencia entre las pruebas paramétricas y no paramétricas estriba en

que las segundas son menos exigentes en cuanto a los supuestos de partida
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relativos a las caracteristicas de la poblacion, fundamentalmente, normalidad de
la distribucion e igualdad de varianzas. No obstante, la robustez de las pruebas
paramétricas hace que las probabilidades asociadas a los contrastes estadisticos
sean fiables, atn en los casos en que no se cumplen dichas condiciones. Solo la
coexistencia de heterocedasticidad y de tamafnos grupales muy distintos debe

llevar a valorar los resultados con ciertas reservas.

La utilizacién simultanea de ambos tipos de tests, ademas de aportar una
mayor robustez a los resultados en caso de incumplimiento de las hipdtesis de
normalidad y homocedasticidad, proporciona resultados complementarios ya que
las pruebas paramétricas presentan una mayor sensibilidad a los valores extremos

de las variables que las no paramétricas.

Las pruebas a realizar serdn la T de Student y la U de Mann-Whitney. La
primera de ellas es un test paramétrico, mientras que la segunda es una prueba no
paramétrica equivalente y paralela a la anterior’’. Ambos tests son herramientas
estadisticas usualmente utilizadas en trabajos cuya finalidad es la de contrastar la

hipétesis de igualdad de medias entre dos muestras.

En esta investigacion, pretendemos determinar si las observaciones del
Periodo 1 (1992-1995) y del Periodo 2 (1996-1999) constituyen dos poblaciones

significativamente diferentes en relacion con el TIE o si, por el contrario,
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pertenecen a la misma poblacién. En el primer caso, podriamos afirmar que la
entrada en vigor de la nueva normativa fiscal ha provocado un cambio
significativo en la tributacion efectiva de las empresas mientras que en el
segundo, la conclusion seria que la nueva Ley no ha tenido efectos relevantes

sobre el T/E.

Por lo tanto, este apartado nos permitird contrastar la validez de la primera

hipoétesis planteada.

Dado el considerable tamano muestral, la ausencia de normalidad no
supondria merma alguna en la robustez de los resultados obtenidos en los tests
paramétricos. Por esta razén, no se ha considerado necesaria la realizacion de
ninguna prueba dirigida al contraste de dicho supuesto (vg. Kolgomorov-
Smirnov). Sin embargo, las grandes diferencias de tamafio grupal exigen ser

cautelosos ante la posibilidad de existencia de heterocedasticidad.

Asi pues, previamente a la realizaciéon de la prueba T de Student,
determinaremos, mediante el contraste de Levene, si se rechaza o no la hipotesis
de igualdad de varianzas; lo que nos permitird seleccionar el estadistico ¢ mas

adecuado a las caracteristicas de la muestra.

# Las cuestiones teoricas relativas a estas pruebas y al resto de las que citaremos a continuacion pueden
encontrarse en Newbold (1997) y Greene (1998), entre otros manuales.
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En tercer lugar, con el fin de contrastar las cuatro hipdtesis restantes,
estudiaremos la variacion experimentada por el tipo impositivo efectivo en
funcion de los afios, la localizacion de la empresa, la actividad que desarrolla y
su tamafo. Para ello, realizaremos diversos analisis de la varianza (ANOVA) con
un factor, en los que compararemos el 7/E, como variable dependiente, con

dichos atributos que actuaran como factores.

Los analisis ANOVA son una extension de la prueba 7 para la comparacion
de medias entre mas de dos muestras. Por tanto, estdn sujetos a las mismas
restricciones de normalidad e igualdad de varianzas que el resto de pruebas
paramétricas. Como ya se ha sefialado, el tamafio muestral permite ignorar la
primera condicidn, pero no la segunda si existen diferencias sustanciales en la

dimension de los distintos subconjuntos poblacionales estudiados.

En consecuencia, cuando las circunstancias lo aconsejen, los resultados
del ANOVA se reforzaran con el célculo del estadistico de Brown-Forsythe, que
ofrece un comportamiento mas robusto que el estadistico ' cuando no se puede

mantener el supuesto de igualdad de varianzas.

No obstante, en estos casos, con el fin de asegurar la validez de las
conclusiones alcanzadas con el ANOVA, paralelamente se realizard la prueba H
de Kruskall-Wallis —test no paramétrico equivalente—, que no estd sujeto a

ninguna de las restricciones anteriores.
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En cuanto a su utilidad, el anélisis de la varianza permite, inicamente,
contrastar la hipdtesis general de igualdad de las » medias comparadas. El
rechazo de este supuesto indica que las medias de las poblaciones cotejadas son
distintas, pero no revela si todas son desiguales entre si o s6lo hay una que difiere

de las demas.

Para obtener esta informacion, en los casos en que esta prueba determine
la existencia de diferencias significativas entre las medias, recurriremos a las
comparaciones multiples por parejas para determinar qué medias difieren
significativamente a un nivel a del 0,05. Mas concretamente, aplicaremos los
procedimientos de Tukey o de Games-Howell dependiendo, respectivamente, de

la existencia o no de homocedasticidad.

Todas las pruebas mencionadas se realizardn con ayuda del programa

estadistico SPSS version 11.5.

4. Resultados.

Los resultados obtenidos en las distintas pruebas realizadas se presentaran
por separado, siguiendo el orden en el que se han enumerado los objetivos

perseguidos en el estudio.

214



Seccion segunda: Estudio empirico

4.1. Analisis descriptivo.

Este apartado recoge los resultados de los estadisticos mas importantes

calculados para las variables cuantitativas, realizando agrupaciones de la muestra

por periodos, afos, provincia, actividad econdémica y tamafio empresarial.

41.1. TIE1.

Estadisticos por periodos

En primer lugar, calcularemos los estadisticos descriptivos para los dos

periodos en que se ha divido la muestra. La tabla 7.1 presenta los resultados

obtenidos.

Tabla 7.1. Estadisticos descriptivos de la variable TIE1 por periodos.

Periodo N Media Mediana | D. Tipica | Minimo Maximo | Asimetria
1 11.484 0,3059 0,3393 0,0792 0,0077 0,5302 -1,5941
2 28.660 0,2916 0,3000 0,0633 0,0078 0,5305 -1,5844

Durante el primer periodo, antes de la reforma fiscal de 1995, el valor

medio del 7/E] fue del 30,59 %, mientras que después del cambio normativo,

este indicador alcanzo el 29,16 %. Por lo tanto, se pone de manifiesto una

disminucion en la presion fiscal que soportan las empresas de dimension

reducida tras la entrada en vigor de la nueva legislacion tributaria, cercana al

punto y medio porcentual.
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Al mismo tiempo, la considerable reduccion de la mediana en el Periodo 2
junto con la escasa variacion de los valores méximo y minimo, dan consistencia a
la caida del tipo medio ya que revelan que no se debe a una distorsién provocada
por algunos extremos, sino a que muchas empresas han soportado una menor
carga fiscal. De hecho, la desviacion tipica pone de manifiesto una mayor

concentracion de los valores en este periodo.

Por ultimo, el coeficiente de asimetria indica que, en ambos periodos, los
valores mas extremos se sitian por debajo de la media. Ademas, los valores
superiores a la unidad pueden estar indicando que la distribucion difiere

significativamente de la normal.

Estos resultados coinciden con lo esperado y, a falta de comprobar su
significacion estadistica, ponen de manifiesto las diferencias que el cambio

normativo ha producido en el T/E] de las empresas de la Comunidad Valenciana.

Estadisticos por afos

Un andlisis mas detallado, afio a afio, nos permitird comprobar si el
planteamiento previo realizado al definir la variable se corresponde con la
realidad. Los estadisticos obtenidos para cada uno de los afios del intervalo

temporal estudiado se presentan en la tabla 7.2.

216



Seccion segunda: Estudio empirico

Tabla 7.2. Estadisticos descriptivos de la variable TIE1 por aiios.

Afio N Media Mediana | D. Tipica | Minimo Maximo | Asimetria
1992 1.331 0,2996 0,3322 0,0871 0,0077 0,5302 -1,3333
1993 2.424 0,3084 0,3406 0,0770 0,0088 0,5259 -1,7083
1994 3.620 0,3061 0,3409 0,0787 0,0080 0,5280 -1,7120
1995 4.109 0,3063 0,3398 0,0781 0,0082 0,5295 -1,5178
1996 5.551 0,3072 0,3378 0,0749 0,0087 0,5287 -1,7398
1997 6.561 0,2828 0,3000 0,0666 0,0084 0,5305 -1,2893
1998 8.292 0,2870 0,3000 0,0589 0,0098 0,5295 -1,7129
1999 8.256 0,2927 0,3000 0,0536 0,0078 0,5283 -1,9166

Puede observarse como, confirmando los pronosticos realizados, en el afio
de aplicacion de la nueva normativa no parece producirse un cambio relevante en
la tributacion media, mientras que la entrada en vigor del tipo impositivo
reducido para los primeros quince millones de beneficio el afio 1997, provoca

una considerable disminucion de la presion fiscal de casi 2,5 puntos porcentuales.

El aumento cercano a medio punto en 1998 puede deberse a la repercusion
en el afo anterior de algunos excesos de deducciones por inversiones pendientes
de aplicacion. El afio 1999 muestra, por su parte, un nuevo incremento de la
tributacion que, de acuerdo con lo sefialado anteriormente, podria estar
justificado por la desaparicion de la exencion por reinversion de beneficios

extraordinarios.

El resto de estadisticos, ademas de lo apuntado en el andlisis por periodos,

refleja como el verdadero cambio en la tributacion efectiva de las empresas de
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reducida dimension se produce en 1997 y no con la reforma propiamente dicha;
cuestion absolutamente coherente con la evolucion de los incentivos previstos ya

comentada. El grafico 7.1 representa la media del 7/E] afio a afio.

Grafico 7.1. Evolucion anual de la media del TIE1.
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Estadisticos por provincia

Con el célculo de los estadisticos por provincias podemos observar si
aparecen diferencias en la presion fiscal como consecuencia de la localizacion

geografica. La tabla 7.3 muestra los valores obtenidos.
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Tabla 7.3. Estadisticos descriptivos de la variable TIE1 por provincias.

Provincia N Media Mediana | D. Tipica | Minimo Maximo | Asimetria
Alicante 15.276 0,2980 0,3000 0,0643 0,0077 0,5305 -1,5018
Castellon 4.376 0,2994 0,3000 0,0673 0,0083 0,5287 -1,6436
Valencia 20.492 0,2932 0,3000 0,0717 0,0077 0,5302 -1,5072

Los resultados indican que existen ciertas diferencias entre los tipos
efectivos soportados por las sociedades de la tres provincias de la Comunidad,
cuya significacion analizaremos mas adelante. Las PYMEs de la provincia de
Valencia presentan el valor mas bajo, el 29,32 %, mientras que la mayor
tributacion la soportan las empresas de la provincia de Castellon con el 29,94 %.
Las compaiiias alicantinas quedan entre las dos con un 77E1 del 29,80 %, aunque

con una mayor proximidad a los datos de la segunda.

El resto de los estadisticos, al margen de una dispersion ligeramente
mayor en el tipo efectivo de las empresas valencianas, no muestras diferencias

dignas de mencion.

Estadisticos por Actividad Econémica

Los descriptivos calculados agrupando las empresas en funcion de las
nueve actividades econdmicas definidas indican, como puede verse en la tabla
7.4, que el sector sujeto a una menor presion fiscal es el n® 7, “Comercio y

reparacion de vehiculos”, con un 28,66 %; seguido por el n® 1, “Agricultura,
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pesca, ganaderia, caza y selvicultura”, con un 29,00 %. Por el contrario, la
actividad que mayor presion fiscal soporta es la n° 4, “Construcciéon”, con un

30,22 %.

Tabla 7.4. Estadisticos descriptivos de la variable TIE1 por actividad econémica.

Sector N Media Mediana | D. Tipica Minimo Maximo | Asimetria
1 379 0,2900 0,3000 0,0782 0,0106 0,5287 -1,4119
2 281 0,2977 0,3084 0,0779 0,0265 0,4832 -1,3802
3 14.841 0,2913 0,3000 0,0703 0,0077 0,5295 -1,3437
4 5.007 0,3022 0,3000 0,0640 0,0084 0,5283 -1,7755
5 13.396 0,2993 0,3000 0,0645 0,0084 0,5305 -1,7648
6 528 0,2931 0,3000 0,0639 0,0086 0,5254 -1,7847
7 1.825 0,2866 0,3000 0,0823 0,0078 0,5277 -1,3438
8 2.607 0,2966 0,3000 0,0727 0,0079 0,5302 -1,3178
9 172 0,2978 0,3002 0,0815 0,0084 0,5244 -1,1462

Excepto en el caso del sector n°® 2, “Industrias extractivas, energia
eléctrica, gas y agua”, las medianas son practicamente idénticas en todas las
actividades, siendo las medidas de dispersion las que muestran diferencias mas

acusadas.

Asi pues, a la espera de contrastar su significacion estadistica, los
resultados revelan importantes diferencias entre la presion fiscal media soportada
por unos sectores y otros. El grafico 7.2 muestra de forma mas elocuente estas
diferencias entre los tipos efectivos de las compaiiias dedicadas a las distintas

actividades.
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Grafico 7.2. TIEI medio por actividad econémica.
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La agrupacion de las empresas por cuartiles atendiendo a su Activo Total,

nos proporciona una primera idea sobre los efectos del tamafio en la fiscalidad de

los resultados empresariales.

Los datos de la tabla 7.5 no muestran grandes diferencias entre las
empresas de los diferentes cuartiles, si bien se aprecia una tributacion algo menor
en las empresas de la mitad superior que, por el contrario, ofrecen una dispersion

ligeramente mayor, sobre todo, en el Gltimo cuartil.

221



La evolucion de la presion fiscal en las PYMEs

Tabla 7.5. Estadisticos descriptivos de la variable TIE1 por tamaiio.

Cuartil N Media Mediana | D. Tipica Minimo Maximo | Asimetria
1 10.036 0,2981 0,3000 0,0657 0,0077 0,5305 -1,5479
2 10.036 0,2960 0,3000 0,0668 0,0084 0,5284 -1,5242
3 10.036 0,2941 0,3000 0,0683 0,0078 0,5275 -1,5081
4 10.036 0,2946 0,3020 0,0731 0,0079 0,5295 -1,5265

Los resultados confirman, en principio, las previsiones realizadas al

justificar la inclusion de la variable en el estudio y, aunque se habia desestimado

su constatacion como objetivo, contradicen la hipotesis de los costes politicos.
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El grafico 7.3 muestra como la pendiente del 7/E es decreciente entre los
tres primeros cuartiles y repunta en el ultimo de ellos, aunque la reducida escala

del grafico magnifica las diferencias reales.

Comparativa evolucioén PIB

El grafico 7.4 muestra superpuestas las tasas de variacion anuales del PIB
espaiiol, del PIB de la Comunidad Valenciana y del 7/E /. En este ultimo caso, la
linea parte del afio 1993 ya que el desconocimiento del valor correspondiente al

afio anterior impide calcular la tasa correspondiente a 1992.

Grafico 7.4. Tasas de variacion TIE]1 y PIB.
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Como puede observarse, aunque con diferente inclinacidon, la tasa de
variacion del TIEI sigue, aproximadamente, la misma tendencia que la
experimentada por las lineas del PIB el afio anterior. En otras palabras,
podriamos decir que la situaciébn econdmica se manifiesta en el 7/E/ de las

empresas con un afio de retraso.

Por otro lado, es facil advertir como en los afios con tasas de variacion del
PIB maés acusadas, la evolucion del T/E] se asemeja mas a la del PIB de la
Comunidad Valenciana, mientras que en las épocas de mayor estabilidad sigue

las pautas del PIB espaiol.

4.1.2. TIE2.

A continuacion, repetiremos los andlisis descriptivos para el segundo
indicador de la presion fiscal. Con el fin de evitar reiteraciones innecesarias,
presentaremos directamente los resultados obviando aquellos comentarios o

valoraciones ya realizados para el TIE1.

Estadisticos por periodos

Tabla 7.6. Estadisticos descriptivos de la variable TIE2 por periodos.

Periodo N Media Mediana | D. Tipica | Minimo Maximo | Asimetria
1 11.484 0,1561 0,1303 0,1206 0,0006 1,0954 1,6097
2 28.660 0,1523 0,1379 0,1050 0,0002 1,1788 1,8275
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Los resultados presentados en la tabla 7.6 ofrecen algunas diferencias
importantes respecto a los obtenidos con el 77E 1. Si bien, en principio, confirman
el efecto reductor sobre la carga tributaria del cambio legislativo; el impacto en el

TIE? es mucho menor.

Ademads, ambos periodos presentan una dispersion considerablemente
mayor, aunque se repite la disminuciéon de esta circunstancia en el segundo

periodo a pesar de la mayor amplitud del rango de la variable.

Al contrario que con el 7/E], la asimetria de la distribucion es positiva
tanto antes como después de la reforma; mas sigue reflejando valores elevados

que cuestionan su normalidad.

En cuanto a los valores absolutos, como se habia previsto, la media del
TIE2 es muy inferior en ambos periodos, practicamente la mitad, a la obtenida

conel TIE].

Estadisticos por afos

Como habiamos apreciado en el andlisis por periodos, las diferencias, si
exceptuamos los afios 1992 y 1997, son minimas y no permiten extraer
conclusiones relevantes adicionales. No obstante, el grafico 7.5, gracias a su

escala reducida, permite observar con claridad estas divergencias.
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Tabla 7.7. Estadisticos descriptivos de la variable TIE2 por aiios.

Aio N Media Mediana | D. Tipica Minimo Maximo | Asimetria
1992 1.331 0,1619 0,1298 0,1332 0,0010 1,0372 1,9296
1993 2.424 0,1535 0,1258 0,1246 0,0007 1,0954 1,6371
1994 3.620 0,1569 0,1324 0,1180 0,0006 1,0368 1,4981
1995 4.109 0,1550 0,1308 0,1160 0,0015 1,0688 1,5144
1996 5.551 0,1529 0,1293 0,1166 0,0002 1,1754 1,7154
1997 6.561 0,1463 0,1314 0,1023 0,0009 1,1415 1,7905
1998 8.292 0,1524 0,1413 0,0994 0,0010 1,1788 1,6709
1999 8.256 0,1567 0,1459 0,1041 0,0008 1,1232 2,0700
Grafico 7.5. Evolucion anual de la media del 77E2.
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Estadisticos por provincia

Los resultados recogidos en la tabla 7.8 confirman la mayor tributacion de
las empresas domiciliadas en Castellon constatada con el 7/E1, aunque con el
TIE2 como referencia, cambia el lugar que ocupan las sociedades de las otras dos

provincias.

Tabla 7.8. Estadisticos descriptivos de la variable TIE2 por provincias.

Provincia N Media Mediana | D. Tipica | Minimo Maiximo | Asimetria
Alicante 15.276 0,1500 0,1315 0,1069 0,0003 1,1754 1,8790
Castellon 4.376 0,1605 0,1479 0,1085 0,0008 1,1232 1,5727
Valencia 20.492 0,1544 0,1373 0,1119 0,0002 1,1788 1,7212

Las importantes diferencias entre los valores alcanzados por las medianas
contrastan con la absoluta igualdad observada con el primer indicador. En
particular, es interesante resaltar que, a pesar de mostrar el valor més elevado con
diferencia para este estadistico; como sucedia en el caso del 7/E], la provincia

con mayor tributacion es la que presenta un tipo maximo inferior.

Estadisticos por Actividad Econémica

La tabla 7.9 muestra una disparidad de valores en todos los estadisticos
mucho mayor que la observada con el TIEI. La razén es que la principal
diferencia entre ambos indicadores radica en las amortizaciones y en los gastos

financieros.
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Por tanto, el TIE2 tiene una dependencia mucho mayor de las

particularidades econdmico-financieras propias de cada actividad y de las

politicas contables aplicadas.

En este sentido, cabe resaltar las considerables diferencias entre los

valores maximos que alcanza la variable en cada sector.

Tabla 7.9. Estadisticos descriptivos de la variable TIE2 por actividad econémica.

Sector N Media Mediana | D. Tipica Minimo Maximo | Asimetria
1 379 0,1641 0,1485 0,1284 0,0015 1,0194 2,5589
2 281 0,1529 0,1406 0,0959 0,0055 0,5356 0,8055
3 14.841 0,1327 0,1146 0,0992 0,0003 1,1695 1,9465
4 5.007 0,1699 0,1611 0,1077 0,0011 1,1754 1,6649
5 13.396 0,1645 0,1487 0,1152 0,0006 1,1788 1,7411
6 528 0,1598 0,1430 0,1033 0,0025 0,7786 1,5653
7 1.825 0,1486 0,1262 0,1133 0,0007 09161 1,7419
8 2.607 0,1799 0,1690 0,1199 0,0002 1,0855 1,3796
9 172 0,1665 0,1558 0,1117 0,0017 0,7598 1,3284

En consecuencia, es logico que, ademas de la mayor heterogeneidad,

tampoco coincida la ordenacion de los sectores atendiendo a su tributacidon

efectiva.

Asi, en este caso, la actividad que mayor presion fiscal soporta es la n° 8,

“Actividades inmobiliarias, alquiler y servicios”, con el 17,99 % y la que menos

la n° 3, “Industrias manufactureras”, a casi cinco puntos porcentuales de

distancia.
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En el grafico 7.6 se representan los valores medios del 7/E2 para cada una
de las actividades analizadas, evidenciando las grandes diferencias existentes

entre ellas.

Grafico 7.6. Valores medios del T/E2 por actividad econémica.
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Los valores medios del 7/E2 por cuartiles de Activo, al contrario de lo que

sucedia con el TIEI, ponen de manifiesto que las empresas de mayor tamaio

229



La evolucion de la presion fiscal en las PYMEs

soportan unos tipos efectivos superiores, coincidiendo con los resultados

obtenidos por Zimmerman (1983) con un indicador similar.

Ademas, los diferentes subgrupos muestran una heterogeneidad para la

mayoria de los estadisticos muy superior a la apreciada con el 77E1.

Tabla 7.10. Estadisticos descriptivos de la variable 7IE2 por tamaiio.

Cuartil N Media Mediana | D. Tipica | Minimo Maximo | Asimetria
1 10.036 0,1484 0,1338 0,1044 0,0002 1,0730 1,8851
2 10.036 0,1489 0,1326 0,1042 0,0003 1,1298 1,7639
3 10.036 0,1546 0,1378 0,1094 0,0005 1,1754 1,7385
4 10.036 0,1617 0,1416 0,1195 0,0007 1,1788 1,6376

A pesar de la aparente contradiccion entre los datos aportados por los dos

indicadores del TIE, el comportamiento de ambos coincide con lo esperado al

justificar la introduccién en el estudio de una variable representativa del tamafio

empresarial.

El grafico 7.7 muestra las medias del 7/E2 por cuartiles de la variable

LAT. Puede observarse con claridad como la pendiente de la recta es siempre

creciente, aumentado considerablemente el grado de inclinacion a partir del

segundo cuartil.
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Grafico 7.7. Valores medios del 7/E2 medio por cuartiles de LAT.
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El grafico 7.8 presenta, conjuntamente, la evolucion del TIE2 y la de las
tasas de variacion anuales del PIB espaiol y de la Comunidad Valenciana. Como
sucedia con el TIEI, por idénticas razones, la linea del 7/E2 comienza el afio

1993.
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Grafico 7.8. Tasas de variacion TIE2 y PIB.

COMPARACION PIB-TIE2
8,00 -
6,00 -
4,00 -

2,00 -

0,00 " ‘ /
1992\\@3/ 1994

-2,00

% VARIACION

1998 1999

-4,00 -

COMUNIDAD VALENCIANA
6,00 - —m—ESPARA
—A— ATIE2

En este caso, resulta mucho mas dificil extraer una pauta de
comportamiento que con el T7T/EI. Aunque podemos encontrar algunas

coincidencias, las relaciones varian sustancialmente de unos afios a otros.

4.1.3. Variables econdmico-financieras.

Para finalizar la parte descriptiva, realizaremos un somero analisis de los
estadisticos mas relevantes de los indicadores de la situacidon econdmico-
financiera de la compaifiia considerados en este trabajo. Las tablas 7.11 a 7.15

presentan los valores de la media y la desviacion tipica de las variables
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econdomico-financieras atendiendo a los mismos criterios de clasificacion de la

muestra utilizados en los apartados anteriores

Tabla 7.11. Estadisticos de las variable econémico-financieras por periodos.

Periodo 1 Periodo 2
Variable

Media D. Tipica Media D. Tipica
REX -0,0643 0,3987 -0,0654 0,4188
RE 0,1078 0,0664 0,0989 0,0654
RF 0,1948 0,1801 0,2254 0,1913
APAL 0,6700 0,2130 0,7008 0,2100
ICAP 0,2063 0,1801 0,2526 0,1811
LAT 4,8289 0,3305 4,7886 0,3189
CTEDEUDA 0,0749 0,0767 0,0486 0,0733

Tabla 7.12a. Estadisticos de las variable economico-financieras por afios (1992-1995).
1992 1993 1994 1995
Variable
Media | D.Tip. | Media | D.Tip. | Media | D.Tip. | Media | D. Tip.
REX -0,0586 0,3556 | -0,0740 0,4355 | -0,0585 0,3744 | -0,0655 0,4099
RE 0,1163 0,0682 0,1072 0,0671 0,1056 0,0642 0,1074 0,0672
RF 0,1719 0,1578 0,1725 0,1685 0,2028 0,1880 0,2083 0,1845
APAL 0,6148 0,2140 0,6505 0,2143 0,6810 0,2092 0,6896 0,2114
ICAP 0,0527 0,1233 0,2171 0,1800 0,2267 0,1763 0,2318 0,1747
LAT 4,9083 0,3355 4,8315 0,3368 4,8340 0,3280 4,7972 0,3229
CTEDEUDA 0,0965 0,1084 0,0841 0,0807 0,0680 0,0620 0,0686 0,0716

Tabla 7.12b. Estadisticos de las variable econémico-financieras por afos (1996-1999).

1996 1997 1998 1999
Variable

Media | D.Tip. | Media | D.Tip. | Media | D.Tip. | Media | D. Tip.
REX -0,0694 | 0,4427 | -0,0681 0,4034 | -0,0601 0,4019 | -0,0660 | 0,4309
RE 0,1005 | 0,0643 0,1000 | 0,0642 0,0990 | 0,0663 0,0969 | 0,0662
RF 0,2032 | 0,1860 0,2275 | 0,1925 0,2342 | 0,1931 0,2297 | 0,1911
APAL 0,6966 | 0,2099 0,7032 | 0,2092 0,7035 | 0,2089 0,6991 0,2118
ICAP 0,2434 | 0,1777 0,2474 | 0,1795 0,2546 | 0,1828 0,2610 | 0,1825
LAT 47713 | 0,3179 4,7927 | 03181 4,7880 | 0,3226 4,7977 | 0,3160
CTEDEUDA 0,0627 | 0,0623 0,0522 | 0,0531 0,0448 | 0,0611 0,0401 0,0992
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Tabla 7.13. Estadisticos de las variable econémico-financieras por provincias.

Alicante Castellon Valencia
Variable

Media | D.Tip. | Media | D.Tip. | Media | D. Tip.
REX -0,0570 0,3949 | -0,0673 0,3977 | -0,0706 0,4294
RE 0,0978 0,0628 0,1056 0,0682 0,1033 0,0674
RF 0,2260 0,1882 0,2105 0,1874 0,2110 0,1891
APAL 0,7226 0,2045 0,6610 0,2151 0,6758 0,2128
ICAP 0,2365 0,1819 0,2667 0,1847 0,2357 0,1810
LAT 4,7742 0,3229 4,8435 0,3221 4,8102 0,3213
CTEDEUDA 0,0572 0,0926 0,0531 0,0592 0,0559 0,0629

Tabla 7.14a. Estadisticos de las variable economico-financieras por sectores (1-3).

Sector 1 Sector 2 Sector 3
Variable

Media | D.Tip. | Media | D.Tip. | Media | D. Tip.
REX -0,1074 0,4908 | -0,0563 0,3800 | -0,0799 0,4193
RE 0,0952 0,0656 0,1152 0,0694 0,1077 0,0658
RF 0,1967 0,1722 0,2034 0,1894 0,2046 0,1795
APAL 0,6287 0,2420 0,5556 0,2324 0,6865 0,2086
ICAP 0,3505 0,1995 0,3844 0,1935 0,2629 0,1788
LAT 49175 0,3409 5,0190 0,3439 4,8272 0,3139
CTEDEUDA 0,0460 0,0445 0,0588 0,0698 0,0717 0,0758

Tabla 7.14b. Estadisticos de las variable econémico-financieras por sectores (4-6).

Sector 4 Sector 5 Sector 6
Variable

Media | D.Tip. | Media | D.Tip. | Media | D. Tip.
REX -0,0319 0,3595 | -0,0601 0,3947 | -0,0201 0,3530
RE 0,1006 0,0638 0,0908 0,0618 0,1210 0,0719
RF 0,2446 0,1978 0,2116 0,1870 0,2265 0,2006
APAL 0,7276 0,1896 0,7147 0,2020 0,5556 0,2543
ICAP 0,1949 0,1580 0,1940 0,1627 0,4069 0,1966
LAT 4,7394 0,3380 4,7662 0,3081 4,7363 0,3653
CTEDEUDA 0,0468 0,0570 0,0480 0,0867 0,0462 0,0549
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Sector 7 Sector 8 Sector 9
Variable

Media | D.Tip. | Media | D.Tip. | Media | D. Tip.
REX -0,1474 0,5248 | -0,0228 0,4649 0,0009 0,3622
RE 0,1030 0,0685 0,1133 0,0756 0,1180 0,0638
RF 0,2290 0,1876 0,2390 0,2093 0,2215 0,1864
APAL 0,6603 0,2034 0,6229 0,2483 0,5263 0,2720
ICAP 0,3486 0,2112 0,2677 0,2009 0,3953 0,1897
LAT 4,8674 0,2995 4,8661 0,3672 4,8825 0,3594
CTEDEUDA 0,0473 0,0563 0,0409 0,0498 0,0359 0,0384

Tabla 7.14c. Estadisticos de las variable econémico-financieras por sectores (7-9).

Tabla 7.15. Estadisticos de las variable econémico-financieras por cuartiles de LAT.

Cl1 C2 C3 C4
Variable

Media | D.Tip. | Media | D.Tip. | Media | D.Tip. | Media | D. Tip.
REX -0,0367 | 0,3859 | -0,0589 | 0,4219 | -0,0740 | 0,4008 | -0,0908 | 0,4402
RE 0,1053 | 0,0686 0,1007 | 0,0658 0,1026 | 0,0650 0,0973 | 0,0636
RF 0,2410 | 0,1966 0,2199 | 0,1934 0,2101 0,1843 0,1955 | 0,1770
APAL 0,7198 | 0,2004 0,7045 | 0,2022 0,6841 0,2078 0,6595 | 0,2289
ICAP 0,2260 | 0,1687 0,2318 | 0,1768 0,2401 0,1830 0,2596 | 0,1967
LAT 4,3797 | 0,1400 4,6930 | 0,0673 49174 | 0,0656 5,2106 | 0,1336
CTEDEUDA 0,0592 | 0,1141 0,0564 | 0,0641 0,0562 | 0,0550 0,0527 | 0,0498

Los datos anteriores permiten obtener informacion de excepcional utilidad

para explicar el comportamiento de los dos indicadores de la tributacion efectiva

observada con el andlisis descriptivo realizado.

Con el fin de no extendernos en demasia transcribiendo el contenido de las

tablas anteriores, a continuacion, comentaremos Unicamente aquellas cuestiones

de mayor relevancia.
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En general, como caracterizacion de la muestra, podemos observar que las
empresas analizadas presentan, por término medio, unas Pérdidas Extraordinarias
que suponen alrededor del 6,5 % del Resultado antes de Impuestos, una inversion
relativamente baja en inmovilizado y un considerable nivel de endeudamiento
que, dado que la Rentabilidad de los activos supera el coste financiero medio,

permite obtener a sus accionistas una elevada prima de riesgo.

El estudio de la evolucién temporal de las variables indica como, aunque
la Rentabilidad Econdémica ha diminuido cerca de un punto, el rendimiento del
accionista ha mejorado sustancialmente como consecuencia del efecto palanca
que ha tenido el paulatino incremento del endeudamiento de las compaiiias
propiciado, probablemente, por el notable aumento de las inversiones en Activo
Fijo que ha motivado la fase de crecimiento econdémico y por la espectacular

bajada del coste medio de la deuda, que se reduce cerca de un 60 %.

Del analisis geografico, lo mas destacable es la notable diferencia entre el
grado de endeudamiento de las compaiiias alicantinas y el observado en las otras
dos provincias. A pesar de ello, la mayor inversion en activos depreciables se
observa en las empresas ubicadas en Castellon que, en cambio, son las menos

apalancadas.

Los valores sectoriales muestran un alto grado de heterogeneidad en la

estructura econdmico-financiera de las sociedades que realizan actividades

236



Seccion segunda: Estudio empirico

distintas. Entre las cuestiones mas relevantes, podemos citar la elevada inversion
realizada por las compaifiias de los sectores “Hosteleria” (6), “Educacion y salud”
(9) e “Industrias extractivas, energia eléctrica, gas y agua” (2), que contrasta con
la observada en las empresas constructoras (4), comerciales (5) y manufactureras
(3). Estas ultimas, ademads, presentan una deficiente gestion financiera que se
refleja en un Coste medio de la Deuda muy superior al que soportan las empresas

de otros sectores.

Finalmente, atendiendo al tamafio, se observa una relacion inversa entre
esta variable y la Rentabilidad Financiera, el Apalancamiento y el Coste de la
Deuda; mientras que sucede lo contrario con los Resultados Extraordinarios y la

Intensidad de Capital.

Una vez estudiados los descriptivos mas importantes, en los dos proximos
apartados, procederemos a la presentacion de los resultados obtenidos en las
distintas pruebas estadisticas realizadas, con el fin de contrastar si las diferencias
observadas en cada caso se deben a que los datos de los distintos subconjuntos de
la muestra conforman poblaciones significativamente distintas, o si, por el

contrario, son fruto de las propias limitaciones de la muestra o del azar.
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5. Estudio de los efectos sobre la presion fiscal de la

reforma normativa de 1995.

En primer lugar, contrastaremos si la diferencia observada entre la
tributacion efectiva de las empresas en los dos periodos es significativa. Para
ello, hemos realizado, sucesivamente, las pruebas T de Student y U de Mann-

Whitney para ambas definiciones del 77E.

5.1. TIE1
Prueba paramétrica T de Student.

En la prueba 7, el contraste previo de Levene invita a rechazar la hipotesis
de igualdad de varianzas ya que en el primer periodo, la desviacion tipica de las
variables es significativamente mayor que en el segundo —0,079198 frente a
0,063291—; por lo que la lectura de la salida del SPSS presentada en la tabla 7.16,

hay que realizarla bajo la hipotesis de no asuncion de varianzas iguales.

Tabla 7.16. Estadisticos de grupo para la variable TIE].

Periodo N Media Desviacion tip. | Error tip. de la media
TIE] 1 11.484 0,305894 0,079198 0,000739
2 28.660 0,291599 0,063291 0,000374
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Tabla 7.17. Resultados prueba T de Student para la variable TIE].

Prueba de Levene para

la igualdad de varianzas Prueba T para la igualdad de medias

F Sig. t gl Sig. Diferencia
(bilateral) | de medias
TIET |Se han asumido 1.022,1527 0,0000 | 18,9729 40.142 | 0,0000 | 0,014295

varianzas iguales
No se han asumido
varianzas iguales

17,2598 | 17.649,023 | 0,0000 | 0,014295

La significacion de 0,0000 conduce a rechazar la hipétesis de igualdad
de medias entre los dos periodos. Esto revela que, segtn la prueba 7, las medias
de los TIEI de ambos periodos son significativamente diferentes v,
consecuentemente, las dos poblaciones de empresas definidas atendiendo al
periodo también lo son; lo que nos llevaria a rechazar para esta variable la

primera hipotesis planteada.

Prueba no paramétrica U de Mann-Whitney.

Para el contraste no paramétrico se ha utilizado la prueba U de Mann-

Whitney. La tabla 7.18 presenta los principales resultados obtenidos.

Tabla 7.18. Resultados prueba U de Mann-Whitney para la variable TIE].

Estadisticos de contraste TIE]
U de Mann-Whitney 120.816.761,5000
W de Wilcoxon 531.528.891,5000
Z -41,6933
Sig. asintot. (bilateral) 0,0000
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Dada la significacion al 0,0000 del estadistico Z, podemos concluir que
existen diferencias significativas entre las medias de la variable 7/E! de ambas
poblaciones de empresas. En consecuencia, como en el caso del test anterior, los
resultados suponen el rechazo de la hipétesis H; de igualdad de medias entre

los dos periodos.

Asi pues, dado que la media del T7E! en el segundo periodo es menor que
en el primero, podemos afirmar que la nueva legislacion tributaria ha producido
una variacion significativa en la presion fiscal que soportan las PYMEs de la
Comunidad Valenciana, reduciendo el tipo impositivo efectivo resultante en algo

mas de 1,4 puntos porcentuales.

5.2. TIE2

Prueba paramétrica T de Student.

Como en el caso anterior, la prueba de Levene constata la existencia de
diferencias significativas entre las varianzas de ambos subconjuntos de la
muestra, por lo que interpretaremos los resultados de la prueba 7' de acuerdo con

esta circunstancia.

Tabla 7.19. Estadisticos de grupo para la variable TIE2.

Periodo N Media Desviacion tip. | Error tip. de la media
TIE2 1 11.484 0,156075 0,120587 0,001125
2 28.660 0,152327 0,104995 0,000620
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Tabla 7.20. Resultados prueba T de Student para la variable TIE2.

Prueba de Levene para
la igualdad de varianzas

Prueba T para la igualdad de medias

F Sig. t gl Sig. Diferencia

(bilateral) | de medias

TIE2 |Se han asumido 2992774 | 0,0000 | 3,0947 | 40.142 | 0,0020 | 0,003749
varianzas 1guales

No se han asumido 2,9176 |18.823,212 | 0,0035 | 0,003749
varianzas iguales

Nuevamente, los valores obtenidos indican que las medias de la variable

TIE? son significativamente distintas en ambos periodos y por tanto, también con

este indicador, se ponen de manifiesto diferencias entre la presion fiscal anterior

y posterior a la reforma que, aunque menos acusadas, siguen la misma tendencia

descendente que las observadas con el T/E1.

Prueba no paramétrica U de Mann-Whitney.

La tabla 7.21 presenta los principales valores obtenidos con la prueba U de

Mann-Whitney para el TIE2.

Tabla 7.21. Resultados prueba U de Mann-Whitney para la variable TIE2.

Estadisticos de contraste

TIE2

U de Mann-Whitney

162.337.975,0000

W de Wilcoxon 228.284.845,0000
Z -2,1230
Sig. asintot. (bilateral) 0,0338
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Los resultados corroboran la diferencia significativa entre las medias de

ambos periodos ya contrastada con la prueba 7.

Asi pues, se confirma que, atendiendo al 7/E2, los dos subconjuntos de
empresas analizados pertenecen a poblaciones distintas y, por tanto, también para
esta variable refutamos la hipétesis H; de igualdad de medias entre los dos

periodos.

En consecuencia, podemos afirmar que, con independencia del indicador
del TIE Medio utilizado; el cambio normativo ha provocado una disminucion
significativa de la presion fiscal soportada por las empresas de reducida
dimension domiciliadas en la Comunidad Valenciana, al tiempo que ha permitido
reducir el grado de dispersion de sus tipos efectivos. En ambos casos, la

variacion observada ha sido mas acusada con el 7/EI que con el TIE2.

La tabla 7.22 resume los valores de los estadisticos y las diferencias entre

ambos periodos para cada uno de los indicadores de la tributacion efectiva.

Tabla 7.22. Diferencias en los estadisticos de las variables T7IE1 y TIE2 por periodos.

TIE1 TIE2
Periodo
Media D. Tipica Media D. Tipica
1 0,305894 0,079198 0,156075 0,120587
2 0,291599 0,063291 0,152327 0,104995
Diferencia 0,014295 0,003749
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6. Analisis de la evolucién de la presion fiscal y de su

relacion con diferentes atributos empresariales.

Una vez comprobado el cambio en la tributacion efectiva provocado por la
reforma, a continuacion trataremos de contrastar el resto de las hipotesis
planteadas. Para ello, como se ha sefialado en el apartado dedicado a la

metodologia, recurriremos, basicamente, al analisis de la varianza.

Los procedimientos ANOVA se utilizan para comparar diversos grupos
definidos por uno o varios factores respecto a una variable dependiente, con el

fin de contrastar si existen diferencias significativas entre ellos.

En este caso, como variable dependiente actuaran, alternativamente, los
dos indicadores del 7/E, mientras que los factores que se iran considerando
sucesivamente seran, atendiendo al contenido de cada hipdtesis, el afo, la

provincia, la actividad econdmica y el tamafio.

Dado que, excepto para el factor tamaio, el nimero de observaciones de
los distintos subconjuntos de la poblacion definidos varia considerablemente de
unos a otros, todos los analisis incluiran la prueba de Levene con el fin de
contrastar la hipotesis de homocedasticidad para, de acuerdo con sus resultados,
decidir si conviene incluir el estadistico de Brown-Forsythe para dar mas

robustez al ANOVA y seleccionar el procedimiento post hoc mas adecuado.
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En este sentido, cuando dichos resultados lo aconsejen, el andlisis se

completara con la prueba H de Kruskall-Wallis.

6.1. TIE explicado por ano.

6.1.1. TIE1

Analisis de la Varianza - ANOVA

La significacion del contraste de Levene nos obliga a rechazar la igualdad
de varianzas por lo que, ademas del estadistico F, calcularemos el de Brown-

Forsythe y, en caso de ser necesarias, realizaremos las comparaciones multiples

mediante el procedimiento de Games-Howell.

Las tablas 7.23 a 7.26 muestran los resultados completos del analisis.

Tabla 7.23. Resultados contraste de Levene para el TIE1 con el factor aiio.

Estadistico de
Levene

gll

gl2

Sig.

274,379

40.136

0,000

Tabla 7.24. Resultados analisis ANOVA para el TIE] con el factor ario.

Suma de 1 Media F Si
cuadrados g cuadratica 8
Inter-grupos 3,782 7 0,540 117,390 0,000
Intra-grupos 184,720 40.136 0,005
Total 188,502 40.143
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Tabla 7.25. Resultados analisis Brown-Forsythe para el TIEI con el factor afio.

Estadistico gll gl2 Sig.
Brown-Forsythe 100,572 7 18.328,054 0,000

Los resultados del analisis ANOVA, corroborados por la significacion del
estadistico de Brown-Forsythe, conllevan el rechazo de la hipétesis de igualdad
de TIEI medio por aiios (H,). En consecuencia, procederemos a presentar los
resultados de las comparaciones multiples para determinar los afios que, entre

ellos, presentan una media del 7/E1 significativamente distinta.

Tabla 7.26. Resultados procedimiento de Games-Howell para el TIEI por afio.

Afios con diferencia de medias significativa
Afio base
1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999
1992 X X X
1993 X X X X
1994 X X X
1995 X X X
1996 X X X
1997 X X X X X X X
1998 X X X X X X X
1999 X X X X X X
Total 3 4 3 3 3 7 7 6

En resumen, la comparacion de la presion fiscal media soportada por el
conjunto de empresas en cada afio, expuesta en la tabla 7.26, sefiala las

evidencias siguientes:
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e Los afios 1997, 1998 y 1999 presentan diferencias significativas con
todos los demads; excepto el ultimo de ellos con 1992, lo que debe

atribuirse a una mera coincidencia.

e Los afios 1992 a 1996, salvo entre los dos primeros, no muestran

diferencias significativas.

Estos resultados corroboran la apreciacion realizada en el apartado
dedicado al andlisis descriptivo con respecto al momento real en que afloran los
efectos de la reforma tributaria. Como puede observarse con absoluta claridad, el
impacto del cambio se traslada al tipo efectivo en el afio 1997, es decir, un
ejercicio fiscal después de su entrada en vigor. De hecho, el primer afio de
aplicacion de la nueva normativa, el 7/E] no presenta diferencias significativas
con ninguno de los anteriores y sin embargo, si las tiene con todos los

posteriores.

Esta circunstancia podria ser debida a la inercia de la legislacion anterior.
Sin embargo, en nuestra opinion, se debe a que, en la practica, la Ley 43/1995 no
supuso un cambio sustancial en la operativa tributaria y que el régimen especial
para las empresas de reducida dimensidon no contenia incentivos novedosos que,

de alguna manera, no estuvieran ya disponibles para estas compaiiias.
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Los tres componentes de la reforma fiscal que, realmente, pueden tener un
impacto relevante en la tributacion efectiva de las sociedades mas pequefias son
la introduccion de la progresividad en el impuesto con la incorporacion de un
tipo reducido, la desaparicion de la deduccidon por inversiones en Activo Fijos
productivos y la modificaciéon del tratamiento de las plusvalias derivadas de
operaciones de inmovilizado. Los dos primeros se materializan en el afio 1997 y

el tercero, en 1999.

Prueba H de Kruskall-Wallis

Dada la heterocedasticidad contrastada con la prueba de Levene,
procederemos a realizar la prueba H de Kruskall-Wallis con el fin de asegurar la

robustez de las conclusiones extraidas del ANOVA.

Tabla 7.27. Resultados prueba H de Kruskall-Wallis para el TIEI por aiio.

Estadisticos de contraste TIE]
Chi-cuadrado 3.328,407
Gl 7
Sig. asintot. 0,000

Los resultados presentados en la tabla 7.27 confirman la existencia de
diferencias significativas entre las medias del 7/E! de los distintos afios

analizados contrastada en la prueba paramétrica.
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6.1.2. TIE2

Analisis de la Varianza - ANOVA

Como en el caso anterior, volvemos a encontrarnos con el problema de la

heterocedasticidad por lo que procederemos de forma idéntica.

Tabla 7.28. Resultados contraste de Levene para el TIE2 con el factor aiio.

Estadistico de .
Levene gll gl2 Sig.
66,351 7 40.136 0,000

Tabla 7.29. Resultados analisis ANOVA para el TIE2 con el factor aiio.

Suma de | Media F Si
cuadrados g cuadratica 8
Inter-grupos 0,587 7 0,084 6,972 0,000
Intra-grupos 482,442 40.136 0,012
Total 483,029 40.143

Tabla 7.30. Resultados analisis Brown-Forsythe para el TIE2 con el factor aiio.

Estadistico gll gl2 Sig.
Brown-Forsythe 6,279 7| 19.744,128 0,000

Nuevamente, los resultados indican la existencia de diferencias
significativas entre los tipos efectivos medios de los distintos afios que
conforman el horizonte temporal analizado. En consecuencia, rechazamos la

hipatesis de igualdad de medias del 7/E2 por aiios (H,).
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A continuacioén, la tabla 7.31 presenta los resultados del estudio de las

comparaciones multiples por parejas.

Tabla 7.31. Resultados procedimiento de Games-Howell para el TIE2 por afio.

Aifios con diferencia de medias significativa
Afio base
1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999

1992 X

1993

1994 X

1995 X

1996 X

1997 X X X X X X
1998 X

1999 X

Total 1 0 1 1 1 6 1 1

Como se puede observar, el grado de homogeneidad es elevadisimo
indicando que el verdadero responsable de las diferencias constatadas entre

periodos con este indicador es el afio 1997.

Este resultado pone de manifiesto dos cuestiones fundamentales. En
primer lugar, la confirmacion de la inoperancia sobre la tributacion efectiva del
cambio legislativo inicialmente propuesto por la Ley 43/1995, y en segundo, la

sorprendente similitud entre los dos ultimos afios y los cinco primeros.

Esta circunstancia no tiene una explicacion evidente ya que, en buena
logica, deberian mostrar mas afinidad con 1997 que con el resto de los afios. En

nuestra opinion, la razén de esta aparente contradiccion puede residir en que, de
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acuerdo con la definicion del 7/E2, el efecto conjunto del incremento de las
amortizaciones aceleradas y la rebaja en los tipos de interés haya podido
contrarrestar la reduccion del tipo nominal y la eliminacion de la deduccion por
inversiones, con lo que la reforma hubiera resultado neutral con respecto a los
tipos efectivos de las sociedades mas pequefias, no consiguiendo uno de sus

objetivos de partida.

De acuerdo con este planteamiento, quedaria por explicar la diferencia
significativa constatada en el afio 1997. Probablemente, la justificacion podria
encontrarse en otro binomio, la mejora del entorno econdmico experimentada en
1996 y la prevision de la desaparicion de la deduccion por inversiones a partir de

1997.

En este contexto, las empresas podrian haber optado por adelantar sus
inversiones al afo 1996 con el fin de no perder la deduccion, superando los
limites fiscales para su aplicacion y dejando, en consecuencia, cantidades

pendientes que habrian afectado al tipo efectivo del afio siguiente.

Prueba H de Kruskall-Wallis

El rechazo de la hipotesis de igualdad de varianzas vuelve a recomendar
apoyar los resultados del andlisis anterior con la prueba H de Kruskall-Wallis

para darles una mayor robustez.
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Tabla 7.32. Resultados prueba H de Kruskall-Wallis para el TIE2 por aiio.

Estadisticos de contraste TIE2
Chi-cuadrado 73,320
Gl 7
Sig. asintot. 0,000

La significacion 0,000 indica que existen diferencias significativas entre
las medias anuales del TIE2 corroborando la validez de las conclusiones

anteriores.

6.2. TIE explicado por provincia.

6.2.1. TIE1

Analisis de la Varianza - ANOVA

Los resultados del andlisis permiten afirmar que la provincia define
poblaciones de empresas diferentes con respecto al T/E]/ y, en consecuencia,
debemos rechazar la hipétesis H; que supone la independencia entre la presion

fiscal y la distribucion provincial.

Tabla 7.33. Resultados contraste de Levene para el TIE1 con el factor provincia.

Estadistico de
Levene

274,379 7 40.136 0,000

gll gl2 Sig.
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Tabla 7.34. Resultados analisis ANOVA para el TIEI con el factor provincia.

Suma de 1 Media F Si
cuadrados g cuadratica 8
Inter-grupos 3,782 7 0,540 117,390 0,000
Intra-grupos 184,720 40.136 0,005
Total 188,502 40.143

Tabla 7.35. Resultados analisis Brown-Forsythe para el TIEI con el factor provincia.

Estadistico gll
100,572 7

gl2
18.328,054

Sig.
0,000

| Brown-Forsythe

El estudio de las diferencias interprovinciales, atendiendo a los resultados

de la prueba de Levene, se ha realizado aplicando el procedimiento de Games-

Howell.

Tabla 7.36. Resultados procedimiento de Games-Howell para el TIE1 por provincia.

Provincias con diferencia de medias significativa
Provincia base
Alicante Castellon Valencia
Alicante X
Castellon X
Valencia X X
Total 1 1 2

El contenido de la tabla 7.36 confirma los comentarios realizados durante
el andlisis descriptivo de la variable TIE1, en los que se ponia de manifiesto la
similitud entre los valores medios de las provincias de Alicante y Castellon y la

mayor diferencia con el mostrado por las empresas valencianas.
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Asi pues, de acuerdo con las reflexiones realizadas al justificar la
conveniencia del andlisis provincial, podriamos decir que la composicion del
tejido empresarial de la provincia de Valencia hace que, en conjunto, la presion
fiscal media soportada sea significativamente inferior a la de Alicante y

Castellon.

Prueba H de Kruskall-Wallis

Los resultados de esta prueba, presentados en la tabla 7.37, ratifican la

validez de las conclusiones anteriores.

Tabla 7.37. Resultados prueba H de Kruskall-Wallis para el TIE1 por provincia.

Estadisticos de contraste TIEI
Chi-cuadrado 30,372
Gl 2
Sig. asintot. 0,000

6.2.2. TIE2

Analisis de la Varianza — ANOVA

Como con el TIEI, el analisis de la varianza indica la existencia de
diferencias significativas entre las medias del 7/E2 obtenidas en las tres
provincias de la Comunidad. Por lo tanto, también en este caso, rechazamos la

hipoétesis Hj.
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Tabla 7.38. Resultados contraste de Levene para el TIE2 con el factor provincia.

Estadistico de .
Levene gll gl2 Sig.
21,678 2 40.141 0,000

Tabla 7.39. Resultados analisis ANOVA para el TIE2 con el factor provincia.

Suma de 1 Media F Si
cuadrados g cuadratica &
Inter-grupos 422 2 211 17,548 0,000
Intra-grupos 482,607 40141 ,012
Total 483,029 40.143

Tabla 7.40. Resultados analisis Brown-Forsythe para el TIE2 con el factor provincia.

Estadistico

gll

gl2

Sig.

| Brown-Forsythe

17,806

18.561,322

0,000

La presencia de heterocedasticidad recomienda la comparacion multiple

mediante el procedimiento de Games-Howell.

Tabla 7.41. Resultados procedimiento de Games-Howell para el TIE2 por provincia.
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Alicante Castellon Valencia
Alicante X X
Castellon X X
Valencia X X
Total 2 2 2
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Los resultados de la prueba muestran que las diferencias entre los valores
del TIE2 de las tres provincias son estadisticamente significativas en todos los

casos, generalizdndose, por tanto, las desigualdades observadas con el TIE].

Prueba H de Kruskall-Wallis

La significacion del estadistico de la prueba H da la consistencia necesaria

al analisis anterior.

Tabla 7.42. Resultados prueba H de Kruskall-Wallis para el TIE2 por provincia.

Estadisticos de contraste TIE2
Chi-cuadrado 44,831
Gl 2
Sig. asintot. 0,000

6.3. TIE explicado por sector.

6.3.1. TIE1

Analisis de la Varianza - ANOVA

También la Actividad Econdémica define poblaciones de empresas con
TIE] diferentes. Los resultados del correspondiente ANOVA presentados en la
tabla 7.44 asi lo confirman, por lo que rechazaremos la cuarta hipdtesis

planteada que sostenia la independencia entre tipo efectivo y sector de actividad.

255



La evolucion de la presion fiscal en las PYMEs

Tabla 7.43. Resultados contraste de Levene para el TIE] con el factor sector.

Estadistico de .
Levene gll gl2 Sig.
51,392 8 39.027 0,000

Tabla 7.44. Resultados analisis ANOVA para el TIEI con el factor sector.

Suma de 1 Media F Si
cuadrados g cuadratica &
Inter-grupos 0,847 8 0,106 22,557 0,000
Intra-grupos 183,078 39.027 0,005
Total 183,925 39.035

Tabla 7.45. Resultados analisis Brown-Forsythe para el TIEI con el factor sector.

Estadistico gll gl2 Sig.

Brown-Forsythe

19,472 8 3.446,028 0,000

Tabla 7.46. Resultados procedimiento de Games-Howell para el TIEI por sector.

Sectores con diferencia de medias significativa
Sector base
1 3 4 5 6 7 8
1
2
3 X X X
4 X X X X
5 X X
6 X
7 X X X
8 X X X
9
Total 0 3 4 2 1 3 3
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Las comparaciones realizadas mediante el procedimiento de Games-
Howell muestran las diferencias de tributacion entre las distintas actividades, al

nivel de significacion habitual del 5 %.

El contenido de la tabla 7.46 indica que las particularidades derivadas del
sector en el que opera la compaiiia no generan divergencias generalizadas en su
tributacion. De hecho, un tercio de los sectores analizados no presenta diferencias
significativas con ninguno de los demas. Sélo el n° 4, “Construccion”, muestra
una tributacion diferente a la soportada por la mitad de las actividades restantes;
mientras que otros tres sectores —“Industrias manufactureras” (3), “Transporte,
almacenamiento y comunicaciones” (7) y “Actividades inmobiliarias, alquiler y

servicios” (8) —, reflejan diferencias con la tercera parte del total.

Prueba H de Kruskall-Wallis

Como viene siendo habitual, la presencia de heterocedasticidad unida a las
importantes diferencias de tamafio muestral exige la confirmacién de los

resultados del ANOVA con una prueba no paramétrica.

Tabla 7.47. Resultados prueba H de Kruskall-Wallis para el TIEI por sector.

Estadisticos de contraste TIEI
Chi-cuadrado 209,306
Gl 8
Sig. asintot. 0,000
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Los datos de la tabla 7.47 avalan la validez de los resultados anteriores.

6.3.2. TIE2

Analisis de la Varianza - ANOVA

Las tablas resultantes del estudio corroboran la presencia de desigualdades

en la presion fiscal soportada por los distintos sectores de actividad, ya

constatada con el TIE1. Asi pues, reiteramos el rechazo de la hipétesis Hy.

Tabla 7.48. Resultados contraste de Levene para el TIE2 con el factor sector.

Estadistico de .
Levene gll gl2 Sig.
36,597 8 39.027 0,000

Tabla 7.49. Resultados analisis ANOVA para el TIE2 con el factor sector.

Suma de | Media F Si
cuadrados g cuadratica &
Inter-grupos 11,343 8 1,418 120,449 0,000
Intra-grupos 459,388 39.027 0,012
Total 470,730 39.035

Tabla 7.50. Resultados analisis Brown-Forsythe para el TIE2 con el factor sector.

Estadistico

gll

gl2

Sig.

Brown-Forsythe

114,611

4.267,767

0,000
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Tabla 7.51. Resultados procedimiento de Games-Howell para el TIE2 por sector.

Sectores con diferencia de medias significativa
Sector base
1 2 3 4 5 6 7 8 9

1 X
2 X X
3 X X X X X X X X
4 X X X
5 X X X
6 X X
7 X X X X
8 X X X X X X
9 X

Total 1 2 8 3 3 2 4 6 1

El analisis de las diferencias dos a dos evidencia que, con el T/E2 como
medida, existen dos sectores cuya tributacion media diverge significativamente
del conjunto analizado. En concreto, el sector 3, “Industrias manufactureras”
difiere de todos los demés mientras que el n® 8, “Actividades inmobiliarias,

alquiler y servicios”, presenta diferencias con seis de los ocho restantes.

Los resultados confirman las escasas particularidades de los sectores 1,
“Agricultura, pesca, ganaderia, caza y selvicultura” y 9, “Educacion y salud”; ya

constatadas con el 7T/E 1.

Prueba H de Kruskall-Wallis

La tabla 7.52 recoge los resultados de la prueba H que apoyan las

conclusiones anteriores.
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Tabla 7.52. Resultados prueba H de Kruskall-Wallis para el TIE2 por sector.

Estadisticos de contraste TIE2
Chi-cuadrado 1.078,784
Gl 8
Sig. asintot. 0,000

6.4. TIE explicado por tamario.

6.4.1. TIE1

Analisis de la Varianza - ANOVA

La distribucién por tamafio define, también, poblaciones de empresas con
TIE] diferentes. La significacion 0,000 del ANOVA descarta la igualdad de

medias entre todos los cuartiles. En consecuencia, rechazamos la ultima de las

hipétesis (Hs) que defendia dicha tesis.

Tabla 7.53. Resultados contraste de Levene para el TIE] con el factor tamario.

Estadistico de .
Levene gll gl2 Sig.
76,996 3 40.140 0,000

Tabla 7.54. Resultados analisis ANOVA para el TIEI con el factor tamaiio.

Suma de 1 Media F Si
cuadrados g cuadratica &
Inter-grupos 0,098 3 0,033 6,933 0,000
Intra-grupos 188,404 40.140 0,005
Total 188,502 40.143
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Tabla 7.55. Resultados analisis Brown-Forsythe para el TIEI con el factor tamariio.

Estadistico gll gl2 Sig.
Brown-Forsythe 6,933 3] 39.859,290 0,000

Tabla 7.56. Resultados procedimiento de Games-Howell para el TIEI por tamaiio.

Cuartiles con diferencia de medias significativa
Cuartil base
Cl1 C2 C3 C4
Cl X X
C2
C3 X
C4 X
Total 2 0 1 1

Sin embargo, los resultados del procedimiento de Games-Howell muestran
que las diferencias son minimas, ya que solo la tributacion media del cuartil que
agrupa a las empresas mas pequefias es significativamente diferente a la obtenida

en los dos cuartiles que contienen las empresas de mayor tamao.

En este caso, la igualdad de tamano de los subconjuntos muestrales
comparados permite soslayar la restriccion de homogeneidad de varianzas del
ANOVA sin merma en la robustez de los resultados, haciendo innecesaria la

confirmacion con la prueba de Kruskall-Wallis.
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6.4.2. TIE2

Analisis de la Varianza - ANOVA

Al igual que con el T/E1, los resultados del analisis para el 7/E2 nos hacen

rechazar la hipétesis Hs relativa a la independencia de tamaio y tipo efectivo.

Tabla 7.57. Resultados contraste de Levene para el TIE2 con el factor tamario.

Estadistico de .
Levene gll gl2 Sig.
78,421 3 40.140 0,000

Tabla 7.58. Resultados analisis ANOVA para el TIE2 con el factor tamaiio.

Suma de | Media F Si
cuadrados g cuadratica 8
Inter-grupos 1,148 3 ,383 31,887 0,000
Intra-grupos 481,880 40140 ,012
Total 483,029 40.143

Tabla 7.59. Resultados analisis Brown-Forsythe para el TIE2 con el factor tamariio.

Estadistico

ell

gl2

Sig.

Brown-Forsythe

31,887

39.611,444

0,000

El andlisis por parejas, sin embargo, revela una heterogeneidad mucho
mayor que en el caso del T/EI. Asi, excepto entre los dos primeros cuartiles,

todas las comparaciones ponen de manifiesto diferencias significativas en la

carga fiscal soportada.
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Tabla 7.60. Resultados procedimiento de Games-Howell para el TIE2 por tamaiio.

Cuartiles con diferencia de medias significativa
Cuartil base
C1 C2 C3 C4
Cl X X
C2 X X
C3 X X X
C4 X X
Total 2 2 3 3

Como en el caso anterior, no consideramos necesaria la realizacion de la

prueba no paramétrica.

6.5. Conclusiones.

En los tres ultimos apartados se ha procedido a estudiar la evolucion del
TIE como consecuencia del cambio normativo producido en 1996, asi como el
comportamiento que ha presentado este indicador en relacion con distintas
variables que recogen, junto con la evolucion temporal, diferentes atributos de la

empresa.

Con este objetivo, en primer lugar, se ha calculado una bateria de
estadisticos descriptivos tanto de las dos formulaciones del 7/E definidas, como
del resto de variables cuantitativas que informan sobre la situaciéon econdémico-
financiera de la empresa; en todos los casos, realizando agrupaciones diferentes
de la muestra atendiendo a diversos criterios —periodo, afo, provincia, actividad

econdmica y tamafno—. El anélisis de los resultados ofrece una primera idea de la
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influencia que estas variables tienen sobre la presion fiscal soportada por las

empresas de reducida dimension domiciliadas en la Comunidad Valenciana.

Seguidamente, se ha procedido a la aplicacion de pruebas paramétricas y
no paramétricas con el fin de dar consistencia estadistica a los resultados

anteriores y permitir el contraste de las cinco hipotesis de partida definidas.

Las conclusiones mas importantes obtenidas en esta primera investigacion

se detallan a continuacion.

Analisis del TIE por periodos

En primer lugar, atendiendo al objetivo principal del trabajo, se ha

realizado un estudio de la tributacion efectiva por periodos.

Con ambos indicadores del TIE, los estadisticos descriptivos obtenidos
ponen de manifiesto dos cambios sustanciales como consecuencia de la reforma
fiscal. El primero ha sido una disminucién de la carga tributaria soportada por las
PYMEs, que ha pasado de un tipo efectivo del 30,59 % al 29,16 % con el TIE1, y

del 15,61 % al 15,23 % con el TIE2.

El segundo ha tenido su reflejo en una importante reducciéon de la
dispersion del 77E, mucho mas acusada con el T/E2, lo que implica una mayor

homogeneidad en la presion fiscal; coincidiendo con uno de los principios
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orientadores de la reforma del Impuesto sobre Sociedades sefialado por el

legislador en la exposicion de motivos de la Ley, el principio de neutralidad.

Las pruebas estadisticas posteriores han confirmado en su totalidad estos
resultados, aprecidndose una diferencia significativa entre las medias de los dos
periodos e invitando, por tanto, a refutar la hipdtesis H;: El TIE medio es igual

para ambos periodos.

El rechazo de esta hipdtesis era 16gico, dado que se ha producido un
cambio normativo. Ademas, en cuanto al sentido de la variacién experimentada
por la presion fiscal, una de las razones argumentadas para justificar la necesidad
de una nueva Ley era la mejora del tratamiento tributario de las empresas mas
pequenas. Asi pues, en principio, podriamos decir que los datos avalan el

cumplimiento de, al menos, parte de los objetivos del legislador.

No obstante, respecto a la disminucion de la factura fiscal de las PYMEs,
los resultados han sido mucho menos espectaculares de lo que hacia presagiar el
elocuente titulo del Capitulo XII del Titulo VIII de la LIS, Incentivos fiscales

para las empresas de reducida dimension.

Las razones de esta circunstancia hay que buscarlas en el disefio de los
mencionados incentivos. Es cierto que la nueva Ley contiene una serie de

medidas dirigidas a favorecer a las empresas mas pequenas. Sin embargo, salvo
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la introduccion en 1997 de la progresividad en el Impuesto estableciendo dos
tramos tributarios y la exencion por reinversion, el resto de medidas adoptadas
son, basicamente, amortizaciones aceleradas que no suponen una disminucion de
la presion fiscal efectiva sino un diferimiento en el momento de pago de los

impuestos. En consecuencia, el efecto es, simplemente, financiero.

La disminucion de la carga tributaria efectiva se produce con la aplicacion
de deducciones, bonificaciones y exenciones. En el primer caso, las deducciones
que mayor impacto tenian en las declaraciones impositivas de las PYMEs
provenian de la inversion en Activos Fijos nuevos y de la creacion de empleo, y
ambas, excepto para la incorporacién a la plantilla de trabajadores minusvalidos,

desaparecen el afio 1997.

En este sentido, cabe sefialar que la Ley 43/1995 no contempla
explicitamente los estimulos a la inversion pero, en el apartado 2 de su
Disposicion Final 9%, deja abierta la posibilidad de su establecimiento via Ley de

Presupuestos Generales del Estado.

Las deducciones mas importantes recogidas en la Ley son las dirigidas a
evitar la doble imposicion y a incentivar la realizacion de determinadas
actividades. En ambos casos, sus efectos tienen poco impacto en la tributacion de
las empresas de reducida dimensién. El peso especifico de los hipotéticos

dividendos que pudieran percibir de participaciones en otras compafiias sera, en
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general, irrelevante respecto al resultado de la sociedad; mientras que con
relacion a las actividades incentivadas, el tamafno de estas sociedades limita
considerablemente sus posibilidades tanto en el esfuerzo en investigacion y

desarrollo como en lo referente a la expansion internacional.

En este sentido, se expresa Guijarro (2001, p. 165) al sefialar que “‘el bajo
niumero de Departamentos de I+D en las PYMES valencianas constituye una

clara debilidad del tejido productivo”.

Para terminar con las deducciones, el mecenazgo en compafias de esta
dimensiodn es una utopia y en cuanto a los gastos de formacion del personal y la
contratacion de trabajadores minusvalidos, el montante de la primera es, a
nuestro juicio, poco relevante; mientras que la segunda, si bien se ha mejorado en

su cuantia, no supone ninguna novedad respecto a la legislacion anterior.

En relacion con las bonificaciones, la nueva LIS reduce también su
numero de forma importante aunque, por su tipologia, no pensamos que esta

circunstancia haya tenido un efecto relevante en la presion fiscal de las PYME:s.

Respecto a las exenciones, dado que hacen referencia a la tributacion de
los beneficios de operaciones de caracter extraordinario —venta de Inmovilizado
Material—, tampoco puede esperarse un impacto sustancial aunque, si tenemos en

cuenta que los beneficios de estas operaciones estan en relacion directa con los
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métodos de amortizacion empleados y que la aceleracién del reconocimiento
fiscal de esta depreciacion es una de las estrellas de la Ley, podria ser interesante

realizar un seguimiento de esta cuestion en el futuro.

Por todo lo anterior, pensamos que las causas del limitado efecto que
sobre la presion fiscal efectiva de las companias mas pequenias ha tenido el
cambio normativo, hay que buscarlas en el disefio de la politica de incentivos
fiscales incorporados. Las supuestas ventajas introducidas por la LIS no son, en
la mayoria de los casos, mas que aplazamientos consentidos en el pago de unos

impuestos a los que, finalmente, la sociedad tendra que hacer frente.

La disminucion en cinco puntos porcentuales del tipo nominal para los
primeros 15 millones de pesetas de base imponible a partir de 1997, se ha diluido
en su mayor parte como consecuencia de la desaparicion de las deducciones por

inversion y creacion de empleo.

Analisis del TIE por afio

El resultado del ANOVA confirma el rechazo de la hipotesis H,: El TIE
medio no varia anualmente, ya que constata la existencia de diferencias
significativas entre los distintos afios tanto con el 7/EI como con el T/E2. El
posterior andlisis detallado de las medias anuales, si bien presenta algunas

diferencias en funcion del indicador, revela claramente que el verdadero cambio
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en el montante de la presion fiscal se produce en 1997 y no con la entrada en

vigor de la Ley 43/1995.

Asi lo confirman las comparaciones multiples por parejas que no indican
diferencias significativas entre la tributacion efectiva del afio 1996 y la calculada
en los ejercicios anteriores a la reforma. Sin embargo, el ano 1997 presenta

divergencias practicamente con todos ellos.

Esta circunstancia es razonable si consideramos que la LIS, como ya se ha
comentado reiteradamente a lo largo de este trabajo, en realidad, no aporta
grandes novedades en cuanto a la fiscalidad de las PYMEs. La tnica cuestion
que, en principio, podria haber afectado sustancialmente a la tributacion efectiva
de este colectivo era la supresion de la deduccion por inversiones y, finalmente,
durante el tramite parlamentario de la norma, se pospuso hasta el ejercicio

siguiente.

Un analisis mas detallado de los resultados del procedimiento de Games-
Howell pone de manifiesto que con el 7/E] como indicador, los tres ultimos afios
del periodo analizado difieren sustancialmente entre si. Las diferencias entre los
dos primeros no estan justificadas por disposicion alguna por lo que, en nuestra
opinion, son atribuibles a la mas que probable imputacion en el afio 1997 de
excesos de deducciones por inversiones correspondientes al ejercicio anterior que

podrian haber tenido un efecto reductor sobre su tipo efectivo. El cambio de
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tratamiento de las plusvalias derivadas de operaciones de inmovilizado seria el
responsable de las diferencias entre los dos ultimos afios, mientras que la suma

de ambas causas motivaria las divergencias entre 1997 y 1999.

Por el contrario, sorprendentemente, los resultados de la prueba para el
TIE? indican la inexistencia de diferencias significativas entre los dos ultimos
afios y el periodo anterior a la reforma, probablemente, como consecuencia del

impacto de la reduccion del coste financiero soportado por las empresas.

Analisis del TIE por provincia

El estudio del T/E atendiendo a la provincia de localizacion de la empresa
pone de manifiesto que las sociedades sometidas a una mayor carga tributaria son
las domiciliadas en Castellon, mientras que el orden de las otras dos provincias

cambia dependiendo de la definicion de tipo efectivo utilizada.

Las pruebas estadisticas realizadas muestran diferencias significativas
entre las medias de los valores de ambos indicadores, por lo que rechazamos la
hipotesis H; que presuponia la homogeneidad de la presion fiscal en las tres

provincias de la Comunidad.

Las comparaciones dos a dos indican que estas diferencias son relevantes
entre todas las provincias con el 7/E2 y inicamente entre Valencia y las otras dos

conel TIE].
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Analisis del TIE por actividad

La primera aproximacién con los descriptivos ya evidencia considerables

diferencias de tributacion efectiva entre las sociedades de los distintos sectores.

Asi, atendiendo al 7/E1, la actividad que soporta una mayor presion fiscal
es “Construccion” con una media del 30,22 %, mientras que “Comercio y

reparacion de vehiculos” presenta el valor mas reducido con un 28,66 %.

Respecto al T/E2, la tributacién mas elevada, con diferencia, se observa en
las sociedades del sector de “Actividades inmobiliarias, alquiler y servicios” con
casi un 18 %. En el otro extremo, el colectivo de “Industrias manufactureras”
presenta un bajisimo 13,27 % a una considerable distancia de los valores medios

del resto de sectores.

Tras la confirmacion del ANOVA, en ambos casos se rechaza la hipotesis
H, de independencia entre T/E y actividad, al tiempo que el andlisis por parejas
confirma la heterogeneidad de la presion fiscal soportada por los diferentes

sectores, en particular, cuando se mide con el 7T7E2.

Analisis del TIE por tamaino

Aunque para ambas formulaciones del 77E, la significacion del analisis de

la varianza nos induce al rechazo de la hipotesis Hs: El TIE medio no depende
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del tamario de la sociedad; los resultados del anélisis descriptivo corroborados
por los emparejamientos de Games-Howell muestran importantes diferencias
entre ellas. Asi, mientras el 7/E] disminuye al aumentar el tamafo, el 7/E2 hace

justo lo contrario.

El estudio pormenorizado de las medias del 7T/EI por cuartiles del la
variable LAT pone de manifiesto variaciones muy pequefias entre los distintos
subgrupos. De hecho, unicamente la media del primer cuartil difiere

significativamente de las obtenidas en los cuartiles tercero y cuarto.

Las medias del 7IE2, por el contrario, son mucho mas heterogéneas;
presentando diferencias significativas en todos los casos excepto entre los

cuartiles uno y dos.
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1. Objetivos.

La segunda parte de esta investigacion empirica tiene como finalidad
determinar qué variables econémico-financieras inciden en la tributacion efectiva
de las PYMEs de la Comunidad Valenciana, analizando el impacto que el cambio

normativo de 1996 haya podido tener en dicha influencia.

Asi pues, se trata de examinar el sentido y la importancia de las relaciones
entre una serie de indicadores de la situacion econdmico-financiera de la
compaiia y el tipo impositivo efectivo resultante, con el fin de conocer cémo
determinadas actuaciones y politicas empresariales pueden afectar a la presion
fiscal soportada por la sociedad, facilitando asi a sus gestores una valiosa

informacion para la toma de decisiones de planificacion fiscal.

En este sentido, debemos senalar que planificacion fiscal no debe
identificarse con minimizar la carga tributaria soportada sino que su finalidad es
maximizar el ratio de rentabilidad después de impuestos (Shackelford y Shevlin,

2001, p. 178).

A continuacién, enunciaremos las hipétesis de partida, describiremos la
metodologia aplicada para contrastarlas y analizaremos los resultados obtenidos;

formulando las conclusiones que de ellos puedan inferirse.
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2. Hipdbtesis a contrastar.

Los supuestos de partida a estudiar en este punto hacen referencia al signo
de la relacion entre el tipo efectivo y cada una de las variables analizadas.
Cuando el comportamiento esperado respecto a las dos definiciones de T/E
coincida, formularemos una hipdtesis Unica mientras que en caso contrario, el

enunciado se desdoblara en dos.

Asi, atendiendo a los argumentos expuestos en el apartado 3 del capitulo
VI, las hipotesis a contrastar seran las siguientes:

O Hs: Larelacion entre TIE y REX es inversa.

O H;: Larelacion entre TIE y RE es directa.

O Hg: Larelacion entre TIE y RF es inversa.

O Hy: Larelacion entre TIE y APAL es inversa.

O H;y: Larelacion entre TIE e ICAP es inversa.

O H;;,.: Larelacion entre TIE1 y LAT es inversa.

O Hj;: Larelacion entre TIE2 y LAT es directa.

O H;,: Larelacion entre TIE y CTEDEUDA es inversa.
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Seguidamente, procederemos a la descripcion de la metodologia

estadistica utilizada para su analisis.

3. Metodologia.

En linea con trabajos precedentes sobre la relacion de las variables
economico-financieras de la empresa con la tributacion empresarial y, en
particular, en los casos en que existe un cambio normativo dentro del intervalo
temporal analizado; se estimaran diversas ecuaciones de Regresion Lineal
Multiple por el método de minimos cuadrados ordinarios en los que la variable
dependiente sera la presion fiscal media soportada medida, alternativamente, por

el TIEl y el TIE2.

Como variables independientes introduciremos los siguientes indicadores

contemplados en las distintas hipotesis formuladas:

0 Resultado Extraordinario (REX)

0 Rentabilidad Econdmica (RE)

0 Rentabilidad Financiera (RF)

0 Apalancamiento Financiero (4PAL)
0 Intensidad de Capital (ICAP)

0 Logaritmo del Activo Total (LAT)
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0 Coste medio de la Deuda (CTEDEUDA)

La estimacion de un modelo de regresion con utilidad predictiva o, en su
caso, explicativa del comportamiento de la variable dependiente, requeriria por
un lado, garantizar su validez constatando el cumplimiento de una serie de
supuestos basicos —linealidad, independencia, homocedasticidad, normalidad y
no-colinealidad—, y por otro, que el ajuste de la ecuacién —medido por el R°— sea

lo suficientemente bueno para otorgarle fiabilidad.

En este caso, la extraordinaria heterogeneidad del colectivo analizado
junto con la considerable amplitud de la muestra hace extremadamente dificil la
verificacion de dichos supuestos, ya de por si complicada cuando se trabaja con
datos economicos. Al mismo tiempo, los antecedentes revisados tampoco
permiten ser muy optimistas en cuanto a la bondad del ajuste, al menos, con el

TIE].

Por todo ello, el objetivo de la regresion, sin renunciar a cotas mayores si
los resultados lo permitiesen, serd contrastar las hipotesis anteriormente
planteadas a través del andlisis de los coeficientes estimados. No obstante, en
caso de detectarse los problemas estadisticos antes mencionados, los resultados

deberan tomarse con las debidas cautelas.
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Con el fin de evitar errores de interpretacion derivados de los ajustes
realizados por el programa SPSS para obtener la mejor de las ecuaciones
posibles, el estudio se reforzard con la matriz de correlaciones entre todas las

variables.

De acuerdo con este planteamiento, en primer lugar, efectuaremos dos
regresiones sobre la base de datos completa anadiendo a las variables anteriores
la variable dicotdémica PER, con el proposito fundamental de confirmar el
impacto negativo de la reforma sobre la presion fiscal constatado con los test de

comparacion de medias.

A continuacion, estimaremos otras dos ecuaciones para cada uno de los
periodos para, atendiendo a los signos de los coeficientes, verificar el
cumplimiento de las hipodtesis previas y analizar si el cambio normativo a

provocado alteraciones en el comportamiento de alguna de las variables.

En tercer lugar, realizaremos un Andlisis de Varianza Factorial para
estudiar el efecto conjunto que el cambio normativo ha tenido sobre el T/E de las
empresas en funcion de su posicion respecto a las variables definidas por los
ratios contables utilizados en el trabajo. El andlisis se realizara con dos factores,
el Periodo y cada uno de los indicadores econémico-financieros utilizados en la

regresion.
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Para ello, las variables independientes se organizaran por cuartiles con el
fin de facilitar el andlisis y la interpretacion de las conclusiones. Este
procedimiento es equivalente a la inclusion de variables dummy para identificar
el periodo en los modelos estimados con datos panel, realizada por Gupta y

Newberry (1997) y Fernandez Rodriguez (2001).

4. Resultados.

A continuacion, se exponen los resultados de los andlisis estadisticos
realizados, asi como las conclusiones mas relevantes que puedan extraerse de los

mismos.

4.1. Regresion Lineal Multiple.

Como paso previo a la estimacion de las distintas ecuaciones de regresion,
presentaremos la matriz de coeficientes de Correlacion de Pearson entre todas

las variables implicadas.

Puede observarse que las correlaciones mas elevadas se verifican entre los
dos indicadores de la Rentabilidad empresarial (0,450) y entre la Rentabilidad

Financiera y el Apalancamiento (0,380).
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Tabla 8.1. Matriz de coeficientes de Correlacion de Pearson.

Variable REX RE RF APAL ICAP LAT | CTEDEUDA | TIEI TIE2
REX 0,205 | 0,066™ | -0,011" | -0,051" | -0,050" 0,022 0,059 | -0,037"
RE 0,205 0,450 | -0,180™ | 0,058 | -0,047" 0,296 0,044" 0,146™
RF 0,066 | 0,450 0,380 | -0,009 | -0,094" -0,087" 0,081 | 02417
APAL -0,011° | -0,180" | 0,380" 0,060 | -0,115" -0,061° 0,026 | 0,301
Icap -0,051™ | 0,058 | -0,009 | -0,060" 0,067 0,034™ -0,126™ | -0,234"
LAT 20,050 | -0,047" | -0,094” | -0,115" | 0,067 -0,037" 20,019 | 0,050
CTEDEUDA | -0,022 | 0,296 | -0,087 | -0,061"" | 0,034 | -0,037" -0,006 0,260
TIE] 0,059 | 0,044 | -0,081" | -0,026" | -0,126" | -0,019" -0,006 0,340
TIE2 20,0377 | 0,146 | 0,241 | -0,301" | -0,234" | 0,050 -0,260" 0,340

™ Significativo al 5 %. * Significativo al 1 %.

4.1.1. Estimacion para la muestra completa.

Como se ha senalado, iniciaremos el analisis multivariante con una

regresion sobre toda la muestra introduciendo la variable PER para corroborar los

resultados obtenidos en la primera parte del estudio empirico.

serd la siguiente:

TIEi = fo+ p1*REXi+ f2*RFi+ 3% APALi+ f4*ICAPi +
+ p5s*LATi+ f6¢* CTEDEUDA i+ f7*PERi+ &

[1]

La ecuacién propuesta para su estimacion sucesiva con el TIE] y el TIE?2,
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Inicialmente, entre los regresores se habia incluido la variable RE. Sin
embargo, los resultados obtenidos con las diferentes estimaciones han
evidenciado serios problemas de correlacion entre su coeficiente y los obtenidos
para las variables RF, APAL y CTEDEUDA. Por esta razon, tras realizar algunas
pruebas para encontrar la solucion méas adecuada, se ha optado por excluirla de la

ecuacion.

41.11. TIE1

Las tablas 8.2 a 8.4 presentan, respectivamente, el resumen de la
estimacion, los resultados del ANOVA y las valores correspondientes a los
coeficientes. Previamente a su analisis, realizaremos una breve exposicion del

significado de su contenido con el fin de facilitar la compresion de los resultados.

La bondad del ajuste de una regresion se mide por el coeficiente de
determinacion —R’— y por el error tipico de la estimacién. El primero indica la
proporcion de la varianza de la variable dependiente explicada por los regresores.
Cuando se opera con pocas observaciones y muchas variables, debe ser corregido

para evitar guarismos artificialmente elevados.

El error tipico o estandar es la desviacion tipica de los residuos y
representa la parte de la variabilidad de la variable dependiente no explicada por

la recta de regresion. A menor error, mejor ajuste de la recta.
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El estadistico de Durbin-Watson proporciona informacion sobre la
independencia de los residuos. Valores superiores a 2 indican autocorrelacion
negativa y por debajo de dicha cifra, autocorrelacion positiva. En general, puede

asumirse independencia entre 1,5y 2,5.

El ANOVA contrasta la hipdtesis nula de que no existe relacion lineal entre
los regresores y la variable independiente. En otras palabras, indica si la ecuacion

de regresion planteada es o no adecuada.

Respecto a las wvalores estimados, los no estandarizados son los
coeficientes de la ecuacion de regresion y se interpretan en el sentido clasico.
Ceteris paribus, cada coeficiente B indica como cambia la variable dependiente
ante variaciones unitarias del regresor correspondiente. Su signo ilustra el sentido
de la relacion existente entre ambas variables. Los valores relativos de estos
coeficientes no son comparables entre variables con unidades de medida

diferentes.

Cuando se quiere conocer la importancia relativa de cada variable
independiente en la ecuacion de regresion debe acudirse a los coeficientes Beta
estandarizados que si pueden ser cotejados al estar basados en puntuaciones
tipicas. En general, una variable tiene tanto mas peso en la ecuacion de regresion
cuanto mayor es su coeficiente de regresion estandarizado tomado en valor

absoluto.
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Los coeficientes de la pruebas ¢ y sus niveles criticos contrastan la
hipdtesis nula de que el valor del coeficiente de regresion es cero —ausencia de
relacion lineal-, de modo que los coeficientes significativamente distintos de

cero indican qué variables son relevantes en el modelo.

Tabla 8.2. Regresion lineal TIEI: Resumen de la estimaciéon para la muestra completa.

R R’ Error tip. de 1a estimacion | Durbin-Watson
0,180 0,032 0,067411919 1,588

Tabla 8.3. Regresion lineal TIE1: Resultados del ANOVA para la muestra completa.

Suma de 1 Media F Si
cuadrados g cuadratica 8
Regresion 6,109 7 0,873 192,043 0,000
Residual 182,393 40.136 0,005
Total 188,502 40.143

Tabla 8.4. Regresion lineal TIEI: Coeficientes estimados para la muestra completa.

Signo Coeﬁcien.tes no Coeﬁci?ntes ¢ Sig,
esperado estandarizados estandarizados
B Error tip. Beta
(Constante) 0,356 0,006 64,130 0,000
REX - 0,009 0,001 0,057 11,558 0,000
RF - -0,031 0,002 -0,084 -15,752 0,000
APAL - 0,001 0,002 0,002 0,289 0,772
ICAP - -0,042 0,002 -0,113 -22,627 0,000
LAT - -0,005 0,001 -0,021 -4,281 0,000
CTEDEUDA - -0,020 0,005 -0,022 -4,314 0,000
PER - -0,012 0,001 -0,080 -15,850 0,000
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En cuanto a los resultados, la estimacion no presenta problemas de
colinealidad ni de independencia entre los residuos, pero si en relacion con las
hipdtesis de homocedasticidad y normalidad. Por otro lado, el coeficiente de
determinacion es extremadamente bajo a pesar de que la regresion resulta

significativa.

Todas estas cuestiones obligan a ser cautelosos con la interpretacion de los
resultados. Sin embargo, considerando los objetivos perseguidos con la
aplicacion de esta metodologia expuestos anteriormente, entendemos que las
conclusiones derivadas del analisis son razonablemente validas, sobre todo,
teniendo en cuenta que estan apoyadas por los resultados del resto de estudios

realizados en este trabajo y por investigaciones precedentes.

Respecto a los coeficientes, la significacion de la variable PER nos
permite afirmar que, atendiendo a su signo negativo, en el segundo periodo el
TIEI toma valores inferiores a los del primer periodo. Asi pues, el resultado
indica que el cambio normativo ha supuesto una disminucion de la presion fiscal
soportada por las empresas, confirmando las conclusiones alcanzadas en el

estudio empirico realizado en el capitulo 7.

Las significaciones obtenidas muestran que el 7/E/ es sensible a todas las

variables independientes excepto al nivel de endeudamiento. El signo de los
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coeficientes muestra una relacion directa con los Resultados Extraordinarios e

inversa con el resto.

Los resultados coinciden con lo previsto excepto en el caso de la variable
REX que fluctia en sentido contrario al esperado. No obstante, pensamos que la
discrepancia esta plenamente justificada por los resultados alcanzados en el
analisis descriptivo, ya que los valores medios obtenidos eran negativos en todos

los ejercicios estudiados.

Recordemos que el argumento esgrimido para justificar la hipotética
relacidon inversa entre ambas variables era la exencion por reinversion de las
plusvalias obtenidas en ventas de inmovilizados productivos. Si el resultado de la

operacion es negativo, ldgicamente, no se consigue beneficio fiscal alguno.

En cuanto a su importancia, el coeficiente mas elevado es el
correspondiente a la variable /CAP, circunstancia totalmente coherente con la
excepcional relevancia que la deduccion por inversiones tenia para el colectivo

analizado.

41.1.2. TIE2

Los resultados obtenidos en la estimacion con el 7/E2 como variable

dependiente se presentan en las tablas 8.5 a 8.7.
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Tabla 8.5. Regresion lineal 7/E2: Resumen de la estimaciéon para la muestra completa.

R R’ Error tip. de la estimacién | Durbin-Watson
0,611 0,374 0,086802257 0,646

Tabla 8.6. Regresion lineal T/E2: Resultados del ANOVA para la muestra completa.

Suma de 1 Media F Si
cuadrados g cuadratica 8
Regresion 180,619 7 25,803 3.424,542 0,000
Residual 302,410 40.136 0,008
Total 483,029 40.143

Tabla 8.7. Regresion lineal TIE2: Coeficientes estimados para la muestra completa.

Signo Coeﬁcien'tes no Coeficie.entes ¢ Sig.
esperado estandarizados estandarizados
B Error tip. Beta
(Constante) 0,281 0,007 39,319 0,000
REX - -0,023 0,001 -0,087 -21,836 0,000
RF - 0,239 0,003 0,411 95,636 0,000
APAL - -0,251 0,002 -0,483 -112,185 0,000
ICAP - -0,153 0,002 -0,255 -63,558 0,000
LAT + 0,012 0,001 0,036 8,935 0,000
CTEDEUDA - -0,363 0,006 -0,249 -61,932 0,000
PER - -0,005 0,001 -0,022 -5,414 0,000

En este caso, el ajuste de la ecuacion es bastante satisfactorio —explica
cerca del 38 % de la varianza del T/E2—, ya que se encuentra muy por encima del
alcanzado por la mayoria de los trabajos precedentes. Sin embargo, nuevamente
aparecen algunos problemas con dos de las hipotesis basicas del modelo. En
concreto, existen dudas fundadas sobre la homogeneidad de la varianza de los

residuos y respecto a su independencia —DW < 1,5—.
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La ecuacion en su conjunto resulta significativa, al igual que todos los

coeficientes de los regresores.

El signo negativo del coeficiente de la variable PER ratifica los efectos de
la reforma. El resto de las variables, salvo la Rentabilidad Financiera, evidencia
también las relaciones esperadas. Cabe recordar que al definir la variable RF', ya

expresamos nuestras dudas respecto a su posible comportamiento.

Los mayores efectos sobre la variabilidad del 77E2 parecen explicarse por
los cambios en la Rentabilidad Financiera y en el Apalancamiento, seguidos de la

Intensidad de Capital y el Coste medio de la Deuda.

4.1.2. Estimacion por periodos.

A continuacion, realizaremos dos regresiones para cada uno de los
indicadores del 77E clasificando la muestra por periodos. Para ello, excluiremos
la variable representativa de este atributo de la ecuacion propuesta en el apartado
anterior que quedara como sigue:

TIEi = fo+ S1*REXi+ p2*RFi+ f3* APALi+ f4*ICAPi +

+ B5*LATi+ B¢*CTEDEUDA i + & [2]
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41.21. TIE1

Periodo 1: 1992-1995

Las tablas 8.8 a 8.10 presentan los principales resultados obtenidos con la
estimacion de la ecuacion para el primer periodo con el 7/E! como variable

dependiente.

Tabla 8.8. Regresion lineal T/EI: Resumen de la estimacion para el Periodo 1.

R R? Error tip. de la estimacion | Durbin-Watson
0,194 0,037 0,077719383 1,511

Tabla 8.9. Regresion lineal TIE1: Resultados del ANOVA para el Periodo 1.

Suma de ! Media F Si
cuadrados g cuadratica &
Regresion 2,700 6 0,450 74,498 0,000
Residual 69,325 11.477 0,006
Total 72,025 11.483

Tabla 8.10. Regresion lineal 7IE1: Coeficientes estimados para el Periodo 1.

Signo Coeﬁcien‘tes no Coeﬁci(.antes ¢ Sig.
esperado estandarizados estandarizados
B Error tip. Beta
(Constante) 0,395 0,011 35,170 0,000
REX - 0,009 0,002 0,043 4,716 0,000
RF - -0,053 0,004 -0,120 -12,009 0,000
APAL - -0,006 0,004 -0,016 -1,587 0,112
ICAP - -0,057 0,004 -0,129 -13,956 0,000
LAT - -0,012 0,002 -0,052 -5,582 0,000
CTEDEUDA - -0,045 0,010 -0,044 -4,717 0,000
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La regresion para el periodo anterior a la reforma presenta idéntica
problematica que la ecuacion estimada con la muestra completa, tanto en cuanto

a las hipotesis basicas como a la reducida bondad del ajuste.

Como puede observarse, el signo de las relaciones se mantiene con
respecto a las observadas en el modelo conjunto, al igual que la falta de
significacion del nivel de endeudamiento. Sin embargo, en cuanto al peso
especifico, la variable /ICAP sigue siendo la mas importante pero el resto, excepto
la variable REX que figura en idéntico cuarto lugar, permutan sus posiciones;
destacando el ascenso del regresor representativo del tamaio empresarial y la

pérdida de importancia de la Rentabilidad Financiera.

Periodo 2: 1996-1999

Desde el punto de vista de la regresion lineal, los datos del periodo
posterior a la entrada en vigor de la LIS generan los mismos problemas
estadisticos que los anteriores. En particular, la estimacién muestra un
coeficiente de determinacion —R’— especialmente bajo, aunque sigue siendo

significativa en su conjunto.

Asi pues, como en los casos precedentes, la utilidad de los resultados
presentados en las tablas 8.11 a 8.13 queda limitada a la interpretacion del

sentido de las relaciones entre las variables y de su importancia relativa.
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Tabla 8.11. Regresion lineal 77E1: Resumen de la estimacion para el Periodo 2.

R R’ Error tip. de la estimacién | Durbin-Watson
0,141 0,020 0,062665292 1,625

Tabla 8.12. Regresion lineal 7/E1: Resultados del ANOVA para el Periodo 2.

Suma de 1 Media F Si
cuadrados g cuadratica &
Regresion 2,283 6 0,381 96,905 0,000
Residual 112,519 28.653 0,004
Total 114,802 28.659

Tabla 8.13. Regresion lineal 7IE1: Coeficientes estimados para el Periodo 2.

Signo Coeﬁcien'tes no Coeficie.entes ¢ Sig.
esperado estandarizados estandarizados
B Error tip. Beta
(Constante) 0,311 0,006 52,336 0,000
REX - 0,010 0,001 0,065 10,974 0,000
RF - -0,023 0,002 -0,069 -10911 0,000
APAL - 0,003 0,002 0,011 1,762 0,078
ICAP - -0,037 0,002 -0,106 -17,901 0,000
LAT - -0,001 0,001 -0,006 -1,029 0,304
CTEDEUDA - -0,010 0,005 -0,012 -1,988 0,047

Por tercera ocasion, la Intensidad de Capital se configura como la variable
que mayor influencia tiene sobre la presion fiscal soportada por la sociedad. Sin
embargo, se producen algunos cambios con respecto al periodo anterior que
resultan interesantes. El tamafio de la compaiia, que era la segunda con mas
peso, pasa a no ser significativa, mientras que la Rentabilidad Financiera

asciende del ultimo lugar al segundo.
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Estos resultados son mucho mas parecidos a los obtenidos estimando la
ecuacidn con la muestra completa, circunstancia logica si tenemos en cuenta que
mas del 71 % de las observaciones que la componen corresponden al segundo

periodo.

Los signos de los coeficientes significativos coinciden con lo esperado al
inicio de la investigacion excepto en el caso de la variable REX, cuya

justificacion se realizo al analizar la regresion con la muestra completa.

41.2.2. TIE2

Periodo 1: 1992-1995

Los resultados mas importantes de la regresion realizada con los datos del
Periodo 1 utilizando el T7E2 como indicador de la presion fiscal, se presentan en

las tablas 8.14 a 8.16.

Tabla 8.14. Regresion lineal 7/E2: Resumen de la estimacion para el Periodo 1.

R R? Error tip. de la estimacion | Durbin-Watson
0,622 0,387 0,094457838 0,674

Tabla 8.15. Regresion lineal 77E2: Resultados del ANOVA para el Periodo 1.

Suma de 1 Media F Si
cuadrados g cuadratica 8
Regresion 64,576 6 10,763 1.206,266 0,000
Residual 102,401 11.477 0,009
Total 166,977 11.483
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Tabla 8.16. Regresion lineal 77E2: Coeficientes estimados para el Periodo 1.

Signo Coeﬁcien.tes no Coeficie.:ntes ¢ Sig.
esperado estandarizados estandarizados
B Error tip. Beta
(Constante) 0,380 0,014 27,781 0,000
REX - -0,020 0,002 -0,066 -8,964 0,000
RF - 0,246 0,005 0,368 45,974 0,000
APAL - -0,274 0,005 -0,484 -60,627 0,000
ICAP - -0,160 0,005 -0,239 -32,452 0,000
LAT + -0,004 0,003 -0,010 -1,346 0,178
CTEDEUDA - -0,519 0,012 -0,330 -44.711 0,000

Como sucediera con el 7/EI, las ecuaciones estimadas por periodos para
el TIE2 evidencian los mismos problemas estadisticos que la regresion con la
muestra completa. Afortunadamente, también se mantiene el elevado coeficiente
de determinacién alcanzado con este indicador y, por supuesto, la significacion

global de la ecuacion.

El analisis de los coeficientes pone de manifiesto un paralelismo casi total
con los resultados obtenidos al estimar la ecuacion conjuntamente con todas las
observaciones de la muestra. No solo se mantiene el sentido de todas las
relaciones sino que, ademas, las tres primeras variables en importancia —APAL,
RF e ICAP-, siguen siendo las mismas y en orden idéntico. A destacar, el signo
negativo de la variable REX que, a diferencia de lo sucedido al estimar la
ecuacion con el 77EI como variable independiente, coincide con las previsiones

iniciales; y la falta de significacion de la variable LAT.
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Periodo 2: 1996-1999

Los resultados obtenidos con la regresion para el 7/E2 tomando los datos
correspondientes al Periodo 2 se exponen en las tablas 8.17 a 8.19. Nuevamente,

el dato mas destacable del resumen es el elevado valor del R’ alcanzado por la

estimacion.

Tabla 8.17. Regresion lineal 7/E2: Resumen de la estimacion para el Periodo 2.

R

R? Error tip. de la estimacion

Durbin-Watson

0,614

0,377

,082913344

0,642

Tabla 8.18. Regresion lineal 7/E2: Resultados del ANOVA para el Periodo 2.

Suma de | Media F Si
cuadrados g cuadratica &
Regresion 118,958 6 19,826 2.883,987 0,000
Residual 196,979 28.653 0,007
Total 315,936 28.659

Tabla 8.19. Regresion lineal 7IE2: Coeficientes estimados para el Periodo 2.

Signo Coeﬁcien‘tes no Coeﬁci(.entes ¢ Sig.
esperado estandarizados estandarizados
B Error tip. Beta
(Constante) 0,226 0,008 28,761 0,000
REX - -0,024 0,001 -0,097 -20,602 0,000
RF - 0,236 0,003 0,430 84,966 0,000
APAL - -0,241 0,003 -0,483 -95,326 0,000
ICAP - -0,152 0,003 -0,263 -55,846 0,000
LAT + 0,020 0,002 0,059 12,553 0,000
CTEDEUDA - -0,295 0,007 -0,206 -43,899 0,000
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Como puede observarse en la tabla 8.19, todos los coeficientes estimados
resultan significativos coincidiendo con lo sucedido en la regresion realizada
para la muestra completa. El sentido de las relaciones entre los regresores y la
variable dependiente concuerda en las tres regresiones estimadas para el TIE2,
respondiendo a lo esperado excepto en el caso de la Rentabilidad Financiera que

ya ha sido comentado con anterioridad.

Respecto al orden de importancia de las variables, el cambio mas
destacable es la caida al ultimo lugar de la Rentabilidad Financiera que ocupaba

un relevante segundo puesto en las regresiones anteriores.

4.1.3. Resumen de resultados.

TIE1

La tabla 8.20 presenta una sinopsis de los resultados obtenidos en las
ecuaciones estimadas en ambos periodos para el T/E1, indicando el signo y el
orden de importancia de los coeficientes de cada una de las variables explicativas

que han resultado significativas.
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Tabla 8.20. Resumen de resultados de las ecuaciones estimadas para el TIE].

Variable Sigla Hipétesis Signo Pertodo 1 Perlodo 2
esperado Signo Peso Signo Peso

Resultado Extraordinario REX Hg - + 4 + 3
Rentabilidad Financiera RF Hg - - 5 - 2
Apalancamiento Financiero | APAL Hy - ns ns

Intensidad de capital ICAP H - - 1 - 1
Logaritmo Activo Total LAT Hi, - - 2 ns

Coste medio de la Deuda CTEDEUDA Hy, - - 3 - 4

En primer lugar, respecto a las hipotesis planteadas, se han obtenido las

evidencias siguientes:

¢ Hy: La relacion entre TIE y REX es inversa — Se rechaza en ambos

periodos.

¢ H;: La relacion entre TIE y RE es directa — No ha podido ser
contrastada debido a problemas de elevada correlacion con otras

variables.

& Hg: La relacion entre TIE y RF es inversa — Se acepta en los dos

periodos.

& Hy: La relacion entre TIE y APAL es inversa — No se ha podido
constatar la existencia de una relacion significativa entre estas

variables. Por tanto, se rechaza en ambos periodos.
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¢ H,y:Larelacion entre TIE e ICAP es inversa — Se acepta tanto en el

primer periodo como en el segundo.

& Hj,,: La relacion entre TIEI y LAT es inversa — Se acepta para el

Periodo 1 pero se rechaza para el 2, ya que no ha resultado

significativa.

& H;,:Larelacion entre TIE y CTEDEUDA es inversa — Se acepta para

ambos periodos.

En segundo lugar, a modo de resumen, comentaremos algunas de las

cuestiones mas importantes observadas en el andlisis de las relaciones entre el

TIE] y cada una de las variables.

Resultado Extraordinario (REX) — Comportamiento similar en ambos

periodos. Al contrario de lo esperado, presenta una relacion positiva
con el 7/EI. Como ya se ha comentado, la razén puede estar en el
mayor peso especifico de las observaciones con Resultados
Extraordinarios negativos, lo que anula la posibilidad de obtener
beneficios fiscales. No es una de las variables mdas relevantes en

ninguno de los dos periodos.

No existen referencias a su comportamiento en trabajos anteriores.
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Rentabilidad Econdémica (RE) — Su elevada correlacion con las

variables RF, APAL y CTEDEUDA nos ha obligado a excluirla de la

ecuacion y por tanto, del andlisis.

Rentabilidad Financiera (RF) — Aunque presenta una relacion inversa

con el TIEI consistente con lo esperado en ambos periodos, el
argumento subyacente a la hipdtesis de partida puede quedar en
entredicho dado que la variable representativa del nivel de
endeudamiento no ha resultado significativa en ningiin caso. Su peso

especifico aumenta considerablemente en el segundo periodo.

No hemos encontrado antecedentes sobre la relacion entre la
Rentabilidad Financiera y la tributacién efectiva, ya que todos los

precedentes utilizan la Rentabilidad Econdmica como indicador.

Apalancamiento Financiero (4PAL) — No ha resultado significativa

en ninguna de las dos regresiones. Aunque finalmente, en linea con
otros trabajos, habiamos aceptado que la influencia de otras variables
junto con la progresividad del impuesto en el segundo periodo podian
provocar una relacion inversa con el 7/E1; debemos recordar que en el
planteamiento inicial se habia argumentado la inconsistencia de dicha

relacion.
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Estos resultados coinciden con los obtenidos por Kim y Limpaphayom

(1998) y Wilkinson et al. (2001).

Intensidad de Capital (ICAP) — Es la variable econdmico-financiera

que tiene una mayor influencia en el 7/E1, ya que no solo ha resultado
significativa en todos los casos sino que, ademas, siempre ha mostrado
el coeficiente tipificado mas elevado. Esta circunstancia pone de
manifiesto la considerable importancia que la deduccién por
inversiones en Activos Fijos tiene dentro de nuestro sistema impositivo

y, en particular, en lo que a las PYMEs se refiere.

El signo negativo de la relacion coincide con los resultados obtenidos
por Stickney y McGee (1982), Gupta y Newberry (1997), Derashid y

Zhang (2003) y, en parte, Fernandez Rodriguez (2001).

Logaritmo del Activo Total (LAT) — Aunque, a priori, era una de las

variables relevantes de la investigacion; en linea con las reducidas
diferencias observadas en el andlisis descriptivo, los resultados le han
otorgado un papel mucho mas secundario. Su coeficiente, con signo
negativo, unicamente muestra significacion en el periodo anterior a la

reforma, donde tiene el segundo lugar en importancia.

299



La evolucion de la presion fiscal en las PYMEs

La relacion inversa entre tamafio y tipo efectivo fue constatada también
por Porcano (1986), Gupta y Newberry (1997), Kim y Limpaphayom

(1998) y Fernandez Rodriguez (2001).

e Coste medio de la Deuda (CTEDEUDA) — Negativo y significativo en

ambos periodos, su coeficiente indica que la gestion financiera puede
afectar a la tributacion efectiva de la sociedad. No obstante, su

importancia relativa no es muy elevada.

No existen precedentes sobre el comportamiento de esta variable.

TIE2

La tabla 8.21 presenta un resumen de las hipdtesis planteadas para su
contraste y del comportamiento de los diferentes regresores en las dos
estimaciones realizadas tomando el 7/E2 como variable independiente con los

datos de los periodos 1 y 2, sucesivamente.

Tabla 8.21. Resumen de resultados de las ecuaciones estimadas para el TIE2.

. . L Signo Periodo 1 Periodo 2
Variable Sigla Hipotesis
esperado Signo Peso Signo Peso
Resultado Extraordinario REX Hg - - 4 - 4
Rentabilidad Financiera RF Hg - + 2 + 6
Apalancamiento Financiero | APAL Hy - - 1 - 1
Intensidad de capital ICAP Hio - - 3 - 2
Logaritmo Activo Total LAT Hyyy + ns + 5
Coste medio de la Deuda CTEDEUDA H, - - 5 - 3
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Como en el caso anterior, a continuacion, procederemos al analisis de lo

acontecido con el contraste de las hipdtesis previas.

& Hgs: La relacion entre TIE y REX es inversa — Se acepta en ambos

periodos.

¢ H;: La relacion entre TIE y RE es directa — Como ya hemos
indicado con anterioridad, no ha podido ser contrastada debido a

problemas de elevada correlacion con otras variables.

¢ Hg: La relacion entre TIE y RF es inversa — Se rechaza en los dos

periodos.

¢ Hy: La relacion entre TIE y APAL es inversa — Se acepta en ambos

periodos.

¢ H,y:Larelacion entre TIE e ICAP es inversa — Se acepta tanto en el

primer periodo como en el segundo.

¢ H;;,: Larelacion entre TIE2 y LAT es directa — Se rechaza por falta

de significacion para el Periodo 1 y se acepta para el 2.

¢ H;,;:Larelacion entre TIE y CTEDEUDA es inversa — Se acepta para

ambos periodos.
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Respecto a los aspectos mas relevantes constatados con las regresiones,

pueden resumirse en los siguientes puntos:

302

Resultado Extraordinario (REX) — A diferencia de lo ocurrido con el

TIEI, en este caso la relacion con el TIE2 es negativa respondiendo al
planteamiento inicialmente realizado. No obstante, coincidiendo con
los resultados anteriores, su peso especifico es de los més bajos en las

tres ecuaciones estimadas.

El analisis de este resultado, considerando los valores obtenidos en el
estudio descriptivo, presenta cierta complejidad. Teniendo en cuenta
que el divisor del TIE2 no incluye el efecto de las operaciones
extraordinarias, el mayor peso de las pérdidas detectado deberia

provocar una disminucion del valor del indicador de la presion fiscal.

En nuestra opinion, dado que no existen precedentes en la literatura a
los que recurrir, la explicacion mas razonable para el resultado
obtenido es que los quebrantos extraordinarios se hayan producido en
las sociedades con mayores beneficios operativos y, por tanto, su

efecto se haya visto sustancialmente diluido.

Rentabilidad Econdémica (RE) — Por las razones ya indicadas, esta

variable no se ha incluido en el analisis realizado.
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Rentabilidad Financiera (RF) — Al contrario que con el 7/E], en las

tres regresiones se ha constatado una relacidon positiva y significativa
con el TIE2 que contradice los resultados esperados. No obstante, al
definir la variable ya se habia advertido de lo incierto de su
comportamiento dado que habia razones para sustentar tanto una

relacion directa como inversa.

No se dispone de antecedentes sobre la relacion entre la Rentabilidad

Financiera y la tributacion efectiva.

Apalancamiento Financiero (APAL) — Significativa y con signo

negativo en todas las regresiones, ha resultado la variable con una
mayor influencia sobre el 7/E2. El resultado coincide con lo esperado

incluso, en lo referente a la importancia relativa.

Estos resultados son similares a los obtenidos por Stickney y McGee
(1982), Kim y Limpaphayom (1998), Jacobs y Spengel (2000),
Fernandez Rodriguez (2001) y, parcialmente, por Gupta y Newberry

(1997).

Intensidad de Capital (/CAP) — Aunque utilizando el T/E2 cede al
Apalancamiento el primer lugar en importancia, sigue siendo una de

las variables analizadas que ejerce mayor influencia en el tipo efectivo.
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Muestra una relacion inversa y significativa en todas las ecuaciones

estimadas, de acuerdo con las previsiones realizadas.

En el caso del TIE2, ademéas de lo comentado para el otro indicador de
la presion fiscal, esta circunstancia se debe al efecto reductor de las
amortizaciones, no incluidas en el EBITDA, sobre la base de calculo

del impuesto.

Como ya se ha indicado, estos resultados siguen la linea de los
presentados por Stickney y McGee (1982), Gupta y Newberry (1997),

Derashid y Zhang (2003) y, en parte, Fernandez Rodriguez (2001).

Logaritmo del Activo Total (LAT) — Nuevamente, el comportamiento

de esta variable ha sido decepcionante en relacién con las expectativas
iniciales, aunque constata los resultados contradictorios obtenidos en
las investigaciones precedentes. En este caso, su coeficiente carece de
significacion en el primer periodo, mientras que si la consigue, con

signo positivo y escasa importancia relativa, en el segundo.

Este comportamiento coincide con la hipotesis previa y, dada la
definicion de la variable, podemos hacer extensivo el argumento
relativo al efecto de las amortizaciones utilizado en el caso anterior

para su justificacion.
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Esta relacion positiva entre 7/E y tamafio empresarial ha sido
constatada por Zimmerman (1983), Wang (1991), Omer et al. (1993),

Manzon y Smith (1994) y Wilkinson et al. (2001), entre otros.

e Coste medio de la Deuda (CTEDEUDA) — Repite los resultados

obtenidos con el TIEI. Su coeficiente es negativo y significativo en

ambos periodos. Tiene mayor importancia en el segundo periodo.

4.2. Analisis de Varianza Factorial.

Para incidir mas en los efectos del cambio normativo, se ha comprobado si
la estructura de las variables independientes consideradas en los modelos de
regresion ha cambiado con la reforma. A tal fin, se ha realizado un Andlisis de
Varianza Factorial con dos factores: el Periodo, que se incluye en todos los
casos, y el resto de las variables utilizadas en las ecuaciones mas la Rentabilidad

Econodmica, consideradas sucesivamente.

El objetivo de este estudio es analizar el comportamiento del 7/E en los
distintos subconjuntos poblacionales establecidos por las combinaciones de

valores de las variables independientes.

Para realizar el analisis, las variables se dividen en cuatro categorias

atendiendo a los respectivos cuartiles, cada uno de los cuales consta de 10.036
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observaciones. La igualdad de tamafio muestral en los distintos subgrupos

permite minimizar el efecto de la heterogeneidad de varianzas sobre el contraste.

Los analisis comparativos conjuntos a realizar serdn los siguientes:

Periodo y Rentabilidad Econémica.

e Periodo y Resultado Extraordinario.

e Periodo y Rentabilidad Financiera.

e Periodo y Apalancamiento Financiero.

e Periodo e Intensidad de Capital.

e Periodo y Logaritmo del Activo Total.

e Periodo y Coste medio de la Deuda.

Los resultados indicardn, en cada caso, tanto los dos efectos principales
imputables a cada una de las variables —efectos inter-sujetos—, como la influencia

derivada de la interaccion conjunta de ambas.

Este procedimiento estadistico pretende contrastar tantas hipotesis nulas
como factores y combinaciones de factores se incluyen en el analisis. Dichas

hipotesis afirman que las medias de las poblaciones definidas por los niveles de
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cada uno de los factores son iguales y que los efectos conjuntos son nulos. Su

contraste se realiza mediante el estadistico F.

4.2.1. Andlisis conjunto Periodo—Rentabilidad Econdmica.
TIE1

La tabla 8.22 presenta los resultados del andlisis Periodo-Rentabilidad
Economica para el TIEI. Para facilitar su comprension, previamente a su
consideracion, realizaremos algunas aclaraciones relativas a la interpretacion de

su contenido.

La significacion del modelo corregido hace referencia a todos los efectos
del modelo e indica que éstos, en conjunto, explican una parte significativa de la
variacion observada en la variable dependiente. El valor de R’ sefiala la
proporcion de dicho cambio explicada por la suma de los tres efectos

considerados.

La fila interseccion informa sobre la constante del modelo. Las tres lineas
siguientes analizan la significacion de los dos efectos principales y del generado
por la interaccion de los dos factores. Las filas restantes ofrecen informacion
sobre la variacion residual, los grados de libertad y las variaciones total y total

corregida con el error.
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Tabla 8.22. ANOV A Factorial del TIEI para las variables Periodo y Rentabilidad Economica.

Fuente Suma g;(?;i[‘;l rados gl culz\l/fier(ziltz;ca F Significacion
Modelo corregido 1,911 7 0,273 58,713 0,000
Interseccion 2.897,256 1 2.897,256 | 623.203,976 0,000
PER 1,630 1 1,630 350,645 0,000
RE 0,078 3 0,026 5,612 0,001
PER * RE 0,065 3 0,022 4,677 0,003
Error 186,591 40.136 0,005
Total 3.698,352 40.144
Total corregida 188,502 40.143

R2=0,010.

Los resultados muestran que tanto el modelo como los dos efectos
principales y la interaccion conjunta son significativos. Estos datos confirman el
cambio significativo de 7/E en funcidn del periodo e indican que esta variacion
ha sido diferente en funcion del nivel de Rentabilidad Econdmica de la compaiia

y de su efecto combinado con el Periodo.

En otras palabras, observamos que la agrupacion por cuartiles atendiendo
a la Rentabilidad Econdmica define poblaciones con T7EI significativamente
diferente y, ademas, las diferencias entre los valores del 7IEI que se dan en la

agrupacion por cuartiles de RE no son las mismas en los dos periodos estudiados.

El grafico 8.1 muestra que el T/E! es inferior en todos los cuartiles del
segundo periodo, aunque las diferencias se van estrechando conforme aumenta la
Rentabilidad Econdmica obtenida por las empresas. Esto significa que el cambio

normativo ha afectado mas a las sociedades con menor RE, permitiéndoles una
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disminucion de su presion fiscal superior a la experimentada por las empresas

mas rentables.

Grifico 8.1. Evolucion por periodos del 7/E1 por cuartiles de RE.

Medias marginales estimadas de TIE1
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Las pendientes de ambas lineas nos permiten tener una idea sobre la
relacion entre el 7/E1 y la Rentabilidad Econdmica que, por motivos estadisticos,
no ha podido ser contrastada por medio de las regresiones. Al margen del analisis
de su significacion, aparentemente, en el primer periodo no se observan ni una
tendencia definida ni variaciones relevantes. Por el contrario, en el Periodo 2 se
manifiesta una clara tendencia alcista que estaria indicando una relacion positiva

entre ambas variables, coincidente con las previsiones realizadas.
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TIE2

Los resultados del andlisis Periodo-Rentabilidad Econdémica para el TIE2,

recogidos en la tabla 8.23, muestran significacion del modelo completo asi como

de todos sus parametros.

En consecuencia, como en el caso anterior, todos los efectos tienen una

influencia relevante en la variacion del T/E2, confirmandose las diferencias de

tributacion en funcion del ratio de Rentabilidad Economica.

Tabla 8.23. ANOVA Factorial del TIE2 para las variables Periodo y Rentabilidad Economica.

Fuente Suma g;(?;i[‘;l rados gl culz\l/fii(ziltz;ca F Significacion
Modelo corregido 6,157 7 0,880 74,027 0,000
Interseccion 702,556 1 702,556 59.130,752 0,000
PER 0,096 1 0,096 8,083 0,004
RE 4,955 3 1,652 139,018 0,000
PER * RE 0,116 3 0,039 3,268 0,020
Error 476,872 40.136 0,012
Total 1.427,668 40.144
Total corregida 483,029 40.143

R?2=0,013.

El grafico 8.2 evidencia como los cambios han afectado de forma

diferente a las empresas. Asi, mientras las menos rentables han conseguido

disminuir su tributacion gracias al nuevo impuesto, las compafias que sacan un

rendimiento mayor a sus activos se han visto perjudicadas por el cambio.
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Grifico 8.2. Evolucion por periodos del TIE2 por cuartiles de RE.

Medias marginales estimadas de TIE2
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En cuanto a la relacion entre el 7/E2 y la Rentabilidad Econémica, la
pendiente cambiante de la linea no permite hacer conjeturas sobre su sentido en

el Periodo 1, mientras parece claro su signo positivo en el 2.
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4.2.2. Analisis conjunto Periodo—Resultado Extraordinario.

TIE1

Los resultados para el T/E1 del andlisis Periodo-Resultado Extraordinario
presentados en la tabla 8.24 indican significacion del modelo y de los efectos

individuales, pero no de la interaccion entre los factores.

Tabla 8.24. ANOV A Factorial del TIEI para las variables Periodo y Resultado Extraordinario.

Fuente Suma g;s‘;;‘frad"s gl cuﬁ‘;‘;‘;m F Significacion
Modelo corregido 3,291 7 0,470 101,881 0,000
Interseccion 2.570,120 1 2.570,120 | 556.956,552 0,000
PER 1,358 1 1,358 294318 0,000
REX 1,384 3 0,461 100,007 0,000
PER * REX 0,028 3 0,009 1,994 0,112
Error 185,211 40136 0,005
Total 3.698,352 40144
Total corregida 188,502 40143

R%2=0,017.

Asi pues, como se observa en el grafico 8.3, el TIE] de las empresas es
significativamente menor en el segundo periodo —ratificando el efecto del cambio
legislativo—, y también difiere en funcion de la proporcion de Resultados
Extraordinarios presentada por la compafia, de acuerdo con la relacién positiva
entre 7IE]l y REX constatada con las regresiones de ambos periodos. Sin
embargo, el mantenimiento de las distancias entre ambas lineas muestra la falta

de relevancia del efecto combinado PER-REX.
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Grifico 8.3. Evolucion por periodos del TIE1 por cuartiles de REX.

Medias marginales estimadas de TIE1
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TIE2

El andlisis con el T/IE2 muestra que los tres efectos estudiados son
significativos. En consecuencia, ademas de la consabida revalidacion del impacto
del cambio normativo, se confirman las diferencias de tributacion entre las
empresas en funcion de su nivel de Resultados Extraordinarios constatada con el
TIE] y, ademds, que estas diferencias se han visto afectadas por la entrada en

vigor de la nueva legislacion.
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Tabla 8.25. ANOVA Factorial del TIE2 para las variables Periodo y Resultado Extraordinario.

Fuente Suma g;(?;i[‘;l rados gl culz\l/fier(:iltz;ca F Significacion
Modelo corregido 6,157 7 0,880 74,027 0,000
Interseccion 702,556 1 702,556 59.130,752 0,000
PER 0,096 1 0,096 8,083 0,004
REX 4,955 3 1,652 139,018 0,000
PER * REX 0,116 3 0,039 3,268 0,020
Error 476,872 40136 0,012
Total 1.427,668 40144
Total corregida 483,029 40143

R%2=0,013.

La representacion grafica pone de manifiesto como mientras las

sociedades del primer cuartil resultan ligeramente perjudicadas por la nueva

legislacion, el resto ven mejorada su tributacion.

Grifico 8.4. Evolucion por periodos del TIE2 por cuartiles de REX.
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4.2.3. Analisis conjunto Periodo—Rentabilidad Financiera.

TIE1

La tabla 8.26 expone los valores obtenidos en el ANOVA Factorial del

TIE] con el Periodo y la Rentabilidad Financiera.

Como puede verse, todos los andlisis de significacion han resultado

positivos, de manera que tanto el modelo como los tres efectos subyacentes son

significativos.

Tabla 8.26. ANOVA Factorial del TIE1 para las variables Periodo y Rentabilidad Financiera.

Fuente Suma g;;l;;lld rados gl culz\l/:i?:iltz;ca F Significacion
Modelo corregido 2,851 7 0,407 88,066 0,000
Interseccion 2.876,011 1 2.876,011 | 621.769,226 0,000
PER 1,357 1 1,357 293,428 0,000
RF 1,164 3 0,388 83,878 0,000
PER * RF 0,207 3 0,069 14,931 0,000
Error 185,650 40.136 0,005
Total 3.698,352 40.144
Total corregida 188,502 40.143

R?=0,015.

Asi pues, como se observa en el grafico 8.5,

en todos los niveles de

Rentabilidad Financiera, el nuevo impuesto ha provocado una reduccion del 77E1

soportado. Sin embargo, el efecto no ha sido homogéneo, siendo mucho mas

acusado en las empresas que ofrecen un menor rendimiento a sus accionistas.
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Grifico 8.5. Evolucion por periodos del TIE] por cuartiles de RF.

Medias marginales estimadas de TIE1
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TIE2

El anélisis para el T/E2 es igualmente significativo en todos sus extremos.
En consecuencia, se ratifica la relevancia del efecto individual de las variables

PER y RF, al tiempo que constata la importancia su efecto conjunto.

La representacion grafica, ademés de mostrar la relacion directa entre la
Rentabilidad Financiera y la presion fiscal en ambos periodos, pone de
manifiesto diferencias sustanciales en los cambios experimentados por los dos

cuartiles centrales de la muestra.
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Tabla 8.27. ANOVA Factorial del TIE2 para las variables Periodo y Rentabilidad Financiera.

Fuente Suma g;;l;;lld rados gl culz\l/:i(::iltz;ca F Significacion
Modelo corregido 42,241 7 6,034 549,473 0,000
Interseccion 782,134 1 782,134 71.217,441 0,000
PER 0,804 1 0,804 73,232 0,000
RF 35,697 3 11,899 1.083,457 0,000
PER * RF 0,179 3 0,060 5,431 0,001
Error 440,787 40.136 0,011
Total 1.427,668 40.144
Total corregida 483,029 40.143

R%2=0,087.

Grifico 8.6. Evolucion por periodos del TIE2 por cuartiles de RF.

Medias marginales estimadas de TIE2
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4.2.4. Andlisis conjunto Periodo—Apalancamiento Financiero.

TIE1

La tabla 8.28 presenta los resultados del 7IE1 con los factores Periodo y
Apalancamiento Financiero, en los que puede observase que tanto el modelo

como los tres efectos analizados son significativos.

Esta circunstancia contrasta con la falta de significaciéon mostrada por la
variable APAL en las regresiones. La razon de esta diferencia es que mientras en
la regresion se mide si la variable independiente tiene un efecto significativo en
la variabilidad de la dependiente, el ANOVA Factorial indica si el valor de esta
ultima es significativamente diferente en las distintas poblaciones definidas por

la categorizacion de la variable independiente.

Tabla 8.28. ANOV A Factorial del TIE] para las variables Periodo y Apalancamiento Financiero.

Fuente Suma g;zlﬁlld rados gl culz\l/fi?:il;ca F Significacion
Modelo corregido 1,988 7 0,284 61,119 0,000
Interseccion 2.893,913 1 2.893,913 | 622.743,604 0,000
PER 1,593 1 1,593 342,736 0,000
APAL 0,276 3 0,092 19,786 0,000
PER * APAL 0,077 3 0,026 5,550 0,001
Error 186,514 40.136 0,005
Total 3.698,352 40.144
Total corregida 188,502 40.143

R?=0,011.
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Asi pues, aun no teniendo un efecto significativo en el T7E1, podemos
afirmar que las empresas de los cuatro cuartiles en que se ha dividido la muestra
atendiendo a la variable APAL presentan valores medios significativamente

diferentes para este indicador.

El grafico de perfil permite apreciar con claridad como, en ambos
periodos, la pendiente del 7T/E! comienza en sentido descendente, con mayor
inclinacion en el Periodo 1, para cambiar su tendencia en el ultimo cuartil. Asi
pues, el comportamiento sigue pautas similares antes y después de la reforma

fiscal, si bien el valor del T/E] es menor en el segundo periodo.

Grifico 8.7. Evolucion por periodos del 7IE1 por cuartiles de APAL.

Medias marginales estimadas de TIE1
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TIE2

Los resultados presentados en la tabla 8.29 indican la significacion de
todos sus parametros excepto del efecto individual del periodo. Esto supone que

los valores medios del 77E2 por cuartiles de la variable APAL son similares.

Por su parte, la representacion grafica permite apreciar claramente esta
circunstancia, asi como la importancia del descenso de los valores del T/E2 entre
los dos cuartiles extremos de la muestra en los dos periodos; cuestion 16gica si

recordamos que en ambas regresiones el coeficiente de la variable APAL habia

ostentado el primer lugar en importancia relativa.

Tabla 8.29. ANOV A Factorial del TIE2 para las variables Periodo y Apalancamiento Financiero.

Fuente Suma g;glﬁl{l rados gl culz\n/fler(:iltz;ca F Significacion
Modelo corregido 38,498 7 5,500 496,564 0,000
Interseccion 760,529 1 760,529 68.667,010 0,000
PER 0,011 1 0,011 0,981 0,322
APAL 32,656 3 10,885 982,817 0,000
PER * APAL 0,117 3 0,039 3,516 0,014
Error 444,530 40.136 0,011
Total 1.427,668 40.144
Total corregida 483,029 40.143

R?=0,080.

Respecto al efecto conjunto, puede

observarse como las empresas menos

endeudadas se ven levemente favorecidas por la nueva legislacion, mientras que

las que presentan un mayor grado de dependencia financiera empeoran su

situacion fiscal, aunque también de forma ligera.
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Grifico 8.8. Evolucion por periodos del 71E2 por cuartiles de APAL.

Medias marginales estimadas de TIE2
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4.2.5. Analisis conjunto Periodo—Intensidad de Capital.

TIE1

El analisis conjunto del Periodo y de la Intensidad de Capital pone de
manifiesto la significacion del modelo y de la totalidad de los efectos estudiados.
Esto implica que las empresas pertenecientes al mismo cuartil presentan valores
sustancialmente diferentes para sus tipos efectivos en los dos periodos y que,
ademas, dentro de cada periodo, la media del 7/E! de las empresas de los

distintos cuartiles es significativamente diferente.
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Tabla 8.30. ANOVA Factorial del TIE] para las variables Periodo y Intensidad de Capital.

Fuente Suma g;(?;i[‘;l rados gl culz\l/fier(:iltz;ca F Significacion
Modelo corregido 4,297 7 0,614 133,764 0,000
Interseccion 2.836,764 1 2.836,764 | 618.098,199 0,000
PER 1,133 1 1,133 246,778 0,000
ICAP 2,488 3 0,829 180,687 0,000
PER * ICAP 0,125 3 0,042 9,099 0,000
Error 184,204 40.136 0,005
Total 3.698,352 40.144
Total corregida 188,502 40.143

R2=0,023.

El efecto conjunto nos indica que las divergencias entre unos cuartiles y

otros no son iguales en ambos periodos.

Grafico 8.9. Evolucion por periodos del 7IE1 por cuartiles de ICAP.
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Al margen de permitir apreciar visualmente los comentarios anteriores, el
grafico 8.9 muestra la importancia de las diferencias ya constatadas al evaluar los

pesos relativos de los coeficientes de las regresiones anteriores.

TIE2

En el caso del TIE2, la tabla 8.31 revela la significacion del modelo y de
los dos efectos principales. Sin embargo, la interacciéon conjunta no resulta
significativa al superar el nivel del 5 % considerado como relevante a lo largo de
este trabajo. Esto supone que el comportamiento del 7/E2 en las empresas de los

distintos cuartiles es similar en ambos periodos.

En definitiva, podemos decir que el cambio normativo ha sido neutral

respecto a la tributacion efectiva de las sociedades cuando éstas se analizan

atendiendo a su nivel de inversion en Activos Fijos depreciables.

Tabla 8.31. ANOVA Factorial del TIE2 para las variables Periodo y Intensidad de Capital.

Fuente Suma g;;‘;;‘frados gl cuzz"r‘:,l‘;ca F Significacion
Modelo corregido 28,111 7 4,016 354,311 0,000
Interseccion 746,379 1 746,379 65.850,820 0,000
PER 0,074 1 0,074 6,540 0,011
ICAP 23,147 3 7,716 680,740 0,000
PER * ICAP 0,078 3 0,026 2,286 0,077
Error 454917 40.136 0,011
Total 1.427,668 40.144
Total corregida 483,029 40.143

R2=0,058.
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El grafico 8.10 muestra como, practicamente en todos los cuartiles, la
presion fiscal media soportada es inferior en el primer periodo. Este resultado es
coherente con la desaparicion de la deduccidén por inversiones a partir del afio

1997.

Grifico 8.10. Evolucién por periodos del 7/E2 por cuartiles de ICAP.
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4.2.6. Analisis conjunto Periodo-Logaritmo del Activo Total.

TIE1

De acuerdo con el contenido de la tabla 8.32, el tamano de la sociedad

define poblaciones con medias del T/E/ significativamente diferentes en ambos
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periodos. Ademas, las empresas clasificadas en idéntico cuartil presentan

también un tributacion efectiva significativamente distinta.

Tabla 8.32. ANOVA Factorial del TIE1 para las variables Periodo y Logaritmo del Activo Total.

Fuente Suma g;zlﬁ‘ld rados gl culz\l/fier(:iltz;ca F Significacion
Modelo corregido 1,866 7 0,267 57,334 0,000
Interseccion 2.911,878 1 2.911,878 | 626.200,062 0,000
PER 1,736 1 1,736 373,426 0,000
LAT 0,171 3 0,057 12,245 0,000
PER * LAT 0,057 3 0,019 4,086 0,007
Error 186,635 40.136 0,005
Total 3.698,352 40.144
Total corregida 188,502 40.143

R?=0,010.

Grifico 8.11. Evolucion por periodos del TIE1 por cuartiles de LAT.
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El grafico de perfil muestra como el cambio normativo ha supuesto un

alivio para la presion fiscal soportada por las empresas de todos los tamaiios,

aunque de mayor envergadura en las mas pequefias.

Como ya hemos indicado en alguna otra ocasion, la razén de esta

circunstancia puede ser que, en la mayor parte de los casos, las sociedades de

menor tamafio obtienen menos beneficios en términos absolutos y, por tanto, el

impacto relativo del tipo reducido es mas importante.

TIE2

Como en el caso del TIE], los resultados del analisis para el 7/E2 indican

que todos los efectos son significativos. Asi pues, las conclusiones son idénticas

a las anteriores.

Tabla 8.33. ANOVA Factorial del TIE2 para las variables Periodo y Logaritmo del Activo Total.

Fuente Suma g;zlﬁlld rados gl culz\l/fi?:ilt?ca F Significacion
Modelo corregido 1,716 7 0,245 20,437 0,000
Interseccion 776,494 1 776,494 64.750,688 0,000
PER 0,099 1 0,099 8,215 0,004
LAT 0,495 3 0,165 13,764 0,000
PER * LAT 0,489 3 0,163 13,599 0,000
Error 481,313 40.136 0,012
Total 1.427,668 40.144
Total corregida 483,029 40.143

R?=0,004.
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No obstante, el grafico 8.12 muestra diferencias sustanciales en el
comportamiento de las variables. Si recurrimos al 7T/E2 como indicador de la
presion fiscal, podemos observar como si bien, coincidiendo con el 7/E], las
empresas catalogadas en los tres primeros cuartiles han mejorado su situacion
fiscal con la reforma; las sociedades de mayor tamafio han experimentado un

considerable incremento en su tributacidon efectiva.

Grafico 8.12. Evolucion por periodos del TIE2 por cuartiles de LAT.
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4.2.7. Andlisis conjunto Periodo—Coste medio de la Deuda.

TIE1

También en el caso del analisis conjunto con los factores Periodo y Coste

medio de la Deuda, tanto el modelo como los tres efectos estudiados son

significativos respecto al T1E1.

Tabla 8.34. ANOV A Factorial del TIEI para las variables Periodo y Coste medio de la Deuda.

Fuente Suma fi;(f‘ﬁ‘ldrad"s gl cu];fler‘:i‘gca F Significacion
Modelo corregido 2,181 7 0,312 67,119 0,000
Interseccion 2.728,638 1 2.728,638 | 587.785,694 0,000
PER 1,857 1 1,857 400,102 0,000
CTEDEUDA 0,371 3 0,124 26,654 0,000
PER * CTEDEUDA 0,040 3 0,013 2,850 0,036
Error 186,321 40.136 0,005
Total 3.698,352 40.144
Total corregida 188,502 40.143

RZ2=0,012.

El gréfico 8.13, ademas de la relacion inversa ya constatada entre la carga
financiera de la compaiiia y su tributacion efectiva, muestra como la nueva
legislacion ha favorecido a todas las empresas, en especial, a las del tercer

cuartil.

Sin embargo, este resultado, con el 7/EI, no puede explicarse por si

mismo, ya que el tratamiento fiscal de los gastos financieros no ha sufrido
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cambio alguno. No obstante, como ya indicamos al definir la variable, su origen

puede estar justificado por la influencia de otras variables.

Grifico 8.13. Evolucion por periodos del TIE! por cuartiles de CTEDEUDA.
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TIE2

La tabla 8.35 presenta los resultados obtenidos en el analisis realizado
para el TIE2 con los factores Periodo y Coste medio de la Deuda. Como en la
mayoria de los casos anteriores, todos los efectos, al igual que el propio modelo,

son significativos.
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Asi pues, existen diferencias significativas entre la tributacion efectiva

media de las sociedades de los diferentes cuartiles, tanto dentro del mismo

intervalo temporal como con sus homologas del otro periodo.

Tabla 8.35. ANOV A Factorial del TIE2 para las variables Periodo y Coste medio de la Deuda.

Fuente Suma g;g‘;i‘frad"s gl cul;fler‘;‘;ca F Significacién
Modelo corregido 93,988 7 13,427 1.385,207 0,000
Interseccion 779,677 1 779,677 80.436,692 0,000
PER 4,566 1 4,566 471,026 0,000
CTEDEUDA 82,480 3 27,493 2.836,399 0,000
PER * CTEDEUDA 1,676 3 0,559 57,627 0,000
Error 389,040 40.136 0,010
Total 1.427,668 40.144
Total corregida 483,029 40.143

R2=0,195.

Grifico 8.14. Evolucion por periodos del 71E2 por cuartiles de CTEDEUDA.

Medias marginales estimadas de TIE2
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El grafico 8.14 permite apreciar como las mayores diferencias se producen
entre las empresas con un coste financiero menor, mientras que van

desapareciendo paulatinamente al a medida que pasamos a un cuartil superior.

4.2.8. Resumen de resultados.

TIE1

En todos los andlisis, se ha contrastado la significacion de los efectos
principales de la variables independientes. Asi pues, ha quedado demostrado que
todas las variables analizadas, individualmente, definen poblaciones cuya presion

fiscal es significativamente diferente.

Por tanto, con el fin de no ser reiterativos, en esta sinopsis,
fundamentalmente, haremos referencia al impacto sobre el 7/E[ del efecto
conjunto del Periodo y cada uno de los indicadores econdmico-financieros

utilizados en el estudio.

e Rentabilidad Econémica (RE) — Excepcionalmente, al analizar esta

variable hemos prestado atencion a su relacion con el T/E1, ya que, por
problemas estadisticos, no pudo ser incluida en la ecuacién de
regresion. La representacion grafica no permite concluir el sentido de
esta relacion en el primer periodo, pero parece evidente su signo

positivo en el segundo.
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Respecto a las conclusiones del ANOVA propiamente dicho, la nueva
normativa ha supuesto una importante disminucién de la presion fiscal
para las sociedades de todos los cuartiles. No obstante, las diferencias
han sido de mayor envergadura entre las empresas con un menor indice

de aprovechamiento de sus Activos.

Resultado Extraordinario (REX) — Aunque se aprecian diferencias

ligeras, el efecto PER-REX ha sido el tnico de los combinados que no
ha resultado significativo. Esto indica la neutralidad de la nueva LIS en

relacion a esta variable.

Rentabilidad Financiera (RF) — Como en el caso de la variable RE, la

tributacion efectiva de las empresas de los cuatro subconjuntos de la
muestra definidos atendiendo a su Rentabilidad Financiera es superior
en el primer periodo. No obstante, la reduccion de la presion fiscal
posterior a la reforma es mucho mas importante en las sociedades con
menor Rentabilidad, produciéndose un paulatino acercamiento de los

tipos efectivos conforme avanzamos de cuartil.

Apalancamiento Financiero (APAL) — Al margen de la disminucion

global del TIEI, la comparaciéon dentro de cada periodo entre las
empresas de los diferentes cuartiles ofrece bastantes similitudes en

ambos casos. A pesar de ello, el efecto conjunto es significativo,
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probablemente, como consecuencia de la mejora ligeramente superior
experimentada por las compafiias de los dos subconjuntos de la

muestra con menor apalancamiento.

Intensidad de Capital (/CAP) — Es una de las variables con mayor

incidencia en la presion fiscal. El efecto del cambio normativo ha sido
muy heterogéneo respecto a los diferentes cuartiles. Las sociedades
menos intensivas en Capital han mejorado sustancialmente su T/E1,
mientras que las del otro extremo han experimentado una reduccion
muy inferior. Las companias de los dos cuartiles centrales de la

muestra parecen haber recibido un trato homogéneo.

Logaritmo del Activo Total (LAT) — Las empresas mas beneficiadas

por el cambio normativo han sido las del primer cuartil. Como ya se ha
indicado, esto es coherente con el probable mayor impacto relativo que
sobre su tributacion efectiva puede tener la aplicacion del tipo reducido

al primer tramo de base imponible.

Coste medio de la Deuda (CTEDEUDA) — La comparacion entre el
TIE] de las sociedades clasificadas atendiendo a sus costes financieros,
no presenta grandes cambios de un periodo a otro. Probablemente, si

exceptudramos las diferencias observadas entre las compaiias
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incluidas en el tercer cuartil, el efecto conjunto no hubiera resultado

significativo.

TIE2

Con el TIE2 como variable dependiente, los efectos individuales son todos
significativos excepto el del factor Periodo en el andlisis conjunto con la variable
Apalancamiento Financiero. Respecto a los efectos combinados, sélo la

interaccion PER-ICAP carece de significacion.

A continuacidén, como en el caso anterior, realizaremos un breve resumen

de las conclusiones mas relevantes obtenidas con cada variable.

e Rentabilidad Econémica (RE) — En lo referente al sentido de su

relacion con el T1E2, las conclusiones son idénticas a las obtenidas con

el TIEI: indeterminado en el Periodo 1 y positivo en el 2.

Respecto al efecto conjunto del ANOVA, se observa que la mitad de la
poblacion de empresas que presenta una menor Rentabilidad mejora su
tipo efectivo en el segundo periodo —especialmente, las sociedades del

primer cuartil—, mientras que la otra mitad lo empeora.

e Resultado Extraordinario (REX) — A diferencia de lo sucedido con el

TIE], en esta ocasion el efecto si es significativo aunque las diferencias
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observadas son relativamente pequeias. A excepcion de las empresas
con menor proporcion de Resultados Extraordinarios, que incrementan
ligeramente su tipo efectivo, el cambio normativo ha favorecido al

resto de las compaiiias.

Rentabilidad Financiera (RF) — También atendiendo a esta variable,

la mejora en la presion fiscal es generalizada. No obstante, las
empresas sobre las que tiene mayor incidencia son las de los cuartiles
centrales y, en especial, sobre las que conforma el tercero de los

subgrupos de la poblacion.

Apalancamiento Financiero (4PAL) — En este caso, lo mas relevante

ha sido la falta de significacion individual del factor Periodo, lo que
implica que, practicamente, las medias del 7/E2 obtenidas para cada

cuartil son similares.

Respecto al efecto conjunto, con diferencias muy ligeras, el resultado
muestra un incremento de la presion fiscal en todos los casos excepto

para el cuartil que agrupa a las sociedades menos endeudadas.

Intensidad de Capital (ICAP) — El efecto combinado de esta variable

y el Periodo sobre el T/E2 no es significativo. Asi pues, la reforma
legal no ha introducido cambios que hayan afectado al tratamiento de

las empresas en funcion de esta variable.
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Logaritmo del Activo Total (LAT) — Los resultados obtenidos con la

introduccion de esta variable muestran unos efectos del cambio
normativo muy diferentes en funcion del tamafio de la compafiia. Asi,
las empresas mds pequefias han mejorado sustancialmente su tipo
efectivo, mientras que al ir avanzando cuartiles el diferencial
disminuye rapidamente hasta convertirse en negativo para las

compafiias de mayor tamafio.

Coste medio de la Deuda (CTEDEUDA) — La importante reduccion

observada en la presion fiscal soportada por las empresas con un
menor coste financiero va menguando paulatinamente hasta que en el
ultimo cuartil, practicamente coinciden los valores del 7/E2 de ambos

periodos.

5. Conclusiones.

En este capitulo se ha tratado de relacionar la presion fiscal soportada por

las PYMEs valencianas con diversos indicadores de su situacion econdOmico-

financiera, con el fin de identificar las posibles relaciones de dependencia de la

tributacion efectiva respecto de estas variables y clasificarlas en funcion de su

importancia relativa.

336



Seccion segunda: Estudio empirico

Para la consecucion de este objetivo se ha recurrido a la estimacion de tres
ecuaciones de Regresion Lineal Multiple —una para toda la muestra incluyendo la
variable Periodo, otra para los datos del Periodo 1 y una tercera para los del
Periodo 2—, en los que el T/E, como variable dependiente, se han relacionado con
el Resultado Extraordinario, la Rentabilidad Financiera, el Apalancamiento
Financiero, la Intensidad de Capital, el Tamafio —representado por el Logaritmo

del Activo Total—-, y el Coste medio de la Deuda.

En segundo lugar, se ha aplicado la técnica del Andlisis de Varianza
Factorial con el objetivo de confirmar la significacion de la variables anteriores
y, al mismo tiempo, comprobar si el cambio de normativa fiscal ha provocado
variaciones en el comportamiento del 77E con respecto a los distintos
subconjuntos que pueden establecerse al categorizar la muestra por cuartiles
atendiendo a cada una de las variables independientes utilizadas en las
ecuaciones anteriores. Para ello, hemos realizado tantos analisis conjuntos con el

factor Periodo como variables se habia introducido en las regresiones estimadas.

A continuacion, detallamos las conclusiones mas relevantes derivadas de

estos estudios.
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TIE1

Regresion Lineal Multiple

Todas las ecuaciones estimadas han resultado significativas. No obstante,
su exigua capacidad explicativa de la varianza del 7IEI junto con algunos
problemas estadisticos imputables a la heterogeneidad de los datos utilizados,
limita su utilizacion al andlisis del sentido de las relaciones entre la variable

dependiente y los distintos regresores.

Si bien en este trabajo se ha visto especialmente agravada por las
dificultades inherentes al colectivo analizado, el escaso ajuste de la ecuacion
cuando se trata de relacionar indicadores econOomico-financieros con la
tributacion efectiva soportada por las empresas, es una constante si el indicador
utilizado para medirla relaciona el Gasto por Impuesto con el Resultado antes de

Impuestos.

Este resultado es absolutamente 16gico si consideramos que salvo las
deducciones y bonificaciones, no hay muchos mas conceptos que puedan separar
los tipos efectivos de los nominales, sobre todo si, como en este caso, se ha
recurrido al Impuesto Devengado ignorando el efecto de las Diferencias

Temporales.
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A pesar de ello, en nuestra opinion, el T/E] sigue siendo el mejor
indicador para medir la presion fiscal realmente soportada por las empresas. No
obstante, su grado de dependencia de la situacion econodmico-financiera de la

empresa es muy bajo.

Asi pues, de acuerdo con los resultados obtenidos, si, como indicaba uno
de los objetivos de este apartado, se desea poder evaluar el impacto de las
politicas empresariales en la tributacion efectiva con el fin de obtener
informacion orientada a la planificacion fiscal, sera necesario acudir a otro tipo
de indicador cuyas magnitudes de referencia sean mdas sensibles a los ratios

econdmico-financieros, como sucede con el 77E2.

Respecto a los resultados obtenidos con las tres regresiones, la estimacion
con todos los datos de la muestra ha ratificado la relevancia ya contrastada de la

reforma tributaria, asi como su efecto reductor de la presion fiscal.

En cuanto a las relaciones entre el tipo efectivo y los distintos indicadores
economico-financieros empresariales, los resultados préacticamente se repiten,

con pesos especificos diferentes, en las tres ecuaciones estimadas.

El nivel de Apalancamiento Financiero carece de significacion en todos
los casos, mientras que la variable representativa del tamafio empresarial obtiene

idéntico resultado en la ecuacion del Periodo 2. En cuanto a los demas
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regresores, todos ellos significativos, el Resultado Extraordinario muestra un
signo positivo contrario a las previsiones, mientras que el resto presenta una

relacion negativa con el T/E] coincidiendo con lo esperado.

Respecto a la importancia relativa, la Intensidad de Capital se ha situado

en el primer lugar en todas las regresiones.

Los resultados anteriores, con algunas diferencias de matiz, estan en
consonancia con los obtenidos por la mayoria de los investigadores que han

realizado trabajos en este campo.

Analisis de Varianza Factorial

Los resultados han confirmado la significacion individual de la totalidad
de las variables, incluidas las dos que no se habian mostrado significativas en las
regresiones. Esto implica que todas ellas permiten definir subpoblaciones con

TIE] significativamente diferente.

En el caso del Periodo, supone confirmar, nuevamente, que la reforma
fiscal ha provocado un cambio relevante en la tributacion efectiva de las PYMEs
de la Comunidad Valenciana que, como se observa en la mayoria de los graficos

de perfil, ha implicado una disminucion de la presion impositiva que soportan.
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En el resto de las variables, el analisis indica la existencia de diferencias
significativas entre la tributacion efectiva de los distintos subgrupos en los que se

categoriza la muestra atendiendo a cada una de ellas.

Los efectos conjuntos evallian si el cambio normativo ha afectado por
igual a dichas categorias. En este caso, son todos significativos excepto la
interaccion conjunta del Resultado Extraordinario con el Periodo, lo que indica
que el cambio normativo ha tenido efectos diferentes sobre la tributacion de las
sociedades cuando éstas se clasifican atendiendo a las distintos indicadores
economico-financiero analizados, salvo con la variable REX respecto a la que ha

sido neutral.

TIE2

Regresion Lineal Multiple

También con el T/IE2 como variable dependiente, todas las ecuaciones
estimadas han resultado significativas. Ademas, aunque se mantienen las cautelas
estadisticas por el incumplimiento de alguna de las hipdtesis del modelo, en
todos los casos se ha obtenido una capacidad explicativa de la varianza del T/E2

superior al 37 %.

De acuerdo con la logica aplicada al TIE1, este resultado se sustenta en

que entre el divisor del T/E2, el EBITDA, y la base de calculo del impuesto
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devengado se encuentran las amortizaciones, los resultados financieros y los de

las operaciones extraordinarias, por citar aquellas magnitudes mas relevantes.

En consecuencia, el T/E2 presenta un grado de dependencia mucho mayor
de la estructura econdmico-financiera de la compafiia y de sus politicas
contables. Sin embargo, aun proporcionando una mejor informacién de cara a la
planificacién fiscal, entendemos que no es un indicador de la presion fiscal tan

eficiente como el TIE].

Asi pues, estamos ante dos indicadores que proporcionan informaciones
diferentes y, por tanto, con utilidades distintas. Estos resultados confirman la
conveniencia de recurrir a mas de un indicador para evaluar la presion fiscal, tal

como se apuntd en el apartado dedicado al estudio del tipo impositivo efectivo.

Respecto a los regresores de las ecuaciones, ademds de la esperada
confirmacién del impacto negativo de la reforma tributaria, todos los coeficientes
han resultado significativos excepto el indicador del tamafo en el primer periodo.
Ademas, sus signos, salvo el de la Rentabilidad Financiera, han coincidido con
las previsiones realizadas al definir las variables. En relacién con su peso
especifico, la variable mas importante ha sido, en todos los casos, el

Apalancamiento Financiero.

342



Seccion segunda: Estudio empirico

La literatura también ofrece precedentes similares a los resultados

alcanzados con el TIE?2.

Dadas las limitaciones estadisticas del analisis ya apuntadas, es importante
sefialar que los signos de los coeficientes de la totalidad de las regresiones
realizadas en el trabajo coinciden con los obtenidos en la matriz de correlacion de

Pearson, sustentando los comentarios realizados en todos los casos.

Analisis de Varianza Factorial

En esta ocasion, se ha constatado una excepcion a la significacion de los
efectos principales de los factores en el caso del Periodo para el ANOVA conjunto
con el Apalancamiento Financiero. Por lo demads, son aplicables la totalidad de

las consideraciones realizadas para el T/E].

Respecto a los efectos combinados, todos han mostrado significacion

salvo el derivado de la interaccion PER-ICAP.

La pendiente de las lineas representadas en los graficos coincide, en todos
los casos, con la prevista segiin los signos de los coeficientes obtenidos en las
regresiones realizadas con ambos indicadores del T7/E, apoyando dichos

resultados.
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1. Introduccion.

Los origenes de esta investigacion se remontan a principios del afo 1995
cuando, con el inicio de los tramites parlamentarios para la aprobacién de una
nueva regulacion del Impuesto sobre Sociedades, los poderes publicos subrayan
como uno de los objetivos mas importantes de la reforma la mejora de la
tributacion de las PYMEs mediante la inclusion de un régimen especial con

incentivos fiscales para las empresas de reducida dimension.

Sin embargo, a pesar de la rebaja del tipo nominal para los primeros 15
millones de beneficio, la naturaleza del resto de incentivos recogidos en la Ley
junto con la supresion de otros mads tradicionales, como la deduccion por
inversiones en Activos Fijos nuevos, hacian albergar algunas dudas sobre la
utilidad de la nueva legislacion para reducir la presion fiscal de las empresas mas

pequenas.

Algunos afos después, una vez disponibles los datos necesarios para
realizar una comparacién con la situacioén anterior a la reforma, hemos querido
analizar la evolucion de la presion fiscal de las sociedades de la Comunidad
Valenciana que podian acogerse a los incentivos propuestos por la nueva
legislacion, con el fin de constatar empiricamente los efectos reales que ha

producido sobre la carga tributaria de estas empresas.
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A continuacion, exponemos las conclusiones finales del trabajo realizado,
las limitaciones que, en nuestra opinidén, podrian tener los resultados y las
posibles investigaciones futuras que puedan dar respuesta a estas salvedades y

ampliar el bagaje de conocimiento en este campo.

No obstante, dado que al final de cada uno de los estudios empiricos
realizados ya se ha senalado las principales conclusiones derivadas de sus
resultados, con el fin de no ser reiterativos, en este apartado incluiremos

unicamente las de mayor relevancia.

2. Conclusiones finales.

Las estadisticas macroeconomicas elaboradas por distintos organismos
nacionales y supranacionales ponen en evidencia la vital importancia de las
PYMEs dentro de la economia mundial. En el marco de la Union Europea, estas
compaiiias suponen el 99,7 % del total, proporcion que en Espafia es todavia algo
mayor. En la Comunidad Valenciana, ambito territorial de este trabajo, apenas el

0,32 % de las empresas tiene cien o mas trabajadores.

Sin embargo, esta supremacia de las PYMESs no tiene apenas reflejo en el
campo de la investigacion econdmica. Las dificultades afiadidas por la
heterogeneidad del colectivo y las dudas sobre la fiabilidad de sus datos

contables han alejado a este colectivo de las preferencias de los investigadores.
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A esta escasez de trabajos, se une una circunstancia que constituye un hito
historico en el disefio de las politicas fiscales espafolas. La reforma de la
tributacion societaria realizada en 1995 introduce por primera vez un tratamiento
diferenciado para las empresas mdas pequefias, cuyo objetivo es favorecer su
potencial econdmico y de creaciéon de empleo mediante la reduccion de la

proporcion de sus beneficios que deben aportar al fisco.

Las novedades mas importantes de la Ley 43/1995, del Impuesto sobre
Sociedades, son la aceptacion explicita del Resultado Contable como punto de
partida para el célculo del impuesto y la introduccion de un régimen especial de
incentivos para las empresas de reducida dimension. Ademas, la reforma elimina
las deducciones por inversiones y creacion de empleo de cardcter general, asi
como la exencion por reinversion de beneficios extraordinarios, excepto para las

empresas mas pequeias.

La evaluacion cuantitativa de los efectos de todos estos cambios ha
requerido la eleccion de algin indicador que permitiera medir la carga tributaria
soportada por las compafiias. Tras un concienzudo repaso de las investigaciones
precedentes en este campo, hemos concluido que el mejor indicador para medir a
posteriori la presion fiscal soportada por las empresas es el Tipo Impositivo

Efectivo Medio.

349



La evolucion de la presion fiscal en las PYMEs

Los diferentes objetivos de este trabajo junto con las tesis de otros autores,
nos han sugerido la conveniencia de utilizar dos definiciones alternativas para
este indicador con el fin de mejorar los resultados del trabajo. Asi pues, bajo las
siglas TIE1 y TIE2, hemos formulado dos ratios en los que se relaciona el Gasto
por Impuesto sobre Beneficios con el Beneficio antes de Impuestos y el

EBITDA, respectivamente.

El primero de ellos, como comentaremos mas adelante, se muestra como
un indicador mucho mas eficiente de la presion fiscal soportada, mientras el T/E2
presenta un comportamiento sustancialmente mejor al analizar la relacion de la

tributacion efectiva con las variables economico-financieras.

La conclusion mas importante de este trabajo es que, efectivamente, la
reforma fiscal en su conjunto, que no la entrada en vigor de la Ley 43/1995, ha
provocado una disminucion de la carga tributaria soportada por las empresas
estudiadas cuya cuantia, si bien es estadisticamente significativa, dista mucho de

las expectativas despertadas.

La puntualizacién de la responsabilidad del cambio es sustancial ya que se
ha comprobado que la presion fiscal soportada por las empresas de reducida
dimension el afio 1996 fue similar a la de los ejercicios anteriores. Solo a partir
de 1997, con la entrada en vigor de la Ley 13/1996 que introduce el tipo reducido

para el primer tramo impositivo y con la desaparicion definitiva de la deduccion

350



Seccion segunda: Estudio empirico

por inversiones en Activos Fijos nuevos, se observa un cambio estadisticamente

significativo en la tributacion de las empresas.

No obstante, la reduccién sustancial sin justificacion aparente de estas
diferencias en el afio 1998, nos hace pesar que las cifras del ejercicio 1997
pueden estar distorsionadas por posibles deducciones pendientes de aplicacion
derivadas del més que probable adelanto de las adquisiciones de inmovilizado
previstas para ese afio al tramo final de 1996, como consecuencia de la

desaparicion del incentivo fiscal.

En cualquier caso, el impacto de la reforma se sitia muy por debajo de la
reduccion de cinco puntos porcentuales del tipo nominal para el primer tramo de

base imponible.

En nuestra opinidn, la escasa reduccion del tipo efectivo conseguida se
debe tanto a la naturaleza de muchos de los supuestos incentivos fiscales
propuestos por la nueva legislacion que, en su mayoria, ya estaban disponibles en
alguna de las maultiples normativas vigentes hasta la reforma; como a la

eliminacién de otros incentivos de mayor alcance.

En general, salvo la mencionada reduccion del tipo nominal para los
primeros 15 millones de base imponible y la exencidon por reinversion de

beneficios extraordinarios aplicable hasta 1998, el resto de incentivos no suponen
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mas que un diferimiento de los impuestos que, finalmente, la empresa acabara
pagando. Asi pues, los beneficios, salvo en casos muy determinados, son mas

financieros que fiscales.

No obstante, las diferencias entre los dos indicadores de la presion fiscal

utilizados en este trabajo exigen algunas matizaciones.

En relacion con el TTE1 —Gasto por Impuesto dividido por Resultado antes
de Impuestos—, su disminucion so6lo se produce como consecuencia de
deducciones, bonificaciones y exenciones. Es decir, de todo aquello cuya
aplicacion sea posterior a la determinaciéon del resultado gravable y de la

aplicacion del tipo impositivo nominal para determinar el impuesto devengado.

Las actuaciones sobre las normas de imputacion temporal de gastos
deducibles como la libertad de amortizacion o las amortizacion aceleradas, solo
permiten aplazar el momento de pago del impuesto ya que lo deducido en un

ejercicio no puede ser imputado en el siguiente.

Ademas, la sustitucion de la deduccion general por inversiones en Activos
Fijos depreciables por otros incentivos vinculados a la realizaciéon de
determinadas actividades ha tenido un impacto considerable en la tributacion del
colectivo analizado. Las actividades primadas por la nueva normativa exigen, en

muchos casos, la aplicacion de grandes cantidades de recursos que las sitGian

352



Seccion segunda: Estudio empirico

mucho mas cerca de las compaiiias de mayor tamafo que de las empresas de

reducida dimension.

No obstante, en este sentido, debemos senalar la sensibilidad del
legislador a esta circunstancia ya que, desde la aprobacion de la Ley 43/1995, ha
incrementado, por tres veces, el limite exigido para la consideracion de empresa
de reducida dimension hasta los 3 millones de euros, para los periodos
impositivos con inicio a partir del 25 de junio de 2000; hasta los 5 millones de
euros, desde el 1 enero de 2002 y hasta los 6 millones de euros, para los

ejercicios iniciados a partir del 26 de abril de 2003.

Por otro lado, la deduccion por incorporacion a la plantilla de trabajadores
minusvalidos, a pesar de su elevada cuantia, no es relevante en el estudio dado
que, aunque con un importe algo menor, ya existia con anterioridad al cambio

normativo.

Respecto al TIE2 —Gasto por Impuesto dividido por EBITDA—, la cuestion
es bien diferente dado que, ademés de lo anterior, si varia con algunas
disposiciones que no afectan al T/EI, en particular, con las amortizaciones
aceleradas. Sin embargo, a pesar de ello, su variacion relativa ha sido aun menor

que la del TIE].
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En nuestra opinidn, las razones de este resultado hay que buscarlas tanto
en la misma normativa como en la propia situacion macroeconémica. En la
primera porque las amortizaciones aceleradas no suponen, en realidad, ninguna
novedad respecto a la situacion anterior a la reforma y en la segunda, como
consecuencia de la evolucion de los tipos de interés en los Gltimos afios que ha
permitido a las empresas reducir su carga financiera, lo que podria haber
compensado parte del hipotético aumento del montante registrado en la partida

de amortizaciones.

En cualquier caso, debemos insistir en que, como demuestran los
resultados de los diversos andlisis estadisticos realizados, el indicador que da la
verdadera medida de la presion fiscal soportada por la empresa es el TIE], por lo
que deberia ser el elegido para la valoracion de los efectos de las disposiciones
fiscales; mientras que el 7/E2 evidencia una mayor relacion con los indicadores
econdmico-financieros de la compaiiia y, por tanto, seria la mejor opcidén desde

el punto de vista de la gestion empresarial.

Ademas de evaluar el impacto en la presion fiscal del cambio de
normativa, a lo largo de la primera parte del trabajo empirico hemos podido
constatar la importancia de la localizacion provincial, la actividad econdémica y el
tamafio, ya que dichos atributos provocan diferencias significativas en la carga

tributaria soportada.
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Asi, respecto al TIE], las empresas de la provincia de Castellon son las
que mayor tipo efectivo presentan (29,94 %), seguidas de las ubicadas en
Alicante (29,80 %) y, finalmente, de las domiciliadas en la provincia de Valencia
(29,32 %); si bien, las diferencias entre las dos primeras no son estadisticamente

significativas.

Los resultados obtenidos con el 7/E2 indican diferencias relativas algo
mayores —Castellon, 16,05 %; Valencia, 15,44 %; y Alicante, 15,00 %-—,
estadisticamente significativas en todos los casos, si bien coinciden al sefialar a
las empresas domiciliadas en Castellon como las que mayor carga fiscal

soportan.

Estas divergencias, dado que no derivan de particularidades normativas,
en nuestra opinion, deben achacarse a la heterogeneidad del tejido empresarial de
las tres provincias y, en particular, a las concentraciones zonales de determinadas

industrias.

En cuanto a la actividad, la empresas constructoras son las que mayor
TIEI presentan con un 30,22 %, mientras que los sectores “Comercio y
reparacion de vehiculos” con un 28,66 % y “Agricultura, pesca, ganaderia, caza y

selvicultura” con el 29,00 %, son los que salen mejor parados.
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La perspectiva aportada por el T/E2 varia sustancialmente, mostrando
diferencias mucho mas abultadas que las observadas con el 7/E1. El sector con
un 77E2 mas elevado es el de “Actividades inmobiliarias, alquiler y servicios”
con un 17,99 %, mientras que el valor mas bajo se obtiene para las empresas
manufactureras con un 13,27 %. A juzgar por la estructura econdmico-financiera
de las empresas que realizan estas actividades, parece razonable la imputacion de

estas diferencias al efecto de las dotaciones para amortizacion de inmovilizado.

Por ultimo, la division de la muestra en cuartiles atendiendo al tamafio de
las empresas indica que la presion fiscal esta inversamente relacionada con la
dimension de la compatfiia cuando se mide con el 7/E1, mientras que sucede lo
contrario si recurrimos al 7/E2. A pesar de la aparente contradiccion, los
resultados responden a las previsiones realizadas en funcidon de las diferencias

existentes en la formulacion de ambos indicadores.

La segunda parte de esta investigacion ha tenido como objetivo analizar la
influencia de una serie de variables econdmico-financieras en la formacion del

tipo impositivo efectivo.

En lo referente al T/IE], el escaso ajuste de las tres regresiones estimadas
confirma las expectativa sobre su escasa dependencia de estas variables. No

obstante, dicha relacion ha resultado significativa con todas ellas salvo con el
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tamafo, en el primer periodo, y con el Apalancamiento Financiero, que no tiene

relevancia en ningln caso.

La Intensidad de Capital se muestra como la variable mas influyente en
todas las estimaciones, cuestion ldgica si consideramos su relacion directa con el

montante de la deduccién por inversiones en Activos Fijos.

El sentido de las relaciones coincide con las expectativas excepto en el
caso del Resultado Extraordinario, cuyo coeficiente es positivo en las tres
regresiones mientras que, a priori, habiamos previsto un comportamiento
opuesto. Este hecho estd plenamente justificado por los resultados del analisis
descriptivo ya que los valores medios obtenidos para esta variable indican un
mayor peso especifico de las pérdidas y, en consecuencia, restan validez al
argumento basado en los beneficios fiscales asociados a la reinversion de las
plusvalias derivadas de estas operaciones utilizado para justificar dicho

comportamiento.

En cuanto a los resultados obtenidos con el T7/E2, la sustancial mejora de
la bondad del ajuste de las regresiones —superior al 37 % en todos los casos—,
indica una elevada dependencia de las variables econdmico-financieras
analizadas; sefialandolo como un indicador muy adecuado para la realizacion de

estudios en este campo.
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Los coeficientes estimados en las regresiones constatan la existencia de
una relacion positiva y significativa con la Rentabilidad Financiera, en ambos
periodos, y con el tamafio de la compaiiia, después de la reforma. Por el
contrario, las variables Resultado Extraordinario, Apalancamiento Financiero,
Intensidad de Capital y Coste medio de la Deuda han evidenciado una relacién
inversa con el tipo efectivo de la sociedad, tanto antes como después del cambio
normativo. Excepto en el caso de la Rentabilidad Financiera, el resto de
indicadores se han comportado de acuerdo con lo esperado al inicio de la

investigacion.

Respecto a su importancia, el Apalancamiento Financiero y la Intensidad
de Capital se revelan como las variables empresariales que mas influyen en la

presion fiscal soportada por la sociedad.

Por tanto, las empresas mas endeudadas y con mayor proporcion de

Activos Fijos son las que obtienen un mejor tratamiento fiscal.

Para terminar, se ha analizado el impacto del cambio normativo sobre la
estructura de cada una de estas variables. Los resultados relativos al TIE]
ratifican la significacion estadistica de este efecto con todas ellas excepto con el
Resultado Extraordinario, evidenciando que la reforma ha sido més favorable a
las empresas que presentan valores mdas reducidos para todos los indicadores

econdmico-financieros calculados.
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En cuanto al TIE2, el analisis muestra que el cambio normativo ha tenido
un efecto significativo sobre la todas las variables, perjudicando, especialmente,

a las sociedades mas grandes y con mayor Rentabilidad Econémica.

3. Limitaciones del trabajo.

Las principales limitaciones del trabajo se derivan de las caracteristicas
propias del colectivo de empresas estudiado. Se trata de una poblacion
extraordinariamente amplia y heterogénea formada por compaiiias medianas y
pequenas sin obligacion de someter sus Cuentas Anuales a control externo
mediante auditoria y, en consecuencia, con posibles deficiencias en la calidad de

la informacion.

Sin duda, éstas son, por otra parte, las causas de la considerable escasez de
estudios empiricos sobre PYMEs a pesar de la tremenda importancia de estas

empresas en la economia de los paises desarrollados.

Por otro lado, dados los objetivos del trabajo, los criterios principales
aplicados en la seleccion de la muestra han sido la domiciliacion en la
Comunidad Valenciana y el cumplimiento del requisito para acogerse al régimen
especial para empresas de reducida dimension. En este sentido, las circunstancias
socio-economicas particulares de cada territorio podrian afectar a los resultados

obtenidos y limitar su posible extrapolacion a otras Comunidades.

359



La evolucion de la presion fiscal en las PYMEs

Ademas, cabe recordar que la condicion establecida por el articulo 122 de
la Ley 43/1995 hace referencia a la cifra de negocios del “periodo impositivo
inmediato anterior” y, por tanto, no establece limitacion alguna en relacion al

ejercicio al que se aplican los incentivos.

En consecuencia, puede darse el caso, sobre todo en determinados sectores
de actividad, que una empresa pueda tributar como empresa de reducida
dimension y, sin embargo, ese afio presente cifras economicas muy alejadas de lo

que puede considerarse razonable para estas empresas.

A pesar de lo anterior, la extraordinaria dimension de la muestra estudiada
y los procesos de depuracion realizados pueden amortiguar la mayoria de estas
deficiencias, proporcionando, en nuestra opinion, suficiente consistencia

estadistica a los resultados obtenidos.

No obstante, la violacion de alguna de las hipdtesis basicas de la
metodologia utilizada derivada de la ya comentada heterogeneidad de los datos,
como sucede con la Regresion Lineal Multiple, exige ser cautelosos a la hora de

interpretar los resultados obtenidos.
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4. Posibles investigaciones futuras.

La particularidad de colectivo de empresas elegido como objeto de la
investigacion solo ha permitido estudiar los efectos que el cambio de normativa
fiscal ha tenido en las compaifiias que pueden acogerse a los incentivos fiscales
previstos en el Capitulo XII del Titulo VIII de la Ley 43/1995 del Impuesto sobre

Sociedades.

Asi pues, cabe preguntarse por el impacto que la reforma ha tenido sobre
el resto de sujetos pasivos del impuesto. Fernandez Rodriguez (2001) realiza un
estudio en esta linea pero, unicamente, en el &mbito de empresas cotizadas en la
Bolsa espafiola, lo que confiere a este trabajo tanta especificidad o mas que la

atribuible a la presente investigacion.

Por tanto, uno de los futuros desarrollos de este trabajo podria ser el
analisis de la presion fiscal soportada por las empresas de la Comunidad
Valenciana que tributan al margen del mencionado régimen especial, asi como de

los efectos que sobre ella ha tenido el cambio de legislacion.

Ademads, la localizacion geografica delimitada de este trabajo abre
también interrogantes sobre lo ocurrido tanto en otras Comunidades Autonomas
como a nivel global del pais. Asi pues, proyectamos la realizacion de ulteriores

estudios en estos ambitos, para los que ya se han iniciado contactos con algunos
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grupos investigadores de otras Comunidades a fin de establecer lazos de
colaboracién que permitan aunar esfuerzos y mejorar las calidad final de las

investigaciones.

Otra linea de trabajo interesante puede ser el estudio especifico de las
particularidades tributarias de los sectores de actividad con mayor peso en la
economia del dmbito geografico al que se refiera cada investigacion. En este
sentido, aunque con mayores dificultades en el apartado de seleccion de la
muestra, se podria realizar un andlisis desagregado del colectivo empresarial
agrupado en el epigrafe denominado por el CNAE93 “Industrias
manufactureras”, que proporcionaria una informacion mucho mas adecuada

sobre las diferencias derivadas de la actividad realizada.

Finalmente, la exclusion de las empresas con pérdidas de la casi totalidad
de los estudios realizados, deja abierto un amplio campo de trabajo sobre los

efectos de los resultados negativos en la tributacion efectiva de las sociedades.
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